E-business és e-beszerzés Vissza a szorgos munkához, partnerek! 
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Yahoo-bajok 


désének felfüggesztése, a vezérigaz- 
"gató lemondásának bejelentése, vala: 
mint a prolt-előrejetzés leszállítása — 
mindez egy napon (március 7-én), a 
Vahoonál. 

Több mint 6 százalékos árfolyamzu- 
hanás után, valamivel 21 dolláros ár 
alatt függesztették fol a papírok zdás- 
Vételét a Nasdagon — ez az ár nem 
egészen egytizede az 52 hetes csú- 
csot jelentő 20563 dollámak. 

A tózsdezárás után jött az igazi új- 
sági lemondott Tim Koogje vezéngaz- 
gató (aki azért elnöki posztját megtart 
Ja), hogy lehetőséget adjon egy új ve- 
Zetőnek a növekedés következő hullá- 
mának előkészítésére. Erre annál is 
inkább szükség lész, mert a cég újabb 
csalódást okozott befektetőinek, ami- 
kor kijelentette; az első negyedévben, 
de a pénzügyi év egészében is legfel- 
lebb a nullszaldó elérése lehet a cél, a 
profitszerzés szinte kizárt 

Az elemzők korábban arra számí- 
tottak, hogy az első három hónapban 
részvényenként Jegalább 5 cent nye- 
reséget hoz a Yahoo (ez is csak fe. 
Teannyi lett volna, mint egy évvel ko. 
rábban), a teljes évre pedig 33 cent 
volt a várakozás: Koogle szerint az et. 
ső negyedéves bevétel 170-180 milió 
dollár lesz. 

A gyengébb eredményeket az ame- 
tikai gazdasági bajok miatt visszaesett 
hírdetési kedvvel magyarázta a lekő- 
szönő vezérigazgató. Hozzátette még; 
ha a gazdaság ismét egyenesbe jön, a 
Vahoo is újult erővel támadja meg a 
piacot. 

Addig ts folyamatosan kínál új szot 


gáltatásokat 185 milbó felhasználójá-. 


nak viágszerte, és még jobban össz. 
pontosít a vállalat; ügyfeleknek szánt 
szolgáltatásokra, IDGNS. Boston) 


www.szamitastechnika.hu 
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Tárolók térhódítá 
MEREVLEMEZES EGYSÉGEK FORGALMA 


Stephanie Bruszese, a San Francis. 
có- PC World e-business szakértő 


az új gazdaság egyik leglé 
nyegesebb kihívása, hogy méretez. 
hetők legyenek a különböző e-rend: 
szerek. Hardvernyelvre lefordítva 
mindez azt jelenti, hogy adott eset. 
ben gyorsan és számottevő mérték: 
ben kell növelni a hálózat tárkapaci. 
tását, Erre a megnövekedett igényre 
reagálnak a NAS-piac (Network 
Attached Storage) szereplői. akik 
bőséges és egyúttal megfizethető kí 
nálatot ígérnek. 

A piac felső végét az EMC uralja: 
hardvert, szoftvert és szolgáltatáso. 
kat egyaránt kínál a több millió dol- 
láros SAN (Storage Area Nerworks) 
hálózatok felépítéséhez és üzemel 
tetéséhez. Ebben a szegmensben az 
EMC legnagyobb riválisa az IBM, 


amely néhány hónappal ezelőtt a 
Compagkal közösen  elharározta, 
hogy altematív SAN-szabványt állít 
fel. Ugyanakkor a Dell Computer 
bejelentette, hogy PowerVault NAS 
szervercsaládját jóval 


alacsonyabb 
áron hozza forgalomba, mint ameny 
nyibe az EMC és a Network App. 
Hance megfelelő termékei kerülnek 
Dan Tanner, az Aberdeen Group 
tárolórendszerekkel foglalkozó ve. 
zető elemzője azt tanácsolja a válla 
lati felhasználóknak, hogy legyenek 
nyitottak. A NAS és a SAN lassan, 
de biztosan közelítenek egymás fe 
lé, épp ezért célszerű 
lasztani a ma tároláreni 
hardver- és szoft 
infrastruktúra konvergenciáját kö. 
vetően is használhatók legyenek. 
Cameron Laird, az egyesült álla: 


OTC-piac 


A megjelent hírekkel ellentétben 
nem a Budapesti Értéktőzsdén, ha- 
nem a tőzsdét is kiszolgáló MMTS 
rendszer. informatikai infrastrük: 
ráját használva, egy, a tőzsdétől f 
getlen OTC-piacon (Over the Count 
er Market — Értékpapírok tőzsdén 
kívüli piaca) lehet kereskedni a vi; 
lágcégek részvényeivel, 

E kereskedési formába a tőzsdé- 
vel külön szerződést kötő bróker- 
cégek kapcsolódhatnak be, mivel az 
OTC-piac külön 
alapján működik, Így például a rész. 
vénytulajdonosok fix ajánlatokkal 
jelenhetnek meg a piacon, és ebből 
következően nincs automatikus aját 


Fejlődő 


szabályrendszer 


lat/kereslet-illesztés sem. A tőzsdei 
k közül többek között a Német 


al 
szerint a 


Tőzsdei vélemények 
most megnyitott OTC-pisc nem je 
lent komolyabb változást, mert a fo. 

liberalizálódó 
gazdálkodási, illetve részvényvásár 


állapota 


san deviz 


lási jogszabályok aktus 
idíg is bárki bármely bró- 
k adhatott megbízást, adott 
részvény adott árfolyamon való be. 
szerzésére, illetve értékesítésére 

A most megnyílt piac csupán 
elektroni; a kereskedési for: 


magyar 


internet 


Tavaly 21 milliárd forint volt a ma; 
gyar internetes vállalatkózi (B2B) 
kereskedelem értéke, míg az elekt: 


Éves gyorsjelentésében. Ez utóbbi 
szám a teljes hazai kiskereskede. 
lemnek 0.02 százalékát jelenti. No- 


Internetes üzleti alkalmazások elterjedtsége 


ronikus kiskereskedelem (B2C) vo- 
tumene 1.1 milliárd forintot tett 
áll a GKI Gazdaságkutató márci 
§.-án nyilvánosságra hozott negyed 


ha az arány csekélynek lárszik, Vér: 
tes András, a GKI elnöke szerint eb 


(Folytatás az 5. oldalon) 


Gyártó 


Piaci 


mokbeli . LirmaW munkat 
zerint a különböző világcégek fej, 
esztólabon 


méretezhető 
tutások stb. 
dennapi gyakorl; 
tésre 
E. 


mindössze 
őpbre a jeleni 
pest. hi 


annyival leszünk 


és fizetőképességé 
a SAN 
érett. Hi 


Megmarad az egyhatod 


Törvényközelben 


Remélheté árcíus ával 


kezdődő egkezdődhet a 
egységes hírközlési törvény — veli 
párhuzamosan az elektronikus al 
írásról szóló törvény — általános v 


a Parla a Stumpf 
kancell 
ternetes szolg 

ndezett március §-a 


nentben. mi 


aminászter a kíwwi 


tató tám, 
m 


A miniszter hangsúlyozta; 
yobb távközk 
és az intemetszolgi ok viszogy 
A törvény — szám, 


leg a legni 


lag magas ára 


lett - remélhető 
jótékonyan hat az árak alakulását 
ís. bár radikális árcsökkenés nem 


egyéb előnye 


várhutó; 
A közeljövő piaci változási 
zül a minis ék közö 
alapú beszédátvítel előretörését, va: 
lamint — a mobiltelefónia területét 
jellemző többszörös versenynek kö. 


szönhetően is — a mobiltelefonak 
erőteljes mennyiségi növekedését 
említette 


Az UMTS-sel kapcsolatban meg: 


módiatörvényben előír 
szabály. A mobultársaságokai 

A kíwwi szerint a törvén; 
aszimmetriája nem elég hangú 
nem rendelkezik kellő részletesség 
gel a helyi hurok felszabaditásás 
továbbá nem tér kí a telefontárszsá- 
gok és az internetszolgáltatók ki 
viszony szabályozá: 

Az ausztriai székhelyű kiwwi in 
gyencs internetszolgáltatását jelen 
leg Magyarországon több mint 60 
ezer ügyfél veszi igénybe. tájékos 


ió. Az IP-alapú besz 
szolgáltatás előfizetőinek száma meg: 


haladja a 600-at 


M.J. 


A hálózatból élő vállalatok 
esküsznek az APC-re. 


Több mint 10 millió elégedett ügyfél biztosítja elérhetőségét az APC segítségével. 


Az APC Smart-UFPS, a világ legmegbízhatóbb 
hálózatainak alapja, szerves részét képezi 
napjaink e-üzleti infrastruktúrájának. 


A legrugalmasabb, leginkább hibatűrő 

és legbiztonságosabb rendszerek 

is megbízható energiaellátást igényelnek. 

A díjnyertes Smart-UPS készülékek kimagasló 
teljesítményt nyújtanak az Ön e-ügyfelei 
hozzáférési igényeinek kielégítésében. 

Az Ön szünetmentes tápegysége 
áramkimaradás esetén megfelelő tápellátást 
biztosít a web- és e-kereskedelmi kiszolgálók 
számára? 


Az APC díjnyertes Smart-UPS készülékeinek 
teljesítménye 420 VA-től 5000 VA-ig terjed, 


ezáltal tökéletes védelmet nyújtanak 
a kis- és nagyvállalati kiszolgálók számára is. 


A Smart-UPS megbízható tartalék-tápellátást, 
a PowerChute plus szoftver segítésével 


biztonságos leállítást, a Web/SNMP vezérlési 
kártyán keresztül pedig távoli vezérlést biztosít. 


Még ma lépjen kapcsolatba az APC-vel, és 
tapasztalja meg a "legendás megbízhatóságot". 


Az APC további megoldásai: 


A torony és rack-felépítésű 

APC Symmetra Power Array TM 
rugalmas védelmet biztosít 

a létfontosságú alkalmazásokat 
futtató kiszolgálók, távközlési 
eszközök és magas megbizhatóságú 


Az APC PowerChute plus 
szoftver értesítéseket küld, 
környezetfigyelést végez, 
és biztosítja a kiszolgálók 
biztonságos leállítását. 


Az APC szünetmentes 


tápegységeinek felügyelete 


és kezelése távolról 


art Tr 
egál 
iztosít. 
hető 
A az áll id 


és az alacsonyabb 
lési köl! 
VEZESSE 


beépített SmartSlot 
S féketévé festi Smart-UPS 


s A széleskörű tájékoztatást 
nyújtó kijelző és a riasztás 
sdják szakküte lálár 
ac 
és a töltés állapotáról. 


A Redundáns Switch, mint 
kiegészítő megoldás 
magasabb szintű rendelkezésre 


webböngészőn vagy SNMP NMS-en . állást biztosít 
keresztül Web/is elvégezhető egy a díjnyertes Smart-UPS-ek i 


szzözök és magas me SNMP-kártya segítségével. használata során. 
APC 
Legendary Reliability 

ezét e Sears APT mákánal szánta ús üleüáal kagcsoatas meg ze § ! 

tell E VETEK ESÉGESÉ Ingyenes feszültségvédelmi 

ülései ja Mat elfEször lép kapcsolatba az APC-vel?  C1lgen OD Nem A 

BET ölsz STT a katalógus. 

kinyéásán Pos Tz-Mizegez vállalat (kevesebb mint 500 alkalmazna (I 589 meg szeretném tudo hogyan válasszam ki a rendszeremhe legjobban 

ság ——— 7 kizgyvattakat ftabb murt 500 alkalmazot) ó szúnetmentes tápot. Küldjenek INGYENES katalógust 

Veeána Fa (0 1 ezuttal nem kérek ingyenes ztalógust, de szeretnék felirztkozni 

za, Számítógép vizzonteladós APC.gartser tagytáevenként megjelenő htevelüt levelezési éstájáea 


E-mail: apcHUNGapcc.com Jelszó 63168v 


7001 American Power Conversion. Mulsrmeroyi védjegy a tulajdonosok birtokát képezi, SUJAGEF. Hu 


POWERLINE 5361209-4678 s FAX: 4361209-4677 
£-mait: apcHUNGRapcc.com 
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COMPUTER SZÁMÍTÁS 


TARTALOM ÍREI 
mékeinek európai techneió- a tavalyától. Az iparág sze 
jársz; ÜLET (és szintén mezn cégképvise- hez, hogy a azgy fellendülé. 
E-business lókém volt bizottsági tagi. a  sekzt viszzaesések követik. 2 
(Mártonffy Attila), 4. oldal Dar Spingei megszi szésss" kéndés . csak 
Új lapolvasók a HP-tól Németországban a mondta válmokát ker. hosszú és milyen mériékő 
(Krizsán György) Aooldal ) Biztonság. félvezetőgyár terve, miután get, aki azt kíszi. hogy stap- lesz a mostsat lejtmenet A 
Új laboratórium $ 17. oldal a projckiet felügyelő bizon, vetően közpénzekből léte degtat fozsniszze enn 
4. BMEPIKK-ben ság két tugja lemondott, a lehet hozni új gyánút egy anyapot továbbra is Ész 
(Schopp Attila) KN 4, oldal HARDVER sajtóban pedig megjelen ilyen banyotult piaca" Amerikába műják el (1 
Magáncég lett a U.S. Robotics A egy olyan könmányzáti do- Egy mésik bombáz ís rob milliárd duttár . éékben 
(Krizsán György) 4. oldal) HÍREK M.oldal (  kumentum, amely kétségbe bantott a Der Spieget köz. második helyen Tajvan a 
Korszerű rendszerkezelés Nem csak arról szól Vonja az Üzem megvalósít. zétett egy levelet, amelyet harmadikon japán ál (9.A és 
— $un-BMC — Fefo Dexter DH hatóságát. Branderburg szövetségi tar- 9.2 — milliárddal Tajvan 
(Zimányi Katalin) Soldal ] (Horváth László) 11. oldal Az illetékeszk alig egy hó- tomány  pénzügyminisztere egyétísése 2000-ben előzze 
Intellígens kártyák napja még nagy csinnadrat- írt a gazdasági minisztemek, meg az mddiz másod Ja 
az egészségügyben SZOFTVER tával jelentették be a Com- és amelyben megkérdőjele. pánt, miszás a kis szigetor 
(Mártonffy Attila) 6.oldal ] HÍREK NZvoldal (  municant Semiconductor zi, hogy rendelkezésre áliná-  szágban 104 szászlékkal nő. 
Felturbózott Újabb lemezvarázslatok Technologfes AG nevű vál- nak a szükséges állami pénz-  vekedet 3 kereset Hason 
tartalomszolgáltatás — Volera — Partition Magic 6.0 talkozás létrejöttét: ebben az . eszközök. lóképpen 100 százalék körü 
(Mártonffy Attila) 6. oldal (Csórián Sándor) 13. oldal állami támogatást ís élvező A tanományi korrsány növekedést produkált Dei. 
Így szavaztunk 6. oldal. (Mit tud ma a nagy öreg Félvezető-technológiai Inté- szóvivője a .kabinetmunka Kelet-Ázsia Európa és Ko 
aPlus: ERP és ami azon túl van — Norton Utitíty zet (Institut für Halbleiter- szokásos velejárójának" ne. ses a. (IDGNS. Wackington 
(Schopp Attila) 7.oldal (  (Csórián Sándor) dávoldal (  physik, IHP) viszi a vezető vezte a véleménykülönbsé 
Partnerség a HP és szerepet, de kisebbségi tulaj- get, és biztosítati mindenkit, 
a Símpletech között ALKALMAZÁS döösékéát áz Tal és (be jösz az Összes kérdést ren Fihunyt Clande 
(Mártonffy Arríla) 7.oldat ( HÍREK 17.oldal ) szált a tervbe. Az üzem a dezik. Az Intel továbbra is  SÜAMRON 
Vissza a szorgos munkához, Hierarchikus biztonság válság sújtotta volt kelet-né- bízik az együttműködés si 84 éves korában meghalt 
partnerek! (Schopp Attila) 17. oldat met városban, az Odera-par-  kerében. jelentene ki a cég Claude E. Shanoon. akit so. 
— IBM: ParnerWorld 2001 ti Frankfurtban épülne fel. egyik szóvivője. (/DGNS, kan a digitális kotnmunikás 
(Seres Iván) 8. oldal HÍRHÁTTÉR Az IHP a vállalkozásba be- Berlin ció és az információeiméler 
Távtatok és tervek adná szabadalommal védett anyjának. tekitenek Stannan 
VEZÉRCIKK (Zimányi Katalin) 18. oldal szilícium-germánium-szén. Wövekvő — egyébkést Tomas Edison 
) Alaptechnológiából technológiáját, amelyet az távoli rokona — a Bell Lao. 
alkalmazás ÚJ GAZDASÁG Imel 0.18 mikrométeres NYersanyagniac ratorjesban valt manernzés 
(Révész Gábor) 6. oldal) HÍREK 19-oldal (  CMOS gyártási eljárásával 2000-ben csaknem a kétsze- kus, armikor kidolgozza és 
A tevékenységet márpedig ötvöznének, hogy így készít. resére nőtt a félvezetők. elő- közzétette a kommunikáció 
) TÁVKÖZLÉS ki kell helyezni — IDC senek 200 milliméteres fél- állításához felhasznált nyers- . matematikai elméletét 
/ HÍREK 9.oldat ] (Mártonffy Arrila) 19.oldal )  vezétőszeleteket a mobil- és anyagok és berendezések el- A közvélekedés szerint ez 
Internet az AntennaMikrón Kik a felkészültek a szélessávú kommunikációs . adásából származó bevétel, az elmélet ágyazott meg a 
Í  (Maltász Judit) 9.oldal ] az e-gazdaságra piacra áll egy ipari csopart, a SEMI. modem távközlés. 2z inter 
Alternatív üzenet (Mártonffy Arrila) 20. oldal A megállapodás szerint az friss tanulmányában. Esze- net, a CDemez és a műhol- 
(Mallász Judit) 9.oldal ) A megosztott és megosztható Intel máshol ís felhasznál- rint a 21 kategóriában szá- das tochnológiz fejlődésészi. 
/ Jönnek az internet tudás hatja az IHP techmológiáját, molt forgalom összértéke Nagy újítása abban állt, hogy 
call centerek (Kelemen Zoltán) 24oldal ] még abban az esetben is. ha 2000-ben 48.4 milliárd dol- elválasztota egymástól az 
]  (Mallász Judit) 10. oldal ( A biztonság virtuális boltíve a frankfurti üzem sohasem kárt tett ki, szemben az 1999.  űzenet továbbításának mű 
GPRS minden mennyiségben (Mártonffy Attila) 25.oldal (épül meg. es 25.5 milliárd dollárral. szaki problémáit és az éz: 
(Maltász Judit) 10. oldal Ennek veszélye pedig fenn- Mindez azt eredményezte, net megénésének feladatát 
GSM cella IP alapon PÉNZ, PIAC, PROFIT 26.oldal ! áll, hiszen a felügyelőbizott- hogy 2000. az iparág eddigi Ő alkotta meg azt az elméle 
(Mallász Judit) 10. oldal ! ELŐZETES 26. oldali ság két tagja ís lemondott, legjöbb éve lex. tet ís, bogy egy üzenet infor. 
Milyen lesz a 46? 10. oldal. ! E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 26. oldal Günthet Weinberger, az In- Ugyanakkor a negyedik mációs rnalma csupán az 
7-3 fincon alelnöke és a vezeték negyedévben már megmu- átviteléhez szükséges 1-esek 


nélküli üzletág igazgatója tatkoztak a visszaesés jelei: és 0-ák számából áll 
azért, mert a bizottság egyik az amerikai gazdaság lendü-  zetertel ah! 


e. ja I ülésére nem hívták meg (a lete kifulladóban van, és a ság minden kommunikációs 
EL áídualkozáldhiK MA KENÉTK SARKOS tels eelsea eelnan etes tis, 
günk 20. 


z, hogy manap. 


gánemberként, nem az Infi- használó fogyasztói termé- sodpercben mérjük 
001 li neon képviselőjeként vett kek (DVD-játszók. kézi szá- Munkái ugyancsak hozzá. 

sea ztyé részt): mint mondta, úgy ér- mitógépek, egyebek) iránti járultak a tit. mint informó; 
japast. Révay utcs 10 c áltozatlan zi. nem tudja teljesíteni akö- kereslet sem nőtt abban a ciós alapegysé almának 
telességét. Lubomir Cergel, mértékben. mint remélték. Am. IDGNS 
aki a Motorola félvezetőter. . januári forgalom ís elmaradt öas 
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- td Cd 
E-business és e-beszerzés 


Az €-business nem azonos a dotcomak tevé- 
kenységi körébe tartozó elektronikus kereske. 
elemmel; minden olyan, az intemeten Icbo- 
nyolítható üzletet jelent, amely átalakítja a 
belső és külső kapcsolatokat. 

Az .gazi" e-business értéket teremt, és fel. 
tárja a hálózatba kapcsolt gazdaság kínálta 
Piaci lehetőségeket - mondta Charlex Abrams. 
A Gartner Research vezető kutatója. 

Az c-busíness ma talán a leginkább felkn- 
Port üzleti szlogen és informatikai kéndén. A 

lelkesedési" ciklusok. amelyek a fogalmat 
kísérik, meglehetős  hullámzást mutatnak; 
1997-től. 1999-ig töretlen volt a felívelés, 
10-ben elkezdődött a kiábrándulás. Az ezt 


követő meredek zuhanást a rosszul tervezett 
dotcom cégek sorozatos csődje, a befektetők 
elfordulása kísérte, Ezzel egyidejűleg a ha- 
gyományos cégeknél megkezdődött az elekt 
ronikus kereskedelem és az elektronikus üz- 
letvátel integrálása megszokott tevékenysé 
gükbe, A Gartner előrejelzése szerint a 2006 
És 2008 közti idászakra a vállalatok olyan 
mértékben integrálják az internetet folyama. 
taikba, hogy az e-businexs már minden tevé- 
kenységükbe beágyazódik — vagyis minden 
üzletvitel) fogalmilag ís e-üzlet(vítel) lesz. 

A Gartner úgy véb, bogy a jelenlegi 953 
milhárd dollárral szemben 2004-re a vállalat 
közi globális elektronikus piacterek 2700 mil- 


Új lapolvasók 
a HP-tól 


A HP a kétfeje 
val állt elő. 


nyomtató után a .kétfejes 
lapolvas 400-as sorozatú lapot 
vasóiba egy 2400 ponyhírvelykes és egy 600 
ponyhűvelykes CCD érzékelőt épített be. A 
2400 dpus érzékelőben a képpontok két sar. 
ban belyezkednek el. A pontokat fél raszterrel 
Holtak 


a másnük sorban A beolvasási 


felndattól függően hol az egyik. bol a másik 
dolgozik. A CCD előtt egy új optika gyűjti a 
kétlámpás meg ermámezyekőta Meg- 


nővekedem ( Az érzékelőt 


egy 48 bites AJD átalakító követi, amelytól 


Az otthoni gepek piacára szánt kapotvasó 


USB és SCSI ille 

0. A telyes színmélységet csak Macinodon 
futó Adobe Fhotmhopta lehet bentvaszi egy 
Piug- innet; Windows haszmálata esztén 24 bi 
tes a timcnedi színmélység, A pép 4 másod. 
perc alatt mud egy oldalt boovasai, ami 15 
Iapíperces sebességet jelent. Ezt a 7450c vál, 
tozat 50 lapos adagodójával lehet kihaszmálrú, 
A lapolvasó bővített változata a 7490, amely 


xrtón jut tovább az intornzá 


a CorelDraw9-est is tartalmazza, valamint egy 
képösszefűző programot. A sorozat alapprog. 
ramját magyar nyelvű változatban forgalmaz- 
zák. A HP az otthoni gépek piacára szánja 2 
hagyományos CCD technikával dolgozó, de 
mindössze hat centiméter magas 2200€ lap- 
olvasót. Ez a most szokásos lapolvasóknál 
jóval laposabb, de a 34 millimé- 
teres CIS technikájú Canonnál vastagabb. A 
PrecisionScan LTX programcsomaggal kerül 
forgalomba. A készüléken lévő két gomb és a 
program együtt könnyen megoldja a minden. 


napi házi használatban előforduló tapolvasási 
A másolási feladatokat (a számítógéphez csat 
lakozó nyomtatóval). 

Az új lapolvasók várhatóan április közepén 
kerülnek a boltokba, a ZXÜ0c 28 ezer forint 
körüli bruttó áron, a J400-asokért pedíg 171 
erertől 325 ezer forintig terjedő összeget kell 
majd fizetni 


Krizsán ( 


1012 Budapest 
Márvány ia. 17. 
Tateton 


Hárd dolláros forgalmat bonyolítanak majd, 
ami világszerte 37 százalékát teszi ki a válla 
latok közt folyó általános kereskedelemnek. 
Ez az érték ugyanakkor a globális értékesítési 
tranzakcióknak csupán 2.6 százalékát adja. 

Egy vállalat életében az egyik legfontosabb 
funkció a javak és szolgáltatások beszerzése. 
Ezen belül jelentős különbség fedezhető fel 
az egyszeri és a bizonyos mértékig ismétlődő 
beszerzések között A cégek típikusan úgy 
építik fel a szervezetüket, hogy az ismétlődő 
beszerzéseket tartják szem előtt. Ugyanakkor 
lehetnek olyan szervezeti egységek vagy a 
termelésben. fontas szerepet betöltő szemé. 
Tyek, akik más, egyedi kiválasztási szempon- 
tokat akamak érvényesíteni. A Garner úgy 
véli, hogy idén az összes elektronikus beszer- 
zésnek mindössze 10 százalékában kapnak tá- 
mogatást az egyedi beszerzési igények. 

Az e-beszerzés számára a raktárkészletből 
kapható cikkek vásárlása jelenti a legkényet 
mesebb utat, mivel ezek a termékek széles 
körben elfogadott terminológiával pontosan 
leírhatók. Ezeket az elsősorban az MRO foga- 


lomkörébe tartozó cikkeket főként két cso. 
portnak, kék- és fehérgalléros dolgozóiknak 
3zerzik be. Létezik még a direkt anyagok ka 
tegóriája ís, ezek a cikkek a végtermékbe 
épülnek be. 

A globális ipar legfontosabb szereplői — pé. 
dául a légi-, hadi. és autóipari cégek — sokkal 
több pénzt költenek rendelésre gyártott áruk 
beszerzésére, mint raktárban tárolt készter. 
mék vásárlására. Az innováció és a verseny. 
előny állandó hajszolása arra készteti a nagy 
szervezeteket, hogy egyre keményebb munkát 
követeljenek tervező és termelő csapataiktál, 
így ezek idejük egyre növekvő részét töltik be. 
szerzéssel, Vevők és szállítók még a szerző. 
déskötés előtti fázisban hatalmas pénzeket 
fordítanak rendelésre gyártott cikkek vásárlá. 
sára, Olyan piaci viszonyok között, ahol lét 
fontosságú, hogy egy termék mikor kerúl ki a 
Piacra, a tudásmunkások" interakciói válla 
laton belül és kívül egyaránt hosszadalmasak, 
gyakran a tervezési folyamat leginkább idő. 
igényes alkotóelemét jelentik. 


M. A. 


Új laboratórium 
a BME PIKK-ben 


Március 8-án Varga Mihály pénzügyminisz- 
ter jelenlétében avatták fel a Budapesti Mű. 
szaki és Gazdaságtudományi Egyetem Pénz- 
ügyi Informatika Kutatóközpontjának (PIKK) 
új laboratóriumát. Az egyetem az 1990-es 
évek elejétől kezdve törekedett rá, hogy szo- 
rosabbra főzze kapcsolatát a gazdasággal, 
mondta megnyitó beszédében Detrekői Ákos 
rektor. Ebbe a stratégiába illeszkedett a PIKK 
megalakítása is. Az ötlet a pénzügyi szférából 
származott. 1998-ban alakult meg a kutató. 
központ. az Információmenedzsment Tanszék 
szakmai műhelyéből kiindulva. A központ 
kutató, szervező és tudásközvetítő tevékeny. 
séggel igyekszik részt venni a hazai moderni- 
zációs folyamatok felgyorsításában és az ín. 
formatikai kultúra terjesztésében. Ezen belül 
szeretne a komplex projektek inkubátorháza 
tenni, segíteni a lehetséges partnerek egymás. 
ra találásában és közreműködni tevékenysé- 
gük integrálásában. Vállalja a projekt-előké. 
szítést, a beindult projektek továbbvitelét 
azonban már az érdekeltek által alapított cél. 
szervezetekre bízza 


Magáncég lett. 


Varga Mihály beszédében kiemelte, hogy 
az intemetes gazdaságban mennyire felérté- 
kelődik a digitális írástudás". A magasan 
kvalifikált szakemberek iránti igény növeke- 
dése azt is jelenti, hogy csak a minőségi szem. 
Pontokat előtérbe helyező oktatásnak, képzés- 
nek van létjogosultsága. Ebben nagy segítsé 
zet nyújthat a PIKK, illetve a most átadott 
laboratórium, amelynek létrehozásához a kor. 
mányzat 80 millió forintos támogatást adott 
Varga Mihály hozzátette még: a kormány 
nővel a kutatásfejlesztésre fordított Össze 
ket, így ezek 2002-re elérik a GDP 1.5 szá- 
zalékát 

A. kutatóközpontban már folyó projektek 
közül megemlítették a pénzintézeti tenderek 
és komplex projektek informatikai támogatá. 
sát, az informatikushiány kezelésére szolgáló 
szervezési és módszertani eljárások kidolgo 
zását, egy €-business projekt előkészítését az 
orthonteremiés területén, valamint a gazdasá: 
Bi mikroszímulációt támogató informatikai 
megoldások kidolgozását 


Sch. A. 


a U.S. Robotics 


A US. Robotics céget 76-ban öten alapították 

ahogy azt egy garázxban fllík. A kis cég 
elismerést vívott kí a modempiacon eralon. 
ként is elismert Courier modemeível. Volt 
egy saját H$S átviteli szabványa, majd első. 
ként vezette be az X2 eljárást, amely a V.90- 
ez modemszabványba épült be. A céget a 
ICom felvásárolta, s ezt követően mindkét 
név szerepelt a termékek dobaráin. Tavaly a 
3Com az Accion Technologyval és a NatSicel 
Flecironicsszal együtt megalapította az ana- 
lóg modemekre specializált U.S. Robotjes cé- 
get. amely szeptemberben indult, chicagói 
sftei viyel. 2001. január elsejétől szonban 

Úcs magáncégként működik, 

székhely Sctaumbergbe, Iilinois államba ke- 
ült át. Több dolgozó, aki a felvásártáskor 14- 
ozott, most visszatért Jelenleg világszerte 


200 fővel dolgoznak; Európában 4$ alkalma 
zotjuk van. A korábbi modemes cégből most 
az internetelérési eszközök cégévé szeretné. 
nek válni, 

Az eddigi .3Com U.S. Robotics" termé: 
kekről fokozatosan, reményeik szerint nyárra 
lekerül az előtag". A Megahertz gyártmányú 
PCMCIA eszközök a ICom-nál maradnak. 
Megjelentek a V.92-es szabványt támogató mo. 
demeik. egyes régebbi típusokhoz pedig ké 
szülnek a szoftveres kiegészítések. Új ISDN 
és ADSL eszközeik ís vannak, de ezek még 
nem jelentek meg a magyar piacon. Hazánk- 
ban a HRP és az RRC a két disztribűtor. A 
U.S. Robotics master disztribátori szerződést 
írt alá az RRC-vel - a kelet-európai térségben 
ők a cég fő képviselői 

Krizsán György 
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Fejlődő 


magyar 


internet 


40 Folytatás az 1. oldalról 


ben a tekintetben Magyarország csak. 
egy-két évvel van lemaradva Nyu- 
gat-Európa, és négy-öt évvel az 
Egyesült Államok mögött, ahol az 
arány 1 százalék; ez pedíg jóval ki 
sebb lemaradás, mint ami a magyar 
gazdaság egyéb területein tapasz- 
talható. 

A GKI idén előszöt, összességé- 
ben másodszor végezie el negyed. 
éves felmérését az intemethasznála- 
ti szokásokról és a hazai elektroni- 
kus gazdaság fejlődéséről. 

A 2001 első negyedévére számi- 
tott összesített GKI-Webigen inter- 
netgazdasági index értéke (amely a 
gazdaság szereplőinek az internettel 
kapcsolatos várakozásait számsze- 
rűsíti) 12.0, szemben a 2000 negye- 
dik negyedévében mért -5,5-es ér- 
tékkel. Vértes felhívta a figyelmet, 
hogy konjunktúramutatóról lévén 
szó. nem az abszolút értéke, hanem 
az elmozdulása az érdekes, ám a 
módszertan változásai miatt a mos 
tani adatok nem vethetők össze egy- 
értelműen az előző negyedév érté- 
keivel 

A vizsgált célcsoportok között az 
index a pénzügyi szektorban volt a 
legmagasabb (25,6), ezt követte a 
turizmus (8.2), a kereskedelem (7.3). 
És végül a közép: és nagyvállalatok 
(6.83). A közép- és nagyvállalatok 


körében végzett kérdőíves felmérés- 
fe 400 cég válaszolt; ezek az 1999. 
"es árbevétel alapján 17 százalékban, 
foglalkoztatás alapján 16 százalék- 
ban reprszentálták a vizsgált ágaza- 
tokat elsősorban ipar, építőipar és 
gazdasági szolgáltatások), 

A válaszokból kiderült, hogy a 
cégek 16 százaléka rendelkezik az 
internet üzleti célú felhasználására 
vonatkozó kidolgozott strutégiával; 
49 százalékuk nem rendelkezik 
ilyennel, de tervezi kidolgozását; 35 
százalékuk nem ís tervez ilyesmit. 
Elektronikus. kereskedelmi . straté- 
£iája csupán a cégek 7 százalókának 
Van, és további 42 százalékuk terve. 
zi a kidolgozását 

Az internetes üzleti alkalmazások 
közül a vevői és a beszállítói kap- 
csolatok kezelésére szolgáló szoft- 
verek a legelterjedtebbek; kevésbé 
népszerűek a marketinget, az admi- 
nisztrációt és a logisztikát támogató 
alkalmazások. 

A megkérdezett cégek 17 százalé- 
ka vásárolt már elektronikus piacté- 
ren, és 26 százalék tervezi a vásár- 
lást, ami az online beszerzési forma 
népszerűségének növekedését jelzi. 
Végül az is kiderült, hogy a magyar 
közép- és nagyvállalati kör idén 13 
százalékkal. akarja bővíteni infor- 
matikai szakembergárdáját. 


Schopp Attila 
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Sun-BMC együttműködés 


Korszerű rendszerkezelés 


Március $-án, a BMC Software-rel 
És a Freesoft Kft.-vel közös rendez- 
vényt szervezett a Sun Microgys- 
tems Magyarország. A rendezvény 
középpontjában az informatikai rend. 
szerek korszarú menedzsmentjéről 
szóló előadássorozat állt. A Sun 
Professional Services képviseletében 
Tomachítz László tartott előadást 
Erőforrásgazdálkodás központi me- 
nedzxment-eszközökkel" címmel, a 
Sun Microsystems és a BMC Soft- 
Wware együttműködéséről Ávéd Zo. 
tán, a BMC magyarországi igazga- 
tója számolt be, a FreeSofttól Bató 
Frigyes pedig élő BMC Patrol rend. 
szerbeműutatót tartott Sun Solaris 
környezetben. 

Naponta hallani az. informatika, 
az intemetkorszak okozta változá- 
sokról, jövőképekről, tervekról, si- 
kertörténetekről. A bekapcsolódás 
az új gazdaságba azonban a gyakor 
latban lényegesen több kérdést vet 
fel, mint pusztán a meglévő termé. 
kek és szolgáltatások elhelyezését a 
"weblapon. A változás stratégiai, szer. 
vezeti, emberi folyamatainak keze- 
lése mellett a vállalat informatikai 
rendszerében végrehajtott változá- 
sok menedzselése is komoly kihí- 
vást jelent. 

A közelmúlt stratégiaalkotó infor- 
matikai korszaka általában nélkü- 
lözte azoknak a megoldásoknak az 
ismertetését, amelyek a rendszer- 


menedzsment legfomosabb kérdé. 
seire keresték a választ. A Sun Mic 
Togystems és a BMC Software kép- 
visciói egyaránt kiemelték: a két 
CÉ nemzetközi együttműködése 
már eddig ís számos területen ered- 
ményezen olyan megoldásokat, ame. 
lyek felkészítették a váltalati infor. 
matikai rendszereket arra, hogy meg. 
feleljenek a dotcom-korszak" kit 
vásainak. 


WewWw.Szamilasteghatka hit 


Tomschítz László elmondta, hogy 
a változó, rohamléptekkel gyorsuló 
világ nyomot hagy az adatközpon- 
tokon is. Az adatközpontok változá- 
sának hátterében olyan tényezők 
szerepelnek, mint például a közép- 
kategóriás szerverek. nagymértékű 
kapacitásnövekedése, a nyílt operá. 
Ciós rendszerek használata, illetve a 


költségznegtakarítás szerapontjai. Az 
územeletés szászor nem képes meg- 
felelni a változó igényeknek, ezért 
csökken a szolgákatás minőségének 
színvemalx megszárok a prozkiő 
vátás, ezzel párhuzamosan megnö- 
vekszík az időben nem kezelt hibák 
száma. 

A megoldást egy központi me 
nedzsmenteszköz jelentheti, amely 
aramálja a proaküvátász, illetve a ha- 
tékony cseménykezelést. A Sun és a 
BMC megoldásai, a Sun Manape 
ment Centre (SMC) és a BMC Pt 
rol alapvetően abban különböznek 
egymástól, hogy máx-más területe 
ken husználhatók. Míg az SMC- 
ak hardvermeneázselésze használ 
ják. adáig a BMC Patrol a teljes 
rendszer kezeléséhez alkalmazzák 
Tomschitz hozzátette: a Sun Man 
agement Centre. nyitott, SNMP és 
Java protokollokat használ, és a Sun 
termékek központi monítorozó és 
menedzselő  rendszereként tartják 
számon. 

Ávéd Zoltán elmondta, hogy 2 
BMC Saftware a világ hatodik leg 
nagyobb független szoftvergyártója 
Elmúlt pénzügyi évének forgalma 
meghaladta az 1.7 milliárd dollárt 
A BMC Hungary 2000 decemberé. 
ben kezdte meg működését, és stra 
tégiája szerves részének tekinti az 
együttműködést a Sun Microsys 
temsszel 7.K. 


ELVIRA? mindig segít 


Hamarosan megnyítja kapuit az Utazás 2001 kiállítás. Ezen korántsem csak az utazási írodák vesznek részt: az informatika már az utazásszervezésben és 
"lebonyolításban, illetve az idegenforgalom kiszolgálásában is egyre nagyobb szerepet játszik. Így nem meglepő, hogy a MÁV INFORMATIKA Kft. ís 
megjelenik a kiállításon: a MÁV Rt.-vel és testvérvállalataival (a MÁV Utasellátó Rt.-vel, a MÁV Nosztalgia Kft.-vel) egyűtt bérel egy jókora standot. 

A MÁV INFORMATIKA bemutatójában központi szerep jut a már ismert ELVIRA termékcsaládnak. Erről, és a vállalat további terveiről beszélgettünk Dombai 
Ferenccel, a MÁV INFORMATIKA Kft. vezérigazgatójával. 


— Az intemmeton, a www era hu cimen megtaláíható menelrendi tájékoztató rendszert már jól ismeri a nagyközönség. 
Milyen egyéb termékök tartoznak még az ELVIRA-csalódba? 

— Valóban, az ELVIRA internetes változata egyre népszerűbb, már naponta 5-7 ezer látogatót regisztrákunk az oktalon, 
ús oz nagyon szép szám. Azt viszont már kevesebben tudják, hogy ennek van egy prolésszíonáts változata. az ELVIRA 
HIK (a róvidítós a Helyalosztó és információs Központot jelent): ez a MÁV AL. belső rendszere, amelyet saját munkatársai 
használnak, így ha az rdoklódő utas beteletönál, az elektronikus menelrenő alapján és lehet számára gyors és pontos in. 
formációkat adni, Nagyon fontos, hogy az ELVIRA HIK-ben történik a menetrendi információk naprakésszé tétele, azaz 
mindenkor ebbe viszik be az eséllegas napi váítozásokat. Ezek az intormációk automatkusan bakerűinek az ELVIRA 
intormetos változatába s. Vagyis - és ezt szeretném hangsúlyozni - a wwwolvza hú nem egy statikus webhely, ahoi me. 
"etrondváltástól menatrondváltásíg ugyanaz az információ van: az interneten mindíg élő, a lehető legfessebb adat tatáíha. 
16 meg, ús nomcsak a haza vonatokról, hajam a Magyarországon áthaladó nemzetközi járatokról ts. Az ELVIRA oldalán 
Található kis EU.zásztós nyomógombra katíntva átjuthatunk bármelyik eurápal ország vasúti menatlrendjébe; igy akár egy, 
Az egész körtbenst bejáró vönatút is megtervezhető a karosszékbsól 

.Gondoltunk azokra az ogyóni és kisváítalati folhasználóiva is. akiknek nincs állandó inteetés kapcsolatuk. Számukra 
00-i élérhatóvó tettűk a Ieljes ELVIRA rendszert, és megtéremtettűk annak lehetőségét, hogy azt bármikor tássítsék az 
nát közzétot legújabb információkkal. Így nem kell minden egyes alkalommal felmenniík a webre. mégis mindg ak. 
tals adatokat használhatnak. 

Van még egy előnye a CD-nek: magtatálható rajta a mágyar tdegentorgalrni adatok nagy része. Amikor valaki kiválaszt 
raz útvonalat vagy utazásának végoóját, az követően meg Iudja nézni, hogy áz dott városban miyen szállodák, étke. 
Téd út trórakozási lehetőségek, nevezetességek vannak, Tervezzük, hogy ezt a tártálmat a wobon ís megjelenítűk Ott 
annyival lenne Kóhnyobb a dolgunk, hogy nem feltétlenül kebene összeszednünk minden intormácót, hiszen az ts elég len: 
te,ha megállapodást kötnénk a taalomszolgáttatólóal, ég egyszerűen hnkót kinálnánk az ó okialakhaz 

A menétrond ós a turiszőkal niormácsó együtt már komoly degontotgalty értéret képvis, Ezt felsmerte a Hotolnto is: 
nnak mogfelalóen az ELVIRA CD megyendelőlapja ménetrondváltáskor belokerűl a Hotgíárto átal törgalmazott Hungary 
Card csomagba. Különleges ajánlatunk, hogy az első ezar mégronduló Ingyen jut a mengtrondváltáskor mogjotonő ELVIRA. 
CD.hoz, da a töbtiék is féláron kapják meg. 
ur béttak viszont olyanok br. akdrnak nincs Íntomiatalárésűk, vagy már vtszáá házbon akartak jutó inomábcsáktasz 


— AZ 6 számuken egy további formában is elárható mindaz az intormácsó, amit az ELVIRA tartalmaz: érntóképomyás 
fomyokban, információs kiotzkokban. lyen már több pályasdvaron is tés nem csak Budapetton) megtaláltató, és romó- 
Jem, hogy idén további álomásokon ús szadég köztozoken 18 nagyobb számban állíthatjuk rendszerbe őket. A készüléke: 
at IPhálázattal kötnénk ősze, hogy at irtarmetról ezokre is mindig le lehossan tötoni az aktuáts intonrácókat 
gyanazaken az intormácsós kiöszkökön égy másik alkalmazá, a Tu.Dogr is elérhető: ez az ndott város térképét. köze. 


ködési lahetóságaít, tább nevezetességeit mutata meg Ezeket a varosi örkormányzztot kérésére egesze a a. és mar 
működik Székestehérváron és Mekoicon e. ] 

Végül még egy tagját kel megemtderv az ELVIRA termékzsatádnak az Elvra WAP-a Az szem tidbes nagya seg 
"nőtt azok száma, akik WAP.os telefonról kárik le a menetrendet Őn - a mobilteton megeentes iortátznek fgyelembe. 
vételével - minden olyan intormácsóhoz hozzájutnak, ami a weoen elérhető. Hogy 2 keresés gyorszoe gyer. kir e 
bet kérni az interoty vonatok menetrendjét 5. 

- Ma már nagyon sök mindent lehel intermeten renden. péktái repülőjegyet e. Vao-e ugyanéyen geny 2 vast köze.) 
kedésben 4? 

- Nagyon is. Van egy demóalkalmazásonk az ELVIRA wóbiapján és a vsszajettésektő az derű k 
az utasok mielőbb szeretnék látni a megvalósítást Ez nem ís csoda. hiszen a mebokdtn még a menetjegy áz £ m 
Nintható (hiszen a díjszabás ts be van építve a rendszerbel, és innen már téryteg csak egy epés az riemetes helyt 
lát és jegyvásárlás, vagy ahogy mi hívjuk, az €-$cket Teljes körű kiépítésének azonban wan egy előtattzia Minden, ta 
sonló szolgáltatási adó, jól mikódő inteetes kereskadeltrő akatmazásáoz kul egy baztus, obsszíta, non sip öiéjérmend 
szer, ari ebben az esetben a vasi Menetjegy eladási és Helybiztosítás Fiendszer (MA) lesz. Emek iajesziéte urn 
tosan megkezdődik. és reméljük, hogy az ELVIRA monetrarői ndatbázisz valam az abber megtestesülő tus beépll ) 
a rendszerbe. Így ugyanaz a menetrendi csomag álna a MÁV Ft. iwjos. országos bziső jegyiszéiás rendszere mögös én.) 
szolgáltatná az adatokat a külvíág telé. amint az most s történik a mod jegytsadó rendszerek és az európa vasutak ÉVA. 
és HAFAS röndszerei fedd. Amíg ez rics meg, addig csak kortátozot rondszert lehetne kiápítpen Blzugát abban, ogy tó 
az intemates halyloglalási mag lehet valósítani az intarogy és a beljegyes vonattáva. mert era már most 6 van gyó há.) 
téralkalmazás. Már folynak a tárgyalások egyes bariknkkai is, hogy az elekyonkus ézetés lehetőségét s bedpítesszk 2] 
rendszerbe, Így az utasnak kénnyű dolga enne: az ELVIRÁN keresztül megnézné, hogy melyik vonata lav meret. 20. 
nak kíválasztása után átlápne az e-tekat rendszerbe, és ott akát grzfikusan is megnézhetné; hogy mely helyek szabadvk 
"még, és magjalölhetné, hogy Ó hol akar ülni A háttérben ma tág mndszérek és alkalmazások padig lelagizérúk a jegyet. 


arr Ki ís fizethet, Az állomáson aztán tényteg nem lene más dogpa. mért egy ere kíedözt párszzirban heveerie 2 jogyót és 
teiszálni a vonatra. 

7 Más torüáttan is nyit a MÁV INFORMATIKA Kít. az nizrmetes vág totó? 

Tarmészótésaa, Azt valjuk, hogy a jövő a CyborCorporatorr -é, az e váltaizót. éz me a elb az irnytba mazdátunik per 
§zo a saját területünkön, Nagy lehotóságek vannak az árszálttás efekironikus agokra helyerésébor. Nem 202 kel go. 
dolni, hogy vagonok helyutt vinudtsan szálííjuk az árut, hanem sokkal rkább arra, hogy az áruszalítasban érdeket cb 
gok elekvonáusan kötnek üzletet egymással. Vártatóan Mamurosza igbetóség iesz a vagonok, szolgaltatasa miskborr 
hus megröndélésére. A kezdeményezésbe be atarjok voney azokat a kázut, vás és láp szalítmanyozokat a. ztók hasa. 
hó megokdásoktan gordolkadnak, ét így en. ar áruszállítás egész köré lelróő bgjsztázi megoktot tuduek köndlni 

re mavréormatka a [4 


oral 
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MIP TERNYOE 


Alaptechnológiából 
alkalmazás 


SZÁNBTÁSTECHNIKA 


a Prászéky Gábor által 


hnalógu: 
ültek a magy 
tóállító tech 


olvasókra sem volt 


Ezt követően éveken át 


bár a techni 


M. 


a módszert 


Intelligens kárryák a 


ben címmel szervezett szakmai na 


pot a Neumann János Számítógép 
tudományi Társzság égisze alai 


ködő Intelligens Kártya Fórum 


Magvarországon 


nieg mind. 


sze egy intelligenskártya-tendszer 


működik az ségügyben, a Ma. 


gyar Orvosi Kamara orvosazonosi 


tást, ílk 


ve működést igazoló mult. 
funkciós kártyája (A plasztiklap 
második funkcióként bankkártya: 
sználható.) A többi elké 
szült rendszer — például a Medi. 


nart és a Retransplant — a pilot 
programnál még nem jutott tovább, 
mint ahogy a korábbi, nem chipkár 
tyán alapuló kezdeményezések sem, 
mutatott rá Símon Pál orvosinfor 
matikus 

Az intelligens egészségügyi kár: 
tyák pedig nagy hasznára lennének 


látásnak, hiszen tárolható 
rajta a páciens állapotára vonatkozó 
összes adat, a diagnózísok, a kezelé- 
ek. a kapott gyógyszerek. Szolgál 
hatná továbbá a jogosultsági adatok 
a járulékbefizetés ellenőrzését, illet 
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: . Intelligens kártyák az egészségügyben 


e írúnt egyéb. 


ve helyettesíthetné a vényt. A beteg 
körtörténete tehát interaktív módon 
követhető lenne. Ehhez persze meg 
felelő háttéradatbázis, kommuniká- 
ció és imelligens informatikai háttér 
volna szükséges. Ez utóbbi — Békési 
Lásztó, az Egészségügyi Intelligens 
Kártya Szakértői Bizottságának koor- 
dinátora szerint — magába foglalni 
az országos hálózatot, az egészség. 
ügyi dolgozók inforraatikai hátteré. 
nek megteremtését, a redundan 


megszűntetését és az adatbázisok 
biztonságát M.A. 


. Felturbózott tartalomszolgáltatás 


A Volera nevű cég létrehozásával 


az intemeten zajló adatforgalom 
gyorsítására szövetkezett a Novell, 
Norte és az Acsenture. A Nortel 

net, az Accenture 


Piacára ké 


yeleti szolgáltatások egyrészt 
felgyorítják ddiginél 
jobban felügyethetővé teszik a tarta 
terjesztését a weben. Hargitai 
Zsolt, a Novell tendszermérnöke el 
tmandta: a Volera a Novell Internet 
Cashing System gyarsítómotorját 
használja amely 4-10-szeresére pör 
fel az adatárarnlás sebességét a 
felhasználó és a keresett vebotdal 
közöm. Az Excelerstot nevű cache 
zerverre tek ISC az imternet 
áltatók, a tartaloemszolgáltatók 
illetve a nagyvállalati hálózatok dol 
át könnyít; meg azáltal, hogy az 
métlődő és erőforrás-igényes tev 
kenységeket átveszi a webszervertől 
A Volera központilag biztosított 
mwebhety gyorsítási és tartalomszot 


katási tevékenységet ís kínál 


A viaszok megoszt 


Content Exchange néven; ezt főként 
iltatási háló. 
fok (CDN) építésével foglalkozó 
cégek vehetik igénybe, mint az 
Akamaúi, a Mirror Im 
átal Island. 


ú. 


az olyan, tartaloms. 


vagy a Di. 


A Volera Content 
tatásának felépítése 


nchangr szolgál. 


A Nortel úgy kerül a képbe 
mondta Kun Ákos, a Nortol magyar 
országi képviseletének ügyvezető 
hogy a Volera a cégtől veszi a 
web switchinget, a 
ket, amelyet korábban a Nortel által 
rolt Altéron készített, Az 
Accenturr pedig azért csatlakozott a 


Volerához, hogy ügyfelei 
ket, ISP-ket és 
kal 


minőségű szolgáltatással [ássa el 


kíterjedt hálózatok 


lelkező 


agyvállalatokat jobb 


ner szerint az 


Accenture az új vállalatban az üzleti 


th Tamás pa 


tmfrastruktúra kialakításáni 


ne jeleskedni, mivel igen fontos szá 


mára, hogy tevékenységét az új g 
egyik alkotóelemeként tart: 

Németh Tamás a magyarországi 
piaci lehetőségekkel kapcsolatban 
kifejtette: nagyfokú dinamizmus ta 
Paszialható a portál és a tartalom 
szolgáltatás terén, a 


Ezén konszolidáció várható, ami 


az jelenti, hogy a forgalom ís kon. 


centrálódni fog. s új eszközökre 
jokra lesz szükség. CDN 


a honi piacon. de ennek 


szolgáltat 


15 hamarcsan megtoremtődnek a fel 
tételei 


M.A 


ks 5. 65 8. közÖM a KÖVIMBZŐ kéröésze vártuk a www szamítasíoehaska hu olvasóinak válaszát) 
Ön mit tesz a kéretlen (spam) küldeményekkel? 
3 KÖVETMETŐKELDEN Nizhuztt 


dobom őre - 80 százalék 

11. külörben hogyan alkotnatrák véleményt - 10 százaték 
kérve. hogy más Gpam-kúldökbör is kza 

errben azok watáját. adat kogadok kr 


sa el mad cmorret 6 százalók 
het. a töbköek veszapatannak 


aPlus: ERP és ami azon túl van 


Tavaly több. mint 40 százalékkal 
tudta. növelni bevételeit uz 
Conxulúng, 
ci najlói 
alapítot 


hangzott el a cég már 


jékoztatóján. Az 
1999-ben 


sikerült tavaly 460 
mondta 
ja 
véd. Intentia 


nyolított, ezt 
növelni, 


illat 


millió forintra 
Emőri Gáhar, a 
Fő tevékenységük, 


által fejlesztett, Movex vállalatiró 


nyítási rendszer bevezetése, illetve 
a hozzá kapcsolódó konzultációs 
munka, de foglalkoznak a (szintén 
véd) StreamServe dokumentumkc 
zelő. és kommunikációs 
al, illetve a Cognos üzletiintelli 
ncia-szoftvereivel ís. 

A Movexet 1996-ban honosította 
az aPlus, A szoftvercsos 
az. eladott felhasználói II 


tavaly 


enceket 


tekintve ötödik volt a világ ERP. 
piacán, de több országban ennél 
előkelőbb helyen 1t. Gyártója 


tavaly 330 millió 
bonyolított le. A cégnek több mint 
3300. alkalmazottja és jó 4000-e 
nemzetközi referenciája van, köz 


almat 


tűk olyan nevekkel, mint 


y a Volyc 


Philips, a Goodywar vag 


Magyarorszi 


xet használ 
Három fi 
Movex 


elemből tevő 


6dik össze a 


maga a vállalatirányítási 
rendszer, u Mov 
használt módszertan, 


a hozzá 
rendsz 
si szoftver volt, e 


r eredetileg termelésírányítá: 


PIAC 


tó funkciói továbbra ís kic 


mondta Rabe Á, 


melk 


alupfunkcronuliná 1) 
pénzügy-számvitellel, k ál 
: al, értékesítéssel és logiszti. 
kával, így mára mintegy 60), egyen. 
ként is megvásárolható modulból áll 
a termék, A szűken vett vállalatirá 
nyítás mellett tartalmaz még ügyfél 
kapcsolat-k RM), állú 
tólánc-kezelési (SCM) ktroni 
kus kereskedelmi funkciókat is. Bi 
ony ámetben hátránya a M 
exnek, hogy csak az IBM iSeri 
400) kiszolgálóin fu már 
fejlesztik, íj n várhatóan elk 
Unix alapú vált 


u 


100. miltió 


Mo 


ien lesse könyv 


Mondja el, 
3 9: E osztályzatot 
CIKKETNKTÉT 


Partnerség a ászt és a Simpletecn között ; 


A. Simpletech Technologics infor. 
Tanácsadó Rt.-t válasz 
totta egyik partneréül a HP Magyar 
anan alakult pénzügyi üz 


marik: 


Szántó Péter üzlet 
mondta: a Simpletec 
kája alapján választották ki a hitel 
tekkel kapcsolatos tevékeny 
gekhez. A Simplerech Adv 
nevű hítel-. faktoring- é 
szerét, illetv 


szak 
a HP 


i be a közösbe 


pedig az üzleti k 
jektme 


Plstformot adja. Va 


ultásiót. a co 


valy több, mint 
nát lebar 5 Simp 

ja. remi 

?-vel kuülcsrakész meg 

zállítanak majd. ügy 


kkal bővített 


KONFERENCIA 


2001 


SOPRON 


ügyviteli rendszerét, 


csak 
állóan í: 
dulak 


MAGYARORSZÁGI 
ORACLE FELHASZNÁLÓK 
KONFERENCIÁJA 


2001. ÁPpRmiis 


HOUSG.ORACLE.HU 


HEWLETT 
PACKARD 


Ú 
compaa OS Hi 0 


— VILAGGAZDASIG 


(mrarma 


COMPUTEFNYORLD SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


XVI ÉVFOLYAM 11. SZÁM 2001 MÁRCIUS 13 


Vissza a szorgos munkához, partnerek! 


Az IBM február végén, Atlantában 
tartotta a PartpetWarid 2001-et; tá 
jékoztatta a partnereket, felhaszná. 
lókat, ellenfeleket, általában a vilá- 
got. mit hoz majd a jövő az IBM jó. 
voltából (awagy mit hoz az IBM a 
tövőnek). 

Lau Gersmer. az IBM elnök-ve- 
réngazgatója heszódében fehdézte 
azokat a nem túl régi időket, amikor 
6 az IBM-bez került. Akkor a cég 
jórészt még közvetlenül volt jelen a 
Piacon. bevételének csak 10-12 szá 
taléka folyt be a partnerein keresz; 
rül, a PC-eladások terén még canyi 
scm. Ma viszont a több mint $0 mul- 
hárdos bevétel egyharmada érkezik 


közvetve. Ez idő alatt ugyanis 
nyarázta Gerstner — az IBM sokkal 
többféle viszonyt, gazdagabb kap- 
caolatrendszereket alakított ki part 
mereivel (alkalmazásszolgáltató, in 
temetes megoldásszolgáltató, inku- 
bátorcég stb.). A cégnek több mint 
100 ezer partnere van, köztük $00 
webintegrátor. 

Kiszámíthatóbb lett a partner 
Program, és az TRM tartotta magát 
négy évvel ezelőtt tett ígéreteihez: 
hogy xikerhez segíti partnereit az 
cázletben, hogy világosabban je. 
löli ki. melyik piacokon tör vezető 
szerepre, és hogy az IBM Cilóbal 
Financing révén működő tőkéhez 


ú partnervit (tavaly összesen 28 
milliárd dollárhoz). A cég 25 mil. 
liárd dollár fektetett a partnerek 
képzésébe, és abbahagyta velük a 
versengést az. alkalmazásszoftver: 
piacon. 

"Getsmer arról ís beszélt, hol tart 
most az IBM - és vele a partnerek — 
az e-üzleti fejlődésben, Az e-(zlet- 
ben, szögezte le, lezárult az első 
szakasz, a hullámvasutazás, a vad 
tapasztalatok korszaka. Az e-üzlet 
eljutott az érettség, az Új gazdaság 
szakaszába — fejtegette Gerstner -, s 
nem a dotcomok, nem a tartalom, 
§ nem a hogyan váljunk gyorsan 
gazdaggá" receptúrák körül forog, 


hanem tényleges, valóságos üzlet. 
té forrta ki magát, annak pedig a 
szorgalmux, megfeszített munka az 
alapja. 

Ebben a szakaszban nézete sze. 
rint két dologra van szükség, jelen. 
tette ki Gerstner: integrációra és inf- 
rastruktúrára. 

Ami az integrációt illeti, az ötlet. 
áradatból — hogy ugyanis a Net 
majd áthat, átgyúr minden fontos 
tranzakciót, kapcsolatot — csak ke 
vés vált valóra a (szájjhóskorszak- 
ban. Nagyjából csak a webes vég- 
felhasználói felület alakult ki az el 
só valóban győztes alkalmazáshoz, 
4 B2B kereskedelemhez. Ez az első 


DECUS MAGYARORSZÁG KONFERENCIA 


BALATONFÜRED 2001 


A 
informatikus 


COMPAGa 


Inspiration Technology 


. MÁRCIUS 20-22. 


dominó a sorban, s miholyi meg 
mozdul, láncreakciószerűen mozdul 
vele majd a többi: az árazórendszer. 
a raktári rendszerek, a rendeléstelje. 
sítés, a gyártás, a logisztika, Ezzel 
együtt járnak majd a nagyberuházá. 
sok az ellátásiláno: és az Ügyfél. 
kapcsolat-kezelésben, a rendszerek 
összekapcsolásában, Az IBM sze 
rint az integráció színhelye nem az 
cddig fontos szerepet játszó operú. 
Ciós rendszer lesz (s ezért egyetlen 
operációs rendszer sem lehet töb. 
bé egyeduralkodó — kis oldalvágás 
a Microsoftnak, nem az egyetlen 
Gerstnet beszédében) , hanem a köz. 
tesszofíver. 

Az infrastruktúra ebben az intog, 
rálódó köyezetben végponttól vég. 
Ponúg terjed majd. Az e-üzlet ki. 
szolgálókra alapul — ezt aligha kell 
bizonygatni, mondta meggyőződés. 
sel Gerstner —, és a munka trinz. 
akciókban végződik: webkiszolgáló. 
kon, köztesszofítverrel, tárolócszkö. 
zökkel. Bizonyos feladatok pedig 
egyre inkább a hálózatra magára ke. 
rűlnek át, valahová a tranzakciót in. 
dító végfelhasználó és az adatköz. 
pont közé. Az infrastrukrúrának a 
beépített intelligenciával .önigazga- 
tóvá" kell válnia, mert egyre több 
lesz a tranzakció, egyre nagyobbak 
a csűcsidőszakbeli terhelések és egy. 
re szigorúbbak a biztonsági követel. 
mények. 

Ez pedig nem megy másképpen, 
csak szabványok révén. Az IBM en- 
nek jegyében kötelezte el magát a 
Linux mellett. A vetélytársak és a 
Linux viszonyáról szólva Gerstner 
csak annyit jegyzett meg, hogy az 
IBM a nyílt szabványok oldalán áll. 
És sok pénzt fektet be a felhasználók 
javát szolgáló linuxos. irányzatba; 
mások nem így vannak ezzel, de 
Genstner meggyőződése szerint ők 
(a másik oldalon állók) rosszul ér 
telmezik. az (ITáparágban) eddig 
történteket. 

Gerstner az infrastrukrúráról szól 
va felhívta hallgatóságának figyel 
mét egy fontos fejleményre, az e 
forráskihelyezésre (a hagyományos 
forráskihelyezés kiterjesztése a há 
lózatos világra). A körülmények vál 
tozásának (a tranzakciók és a felhasz. 
nálók számának növekedése. stb.. 
lásd fentebb) arra kell ösztönöznie 
az ebben az iparágban tevékenykedő- 
ket, hogy újra végiggondolják, ki a 
vásárló, kinek ís kell eladni a termé 
ket, szolgáltatást. Lehetséges, hogy 
a vásárló csakbamar nem az ezernyi 
bank és kiskereskedő lesz, hanem 
néhány. számítógépet és szolgálta 
tást kínáló őriásvállalat; a távközlési 
és szolgáltatást nyújtó cégeknek, az 
alkalmazás és infrastrukráraszolgál 
tatóknak át kell gondolniuk, hogy a 
megváltozott viszonyokhoz milyen 
infrastruktúra illenék, s végig kel! 
gondolniuk azt is, ki szolgálhat bom 
babiztos infrastruktúrával, kí köte 
lezte el valóban magát a szabvá- 
nyokra támaszkodó számítástechni: 
ka mellett, és ki nem. 

Gerstmer végül azt fejtegette, 
hogy aki az IBM partnereként akar 
sikerre jutni, az ne habozzon (er 
azonban sürgetés is volt, nem csak 
szelld biztatás), ugyanakkor nem ta 
adta, hogy volna mát javítani cége 
helyzetén a közepes vállalatoknak 
szánt termékek és szolgáltatások 


Seres Iván 
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TÁVKÖZLÉS OMAR 


Internet az AntennaMikrón 


Bár jolenleg az Antenna Hungária 
(AH) bevételeinek 75-KO százaléka 
a műsarszárásból adódik, távlati cél 
a második helyen szereplő távközlé: 
Sí és a harmadik helyezett multimé- 
díiaizlotág felzárkóztatása, Belát. 
ható időn belül szereinék elémi, 
bogy a bevételek egyharmada a mű- 
sorszóráson kívüli területről szár 
mazzon. A stratégin része, hogy 
2000-ben a beruházások $0 százalé 
ka távközlési, 31 százaléka pedig 
multimédia szolgáltatásokhoz . kap. 
csolódott, Szintén a fenti cél eléré 
sét szolgálja. hogy nemrégiben 
több, a Matáv PKI Fejlesztési Inté 
zetből érközett szakemberrel erős 
tették a mulümédia-üzletágat 

A fejlesztócsapat elsősorban új 
multimédiás szolgáltatások, termé- 
kek fejlesztésére és a meglévő szol 
gáltatások — bővítésére — törekszil 
Mondta Hegedűs Sándor multímé. 
din-vezérigazgatóhelyettes. A tevé. 
kenység tulajdonképpen a kutatás- 
fejlesztéssel kezdődik, ezt követi a 
működő technikai platform előáll. 
tása és a termék piaci előkészítése. 
Szolgáltatásonként döntik el, bogy 
melyik pontig marad a tevékenység 
az anyavállalat berkein belül, és 
csetleg mikor kerül ki az AH leány 
vállalatához, az Antenna Multimé- 
dia Kft.-hez. (A Kft. rövidesen rész- 
vénytársasággá. alakul; 500. millió 
forint alaptőkével rendelkezik, je- 
lenleg az AntennaMikro rendszer 
üzemeltetésével. multimédia-tartal- 
mak előállításával és DVD-szer 
kesztéssel foglalkozik.) Célszerű 
nek látszik bizonyos résztevékeny 
ségek (szolgáltatásnyújtás, marke. 
tíng stb.) kihelyezése: ez rugalma 
sabb ügyfélkezelést és piaci reagá. 
Tást tesz lehetővé. 

A multimédia-ágazat legnagyobb 
bevételi forrását ma az Antenn 
Mikro jelenti. Mint ismeretes, a tár 
saság tavaly ősszel közölte, hogy 
A! ikro rendszerén minden csa- 
tomát kódolni fog, így a műsorokat 
csik dekóderrel lehet venni, Noha a 
kódolás egyelőre nem terjed ki az 
összes csatomára, a dekóderek 
pítése gyors ütemben folyik. Eddig 
mintegy 80 ezer előfizető bérelt de 
kódert, lakásonként egyet-egyet. A 
dekóder-telepítés következő fázisá; 
ban, március 8-ától az AH lehetővé 
teszi, hogy az igényekhez mérten 
minden előfizető második dekódert 
ís bérelhessen; ezután mogkezdőd- 


het a fokozatos kódolás. Várható, 
hogy a teljes kódolás lépcsőzetes 
bevezetését követően még merede. 
kebben nő az igénylők száma. 


Hegedűs Sándor 


Milyen fő területekre irányul a 
fejlesztócsapat tevékenysége? Ki. 
emelt fejlesztési terület a digitális 
földfelszíni televíziózás (DVB-T). 
Ez korántsem csak technológiavál 
tást jelent, hanem számos, az új 
technológiára épülő értéknövelt szol. 
fáltatás kidolgozását. Az értéktöbb. 
ler legfőbb jellemzője az interaktívi. 
tász ez lehet offline vagy online. 
Offline interaktív szolgáltatásoknál 
nem használnak visszirányú csator: 
nát, és minden végponthoz me; 
kezik a teljes rartalom. Lehetőség 
van azonban arra, hogy az előfizető 
valamilyen eszközzel — legáltaláno. 
sabban a tévékészülék t 
vel — kiválassza a számára fontos 
információt. Ezt úgy kell elképzelni, 
hogy miközben a háttérben folyama. 
tosan nézhető a műsor, addig az elő- 
térben, szövegesen vagy grafikusan 
megjeleníthetők a kiegészítő infor. 
mációk (például árak, sporteredmé. 
nyek stb.). 

Az AH terveiben szereplő offline 
interaktív szolgáltatás egyik példá-: 
ja, amikor a néző kiválaszthatja, 
hogy melyik kameraállásból kívánja 
a sporteseményt nézni. 

Online. interaktivitáskor 
egy visszirányú csatornán mag; 
küldhet üzeneteket a szolgáltatóhoz 
(erre példa a távvásárlás, távszítva 
zás stb). Fontos kérdés a vissz 


vezériőjé. 


a néző 


irányú tectmológiák kiválasztása. A 
vezetékes telefonon kívül — külön 

sen a GPRS terjedésével — penpek 
tvikusnak túrúk a GSM, de külföl. 


dön vannak olyan kezőeményezé 
sek is, amelyeknél a VHF vagy 
UHF sávon zajlik a visszirányú 
kommunikáció. Elvileg lehetséges 


megoldás a VSAT is, ez azonban je 
lenleg túl drága ahhoz, ha 
gyasztói 


y közfo. 
célra fölhasználható le. 


gyen. Onfine interaktivitással vadó- 
síthatók meg például 
televíziós szolgáltatások: a 
megrendeli a kért filmet, majd a fi 
zctést ís lebonyolíthatja a vissz. 
irányú csatornán. E szolgáltatás 
digitális kömyezetben természete 
sen könnyebben megvalósíthatók, 
mint. analóg Az AH 
nemcsak a földfelszíni csatornákon 


gyes ő 


atormákon. 


(a VHF-UHF sávokban), hancm az 
AnennaMikrón in tervez ilyesfajta 
fejlesztéseket. 

A kereske 


bevezetésére 
érettek a feltételek, így hosszú be 
vezetési Az ak 
részben az előfizetői készülékek ki: 
részben az, hogy 
szabályozási problémák. A techni 
oldások sokszínűek. az AH 
nban nem tartják kívánatos 
szközökre alapc 


szakasz várható. 


száma vanmak 


olyan 


zanak, amelyek műszakilag ma 
lelők ugyan, de specifikációik eg 
diek. A n mherek a ta 
valyi év elején e 
dia Home Platform (MHP) specifi 
kációra épülő interaktív szolgáltatá 
sokban. gondolkoznak. Az MHP. 
kompatibilis eszközök és alkalma 
zások fejlesztése azonban még gye 
rekcipőben jár, így 2001-ben inkább 
bemutatókra, kísérleti szol 
lehet számítani. 


fogadott Multim. 


Utarásra 


A második meghatározó fejlesz 
tési terület a már említett Antenna. 
Mikro. Az AH jelenleg analóg sz 

gáltatási nyújt. de a hozzáférési 
Platformnak vannak olyan szabad 
csatornát, amelyeket tech 


nológiával más adatátviteli szo 
tatásokra lel 
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asználni Várta 


e hi 
még az idén elindí 
énéknővelt szolgáltatást, az internet. 
hozzáférést. A 5 

például a 
lesség 


Leh 


ltatás részletei 


egyelőre nem ismeretesek 


ség van azonban a mostani 


4a 22 megabít/másaiper- 
k nő- 


regált sávszélesség 


sulhat mi 
tükrében. 
ria tavaly ősz 


hogy az An 


el 


ciója eredmény 
ruházási tervek természe a 
moltak a privatizációs be: 
tájékoztatott Hi 


redő. 


2001-ben csökkentett terv 


indulni. A smultímén 


pes tevékenyen rés Tal 
társaság szolgáltatászinak megúju 
lásában. 

Őri Andrá. 


A fiberalizáció ki 


talpon maradásáh, 


tőzsdei énékesítés gondol 


Mallász Judit 


Alternatív üzenet 


A British Telecom, a GTS, a Nova 
com, a UPC, a PanTel, a Vivendi, a 
Vodafone, a Pannon CISM és a 
Kiwwi üdvözli, hogy a kormány 
március 2-án elfogadta az egységes 
híközlési törvény tervezetét, és bí- 
zik benne, hogy a parlament ís elfo- 
Eadja a törvényt a invaszi ülésszak 
végéig — hangzott el egy március 5-ei 
sajtótájékoztatón, 

Nevezettek egyetértenek a TÖr- 
vény deklarált céljaival, és kívána. 
tosnak tartják, hogy a kormány által 
a törvény tézíselben mogfogalma; 
zott alapelvek érintetlenül marudja 
nak. Nagyra értékelik, hogy a jogai. 
kötő a tervezet kidolgozásakor ki- 
kérte a szolgáltatók véleményét, és 
felajánlják szakmai támogatásukat a 


javaslatot megvitató parlamenti bí 
zottságoknak. 

Horváth Pál, a PaníTel vezérigaz 
gatója elmondta, az említett szolgál: 
tatók az elmúlt egy év tapásztulatai 
alapján a versenypiac formálásának 
kérdéseiben közös álláspontot alakf. 
tottak ki. 

Eszerint elvárják a törvénytől, 
hogy bonorálja az infrastrukrárába 
történt vagy történő befektetéseket. 
Ennek érdekében alapkövetelmény 
a költségalapú összekapcsolás; a je 
lentős piaci erővel rendelkező szol 
gáltató. számára legyen kötelező, 
hogy költségalapú összekapcsolást 
nyújtson a hálózattal rendelkező 
szolgáltatóknak, a többi szolgáltató 
Pedig kereskedelmi alapú feltételek. 


kel vehésse íj 
váltatás 
Az altematív társz 


nybe az összekap- 


csolási sze 


ágok nem tá 
mogatják, hogy a piaci szereplőket 
egyenlő mércével mérjék, azaz az 
szabályozás hívet 
Véleményük szerint a természetes 
monopólium felszámolásának eg 
alapvető eszköze az előfizetői hurok 
megnyitása. Fontosnak tartják, hogy 
a valós költségek alatt nyújtott egye 
temes szolgáltatások árát 
többi szereplője fizesse me; 
Elengedhetetlen a kábeltelevízió. 
hálózatokra vonatkozó, a médiatör 
vényben meghatározott egyhatodos 
korlátozás . megszüntetése, . jelezte 
Szalay Dorottya, a UPC vezőrigaz 
gatő-helyettese. Átmeneti időre ki. 


aszimmetrikus 


piac 


elégítő megoldásnak ítélik azt a 
tást, hogy ne Iche y nilajdo- 
nos en a háztartásokat 
telefon- és kábeltelevízió-hálóza 


Összes. altomatív 
erős, szakszerű és számon kérhető 
hatóság létrejöttében érdekelt. Fon. 
tos, bogy a hatóság hatékonyan gaz 
dálkodjon. és ne legyen kénytelen 
költségeit ki eleiből fe 
dezni. Célszerű lenne, ha a hatósági 
díjak csak a tényleges adminisztrá 
ciós költségeket fed 
natív társaságok elfogadják az azo: 
nosítók felett az állami rendelke 
zést. de indokolatlannak tartják. 
hogy az azonosítókat állami rulaj 
donba helyezzék. 


M.J. 
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MPUTURWORLO: 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Megbízhatóság IP környezetben is 


Jönnek az internet 
call centerek 


Továbbra is kiemelt szerepet szán 
Magyarországnak az Avayát a közép- 
kelet-európai térségben. A műszaki 
tóközpont és a CRM-tundcs 
ellett immár oktató. 
d Bu 
2001 


A vaya térsé 


támo 


adói csapat 


pontnak is orhont 


feb. 


(lásd. Számítástechnika; 
21.) Jím Allan, a 


günkért felelős elnökhelyettese 


Varorszás 
cé agyar szak 
mberek ú 
konyságával, Budapest központi fek. 
ésével, valamint a megfizethető árú 


nírastruktúi 


y han; 
piacok. 
ra is, amelyek 


CRM piacon 


mondhatják magukénak. amivel puuc 
zetők. Szintén vezető helyet u 
nek be az internet call cénterek és a 
CRM területén 
vő útjának tekintett intem 
call centerekkel kapcsolatban Fűzes 
Pére let-euró 


hány beszél 
herűnk 

centerek fokozatos átalakításában 
lehet gondolkozni. A jelek arra vat 
lanak, bogy az Avayának jó esélye 
van a világelsőségre az internet call 
enterek pincán. 


nehezebb a piaci részesedés megál 
lapítása. Az alközpontoknál csupán 
a poroszámokat kellett összegezni, a 
különböző ügyfélkezelő rendsze 
reknél — intemet call centerek, con. 
tact centerek, CRM- megoldások 

azonban egészen más a helyzet. A 


vállalatok különféleképpen értelme: 
zik a fogalmakat, nincs egységes 
definíció arra nézve, hogy pontosan 
mit kell érteni rajtuk. 


Több magyarországi ügyfél is je 


lezte már, hogy idővel intemet ala 
Púvá kívánja alakítani rendszerét, 
tette hozzá Petrik Bertalan, 

leányvállalat. marketingigazgi 
Néhány ilyen projekt már eli 
Ma 
kítási munkálatot 


ávnál például folynak 


A megoldások tehát egyre komp. 
lexebbek, egyre bonyolultabbak. Jár- 
ható út-e ilyen körülmények között 
az indirekt értékesítés, vagy az Avaya 
inkább közvetlenül lép kapcsolatba 

ihasználókkal? Jim Allan sze: 

s, úgy is, de az indírekt ér. 
tékesítés van túlsúlyban. Térsé. 
günkben 80 százalékos a közvetett 
eladások ettebb 
felsdatoknál globális és helyi rend: 
szerintegrátorokkal dolgoznak, de 
Magyarorsz 


aránya. Az össze 


gon més 
vetlen eladás. Folyamatosan ke: 
k olyan, úgynevezett értéknö- 
nteladókat, akik valami. 
területre (például bankokra) 
szakosodnak. Ez is indokolja az ok 
tatóközpont létrehozását. 

Ami az 


ő visz 


Avayánál folyó fejleszté. 
ait illeti, Jim Allen az 
fóniát emelte ki. Kon. 
oldásokat keresnek, a 
s egyre inkább 
lebo. 
forgalmukat 


1P-alapú tel 


felhasználók, u; 


mérastrul akarják 


túrán 
han 
gyik legkényesebb pont a szol; 
kérdése. Cél a ha: 
mgárvitelben. termé 


gáltatásminő: 


tekintett 
99.999 százalékos me 
érése IP környezetben is 


Egy másik 
velalkoztató 


kes, a fejlesztőket 


kérdés, hogy vajon 


milyen alkalmazások futnak majd a 


Ihasználónál, illetve milyen alkat 
mazásokat vesznek igénybe a háló- 
keresztű Ez 
a kulcskérdés a bíz. 
folyó fejlesz. 


szolgáltatóktól. 


ábbi esetben 


ság, s az A vayán 


ez az egyik iránya. 


Maltász Judit 


hazai ) 


TÁVKÖZLÉS 
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GPRS 
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. minden termékcsaládban 


1 A Cebiten a Talkabout, a V, a T 
port és az Accompli trmékcsalád- 
ban ís bemutatja GPRS készülékeit 
a Motorola, mondta egy sajtótájé. 
koöztatón Suga János, a magyaror: 
szági leányvállalat mobilüzletági 
) nak vezetője, A Talkabout 191-nek 
az a specialitása, hogy magyar nyel; 
Í vű szövegek bevitelekor is megpró- 
bálja kitalálni" a beírandó szót, le: 
! rövidítve a szövegbevítel idejét, A 
) családi használatra szánt, mérsékei 
árú Talkabout családban is megjele- 
nik a GPRS (Talkabout 192) 
A feltűnő, stílusos, igen kis méretű 
) összecsukható V66 szintén GPRS- 
kompatibilis (a készülékkel elérhető 
) legnagyobb adatátviteli sebesség 50 
kilobivmásodpere), ugyanakkor 3 sá- 
Ú vos, azaz Amerikában is használ- 
( ható. Az igazi ínyenceknek való 
Accompli 008 természetesen szín. 
( tén GPRS-telefon. A készülék vé. 
kony; összecsukható, billentyűzete 
nincs, érintőképernyős, felismeri a 
) kézírást, továbbá támogatja a nyilt 
alkalmazásfejlesztést (JZME). És per- 
] sze ottlesz a Cebiten a már kereske- 
delmi forgalomban lévő Timeport 
260 típusú GPRS telefon is. 
A Motorola rendkívül fontosnak 
(tartja a személyre szabott megol 
dások kifejlesztését, különösképpen 
a nem hangalapú alkalmazásoknál, 
) hangsúlyozta Dominic Strowbridge 


) alkalmazásfejlesztési igazgató, En 
nek érdekében fokozottan együrt 
működnek a szolgáltatókkal és a 


külső alkalmazásfejlesztőkkel. Í 


Március 8-án kereskedelmi csomagkap- 
sott adatátvitel szolgáltatási indított a 
Westel. A GPRS előízetői kezdetben 
legleljebb 30 kilodutímásodperc adatátv: 
1eő sebességen kommunikálhatnak. A 
szölgáltatást — amelynek során a szót 
)  gáltatásra fefelentkezeti mobitteleton fo. 
lyamatos kapcsolatban áll a hálózattal — 
jelenleg Budapesten és az ország te 
tületének mintegy 70 százalékán lehet 
igénybe venni 

A Westel GPRS szolgáltatásának 
nités belépési díja, használatához a 


kezdeményezik például. hogy a mo- 
biltérbe is kikerüljenek nagy bran. 
dek (például ismert televíziós játé. 
kok), saját, belsőleg fejlesztett al; 


meglévő SIM kártyák alkaímasak. Havi 
díja nettó 4000 forint, ez 5 megabájtnyi 
hasznátatót foglal magába. A díjazás az 
átt adalmennyiségen alapul: munka- 
napokori 7 és 20 óra között netjó 5 forint; 
ba, csúcsidőn kívül nettó 2 forintba kerül 
10 kilobájtnyi adat forgalmazása. 

A Westel az Ericsson GPRS -inírastruk- 
túrájára, valamint a Motorola WAP-átjá- 
rójára építi szolgáltatását jelenleg Moto- 
rola Timeport 260 típusú GPRS készülé- 
kek kaphatók kereskedelmi forgalomban. 

M.d. 


GSM cella IP 


szaesése dacára 
ra számít, hogy idi 


Az amerikai piac 


lózani eszközök iránti kereslet meg. 
kétszereződik Európában 
el a Synergon . IP. 
2 vállalati szférában" című szakmai 
szeminárfumán. A trendek egyértel 
műek: a na: 


lapú me 


felhasználók . minél 


ternethasználat és -kereskedelem Nyugat-Európában 
(kisvállalkozói szféra) 


obb mértékben. minél olcsóbban 
És fiexibilisebben szeretnének sáv 


szélességhez jutni; hódít az IP és a 
multimédia, és egyre inkább közi 
tenek egymáshoz a szolgáltatói és a 
felhasználói rendszerek 


A Gartner Group előrejelzése sze 
rint 2004-ben az európai, közel-ke. 


1999 végén 2003 végén 
Internethasználók száma S1A milió 2150 millió 
A népesség arányában 2104 5507 
Internet-hozzáférési eszközök száma — 448 millió — 1510 milió 
AZ intemeten vásárlók száma 124 millió 78.9 milió 
A népesség arányában 325 2039 


ormáv Ciscaj 


alapon 


leti és afrikai térségben 2400 mil- 
liárd dollárt tesz ki az elektronikus 
kereskedelem, $ mindez — mai tudá. 
sunk szerint — döntően IP. alapon 
történik majd. A követelményekhez 
igazodva természetesen égyre több 
szolgáltatás jelenik meg az IP tele. 
fóniában. sót, az IP rövidesen a 
GSM világába ís bevonul. A Cisco 
várhatóan 2001 második felében 
olyan GSM cellával jelenik meg. 
amely IP alapon továbbítja az üze. 
neteket, Az új megoldás elsősorban 
a vállalaton belüli kommunikáció. 
ban alkalmazható: jobb lefedettsé. 
get biztosít, integrálható a nyilvános 
mobilszolgáltató hálózatával. alkal. 
mazásával olcsóbban lehet házon 
belül telefonálni, továbbá speciális 
vállalati szolgáltatások bevezetésére 
ís módot ad. M.1. 


kalmazásokat hoznak létre: (például 
virtuális pénztárca, a mobiltelefon 
helyzetét azonosító GPRS technoló- 
gi). valamint különféle tartalmak 
létrehozásában is együttműködnek a 
szolgáltatókkal. 


Milyen lesz 
a 4G? 


pjainkban a 3G hálóza. 


Bár a pinc 
toktól hangos, az ipar főszereplői n 
a4G hálózat alapozó munkált és kut. 
tásaít végzik. A 2010 körül vártiató 
hálózatról tanácskozott az Alcatel, az 
Ericsson, a Nokia és a Siemens — ezek 
a vállalatok egyben a Wireless World 
Research Forum (WWRF) alapító 
tagi 

A WWREF és nemrégiben lezajlott 
€lső tanácskozásának célja a 3G után 
következő. vezetéknélküli kommuni: 
kációs technológia alapvető vonásai 
nak és tulajdonságainak. meghatáro: 
zása. A 4G-től elsősorban az egyetlen 
közösen használható. adattovábbítási 
szabvány kialakítását és a különböző 
hálózatok — vezetéknélküli LAN-ok, 
Biuetooth-megoldások, műholdas adat: 
továbbító rendszerek, tv- és rdióhás 
lózatok stb, — integrálását várják. Az 
ezt megvalósító hálózatnak. azonban 
az IP-alapúákhoz hasonlóan decentre 
Tizáltnak kell lennie; ez éles váltást je. 
lentenc a jelenlegi, hagyományos há: 
lózatokhoz képest 

A WWRF nyitott a vezetéknélküli 
technológiával foglalkozók számára. 
Nem szándékoznak meghívni a háló: 
tatüizemeltetőket, hiszen akkor az ÖSZES 
szolgáltató megjelenhetne képviselő 
vel. A fórum május I0. és 11. közö 
Helsinkiben . folytatódik. (/DGNS. 
Röstoni 
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Három japán gyártó összefogott, 
hogy közösen készítsenek és for: 
galmazzanak megjelenítő réteget 
(substrato) aktív-mátrir organikus 
elektrolumineszcens (EL) képer- 
nyókhőz. A Tohoku Pianésr (a Pio- 
noor egyik loányváltalata) az ELAgjat: 
zők tömoggyártási tochnológláját hoz: 
2a a közös vállalkozásba: a Semicon 
ductor Energy Laboratory az alacsony) 
hómórsékletű poiszitkon TFT mogje: 
lontó rétégek alapvető szabadalma; 
val száll be, mig a Sharp a TFT rété- 
0ek gyártási technológiáját kínálja tet.) 
A közösbe. A közös vállalkozás, az. 
ELDIS, idón márciusban alakul meg, / 
10 milliárd jenes alaptókével. és vár. 
hatóan 2002 harmadik negyedévében 
kezdi él a panelek tómeggyártását. 
Az EL kíjelzőket azért övezi nagy vá 
takozás, mert sokkal kevesebb ára 
mot fogyasztanak. mint a hasoakó tunk: 
aójú folyadókvistályos, moritorok, és 
gyorsabb a képtíssítési frakvonciájuk, 
ezért alkalmasabbak a videomegjele- 
nitésére. (IDGNS, Tokój 


Portege 3490CT néven újra szuper- 
lapos noteszgépet mutatott be a 
Toshiba. A számítógép az intel nem. / 
régiben bejelentett energiatakarékos, 
700. megahertzes mobd. Pentum III 
processzorát használja. Az alig mástél 
kilogrammos noteszgép két osotmé: 
ter vastag (vékony); szabványos ak: 
kumulátorral két és fél órán keresztűl 
Üzamképes, de egy opcionális lelep- 
pel ez az idő 9 órára növelhető. Az új 
Íntel processzor a Transmeta Cruso 
lapkájára válaszul születétt: nem egé- 
szen 1 volton üzemel, és kevesebb, 
mint fél watt teljesítményt vesz fel, A 
Toshiba alapgépe 20 gigabájtos me- 
fevlemezt, 128 megabájt memónát 
integrált V.90 modemet és 113 hú 
velykes aktívmátra LCD kíjetzőt tar: 
tálmaz. A bóvíthetőséget két beépi 
tett Type II PC Card rés és egy LAN 
portreplikátór jelent, Opcionális a mul 
"médiás porttéplikátor: ehhez csatla- 
koztatható az a Toshiba SelectBay, 
amelybe DVD-olvasót, második me. 
reviemezt, L$-120 vagy Zip meghajtót 
tehet építeni, (IDGNS, Hong Kong) 


ÚJ digítálts tényképezőgépet muta- 
tött be a Kyocera: a Finecam $3 a 
Canon Digital Elph gépétől akarja 
elhódítani a legkisebb és legköny- 
nyebb gép címét. Az ápdsban lor 
alomba kerülő Finecam a Canon ké. 
Szűlékéhez hasonlóan hitelkártya mé- 
fotű, viszont azzal ellentétben nem 25, 
hanom 30 milliméter vastag. Ugyan: 
akkor 160 grammos tömege 20 szá 
zalókkal kevesebb, mint vetélytársáé, 
és CCD-ja íg három megapíróles, 
Szembon a Canon 2 megapírelével 
Abban megegyeznek, hogy mindket- 
tónek kétszeres optikai zoomja van. A 
Kyöcern gépének TFT LCD kijelzője 
15 hüvelyk átmérőjű; líttum-ion ele- 
"Mol a gyár szerint 120 felvétet készít: 
tére vagy 45 percnyi folyamatos kép- 
nézégetésre ülagendóek. A képeket 
MMC vágy Secure Digital (50) kátyár 
ra rögzíti, A Kyocera 16 megabájtos 
kányát ad a készülékhez. Alkalmas a 
Finecam  mozgóképek rögzítésére: 
körülbelül 15 másodperenyi videofet- 
Vétel készíthető vele, 3ZÖKZ40 kép 
Pontos felbontásban, 15 képkocka má: 
Szdperc sabessóggel, AVI formátum. 
ban, [JDGNS, Tokiój 
További híreink 
www szamítastóchnáka hu 
ee ZS ez svi do as sagjáti 
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HARDVER 


0 Dexter DH 


Nem csak arról szól 


Ebben a hónapban egy jól felszerelt otthoni számítógépet kapott kölcsön tesztiabo 
runk. Eredetileg a nemrég bejelentett 800 megahertzes órajelű Intel Celeron pro- 
cesszor gyakorlati kipróbálása volt a cél, de Horváth László számos további érde 
kes, jól hasznosítható elemet talált a vizsgált konfigurációban. 


133 megahenz, 
szülnek, a Cel 
díg 66 megahenizessei). Így 


ülsó órajellei ké 


anak viszont eled. 


mikor megérkezett hozzánk a 
As Dexter DH. összeállítás 
(1. kép), a rengeteg kiegészítő 
láttán. arra. gondoltunk, hogy egy 
Állatorvosi . lóval dolgunk 
vagyis a konfiguráció összeállítói 
minden lehetőséget egyetlen gépben 
igyekeznek bemutatni. Önmagában 
penze cz sem lett volna baj, ráadó 
sul kiderült, hogy valós otthoni kö- 
rülmények között mindennek meg; 
van a maga funkciója: semmi sem 
került bele a gépbe a nekünk még 
ilyenünk ís van" szemlélet miat 
Már a készülék háza is különle. 
gesnek számít; minitorony kiépíté 
sú, de szükség csetén fekvővé ala: 
kítható, Ehhez a perifériát befogad 
így a CD. 
mikor sem kell függőlegesen a 
tálcára tenni. Egyébként kézzel ki 
tekerv 


az ol; 
csóbb gépekbe szám Celeronok kö 
van zül a jelenleg leggyors 


cbben az otthoni gépben 


modul ás árfordítható, 


az egyetlen rögzítő csavart 


megtekinthető a ház belseje (2. kép) 
Mi var € 
Alapvetően az Intel jelenleg leg 


újabb Celeron processzorát szeret. 
tűk volna megvizsgálni; ezi építet 
ték be a Fefo Dexter DH-ba. Érde 
kessége ennek a 800 megaherizes. 


Egy ASUS alaplapban (CUSL2-( 
típusú) helyezték el a pr 
amely az Intel $15EP lapk 


Socket 370 tokozású processzornak. jeté 


hogy a Celeronok közül elsőként re épül. Szinkron dinamikus memó. 


riából (SDRAM) 512 
növelhető a pillanatnyilag 128 me 


külső órajele 100 megahertzre nőtt megabájtí 


(a Pentium III-asok már elég régót: 


Gyártó fele Comet 


Tas Deer DK 

detemzék 

Ár ja vingt kerégyszánotar ez00 vert 

Prgomtzar Csrzn B0 magában 

Vávzmésztsasámája memúra jegotzág] ORAM 128412 

Varrzatez ELLOTLA 307206. 34 gfgabáan [UC 

Viagyazrtó tova SAS V7TIO Dotne, 

ra 16 Fiaszn IGET Pig, 17 mives kápáttósz 

Vszmoga meztnan ST Pázztar Szer $ ! tanyer. Pvanke 
gáton Süzde PCTV káya. 0 CD-AW CEDSON c 

Csmaes hát soran, egy páfhozszon, hágy ég USE, VP ROD 
Eervet FCI kártyt, 3002 US Fodatcz Séx Far medve 

Mag máétét 


kázazomeaztés 
Maryhazmér 26 
vad 706 
vtaeN 1.2 IO 14 ses szreeeság ASUS VTTOG Del fa NT 
enezetén vezaa0 
varam gatha [CAT 181560 
Tánkázatos szÖveg mss7 18508 
Gydtta 481.58 47576 
höz 109277 aza 
30mart 7000 tézdei megyet vesztét (JO2€JEE, 16 beg szrmrrság] 
Omán emörry DONAT 4407 me 
ezen XI selsmtságe DOM 126 
obaszdáks — 5 ul. kv ndzíot ftáítánai 20 me 
kázívazán - 7 jára. kdöepet sisszet fogpvőtáai 61 mo 
edobzítán — t jénák, nek sézztet Jázorításést a. na 
ápírazáán - 2 JD. hév "45ZVt fápvátán mrj na 
kotvtszétón - 2. Jitén, készmgen vénsétet DGgvtÁSAL keré bory 
Máptvazáát 2 Jánin, 4 ndszr feápvátáratj na n3 
én, egyszer terra Tent] sag mis 
Jemen ébenzár malyd MT nahat use 451 
Polgorraszatás agy érvét Jea MrOOKZAGY Test 19 
Pokgoretoszán mégy rra jazar arszazág al a xan 
Puágorraszsét, nye Miron fater Márzaszágti 160 kai 
keyoerü magetrae BD fogvátásy 141 10 
ágat meegmeroden 19 KögvöNTI mi 1 
koynyort megymerőet III Mégvtttstt 1081 17 
Té cávttbán ln Maon) Ertbosa 2 menet [ddoátásal TELS sz) 
Ta röveéés [E Mor Edna 2 orrat ugrása B my 
iz 


Tsa tövlbá ÜZ Magny Cztoet ! meret Mágvutánel 


pb található 


1. kép. A Fefo Dexter DII számítógép minden kiegészítőjével a tesztlabarban 


gabúj 


valamint a mini-DIN bilteszyú. 


és egércsatlakozó. A kér US A 
bővítőhelyek ebben a 16 A 
benc az ót PCI-bővítór " a 
A négyszeres sebességű AC dlásos hc 4. k 
re pedig egy igencsak 8 a 
lenítőkártya ki x 
10 Del: az 

niroet M. 1 a 
az LG Flatron 795FT Pt a k 
nítő katódsugárcsöve 


ugyan, de te 


képet ad. A 
adott érték (Plus) a 


jelenti. hogy a.m 
nitor hároldalár 

USB-osztó (hub) ta 
lálható, amely az alap. 
lap egyik kivezetésén 
négy eszköz csatja 
koztatását teszi lehe 
tővé. Az LG megjele 
nítő képátlója 17 h 


lykes. és az ekkora 
méretben elképzeihi 
16 minden képpc 


számban a szemnek 


villogási 


tud szolgáltatni. e 
Az ASUS VT7O( 


Deluxe az nVidia Ge- 2 kép. Belül a szokásos elrendezés, de van még hely 
Force2 GTS lapkájá- különböző bővítéseknek is 
ra épül. ezt a kártyán 


külön ventilátor hőri. A lapka fejlen Így még egyszer 


térbeli képességekkel ren 


kezik, zéri 


ezt a táblázat 30-s teszteredményei 


ablakban. böngt 


is igazolják (a referenciának szánt 
Riva TNT kártyát ebben 
Kiemelhető talán a több mint 
gigatexeles texnúrakítöltós vagy a 
térbeli rávetítések nagy sebessége 
Ebben a második generációs Trans 
form and Lighting (T8L) képessé 


futtatható. 
kat 


Számbeírással, az 


ám 


vegként ís tárolhat 
A tévéabtak alját lenyitva kétféle 
képcögzítő tűnik elő: egy-egy álló 


képet tán 


a. tév 


A 


de0 bee 


video: 


Nemcsak 


S-Vi 


lasztható a külső megjelenés 
a burkolat anyaga, de a leját 


óknál nemcsak színek ád; 


hatók meg a hupikéktől az 
aranyig, hanem — különféle 
futurisztikus alakúvá válhat 


a kezelőprogram, amiből a 
kezelőszerveket . mindenféle 
műtyűrők megnyomása után 
tehet rencsés esetben 
elővarázsolni. 
Ma már a CD-olvassó ix ré 
a számítógépnek, de a 
árkülönbség csökkenése é 
a sokoldalúbb használhatóság 
miatt sokan a CD-írók felé 
kucsingatnak. Ner véletlen 


hát, hogy egy LG CD-újraíró 


tt az optikai lemezes egy 


a Fefo Dexter DH-ben. Ez 


a X.kép. A Jdévéképernyűr és alatta a , videon 


nyolcszoros írásra, négyszeres 
írzó és egy mélycsatoma alkotja . újraírásra képes, és egy harminckét. 
hangtoror?. Ehhez kell az öt, . szeres olvasót is pótol. Jár hozzá az 
VI-k nként $ watt hangteljesítményű  Adaptoc EasyCD Creator írópra 
ú kis hanyazóró és a ttos mély- ram, így például a már elkészült fil 
mó láda. Kábeles távszabályo- mek könnyen lemezre me 
jával kétméteres körzetben állít 


vájt fül 

ár a rel a szokás gram — valamint a 

pr okon túl is. Kiemelhet kok — számára is 

e u fivatos MP c egy ideig) a konfiguráció 

S yok ására é 28 gigabájtos — és kellően fürge — 
) való Láva k je IBM merevleme 

8 kor néhány tolókáb k Még egy PCI-kártyahely foglalt 

rőp nyújt vizuál bben az összeállítás 


kar intorma 


özlekedésé 


násodik kitdásával ti 
hálózati képesség 


zteltük a gép. csatlakozóját egy 3Com US Rolx 


út tícs $6k Fax modem foglalta el ic 
Már az eddigiek iz egész kábeler- hát, (gy 


ve teljessé üz otthonra 


dőt teremtenek a számítógép körül; . szükséges eszközök tárházát 


még szerencse, hogy a billentyűzet 


és uz egér öveli tovább ezt 


a dzsungel. A Logítech Condles: 
Desktop összeállítása jelenti a kéz: Ahol otthon több gyermek, több 
rálló eszközöket a görp álózati kár. 


jőkerekes . számítógép van, ott a 


egér és a magyar kiosztású kéztá-  tyára ís szükség van, A térbeli já, 
ax billentyűzet rádióval kap.  tékok igénylik a gyors megjele 
csolódik az alapgéphez, jóval ké.  nítókányát és a fürge processzort 


a hangél 


sem szabad alább 
adni, A tévékártyu 
a 17 hüvelyk 

képátlójú monitor 
rul megspórol egy 
külön. készüléket 


esetleg a video. 


magnót ís, amed 
díg 28 gígabájtos 
merevlemez:kapa 
Cítása kítart, Ehhez 
segítség a CD-író, 
az intemethoz meg 

ott a modem, 
Szóval mindez 
kellhet egy otthoni 
géphez, de persze 
mindenki az. igé 
nyei és pénztárcája 
szerint alakíthatja 
saját konfiguráció 
ját. Tájékoztatás 
képpen most né 
hány ár következik. 
a teljes bemutatott 
nyelmesebb munkát biztosítva hasz- . konfiguráció 452 ezer forintba kerül 
nálójának a Fefo Computemél, ebből az LG 
Otthonról az intemeteléréshez, il-  Flatron monitor egymaga 99950 fo. 
rintot, a han 
val 46450 forintot tesz ki (az árak 
x 


4. kép. A hang , látványa" a keverőpulton, és a leját- 
szóprogram egy szolid arca 


endszer a hangkártyá. 
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Kiadta a Mathematical 
Markup Language (MothML) 204 a 
World Wide. Web. Consortium. Az 
XMUalkalmazásként előrhotó Math. 
2.0 egyik funkciója, hogy halyusen jo 
leniti meg a matematikai formulákat a 
"weblapokon; és lehétővé teszi azt is, 
hogy ozóket értelmos elemekként to. 
vábbitsák alkalmazások között. A ko: 
rábbi változathoz képési bővült a joló- 
tések körö és jobb lett az integráció az 


szerint GIF vagy JPG képformátum- 
ként — lehetett megjeleníteni. Népsze- 
rű matematikai leírónyelv a Tex, ezért 
a W3C szakemberei nagy hangsúlyt 
fektettek arra, hogy megvalósítsák a 
Tex dokumentumok konvertálását 2 
MathML. 2.0-ra. Hasonlóképpen támo- 
galja a specifikáció az ISO 12083 tor. 
mátumot. (DGNSS, Szingapúr! 


Bemutatott néhányat azok közül az 
eszközök közül a Microsoft, ame- 
lyekkel a Windows XP operációs 
rendszert optimalizálta. Egy szemi- 
náriumon a cég mérnökei bemutatót 
tartottak. azokkal a hibakaresőkkal, 
amelyekkel. egyrészt az  operácós 
rendszer nyers forráskódját, másrészt 
a már lefordított prrogramat ellenőrz: 
ték. Az egyik ilyen termék a Vulcan: 
ennek 2000 elejétől használt változata 
alkalmas arra, hogy tutás közben opt: 
malizálja és .poloskátlanítsa" a Win- 
dows XP és az Office XP állományat, 
Tette mindezt úgy, hogy közben nem 
lassította le a rendszerek működését 
A Vulcan szorosan együttműködik a 
Magellannal; ez egy központi tároló- 
hely, ahol a Vulcan áltel összegyűjtött 
Információ részletesebben tanulmá- 
"nyózható. Kimondottan a forráskód 
elemzésére használták a Prefix és a 
Pretast eszközöket; közülük a Pretas- 
tot a Microsolt ki is akarja adni, hogy 
más fejlesztők is használhassák. Az 
alaposabb tesztelés azt a célt szolgál: 
ta. hogy a Windows XP sokkal meg: 
bízhatóbb legyen, mint elődei, mond: 
ták a Microsoft képviselő. IDGNS, 
Mountain View) 


Már a Palm eszközókön is lehet vi- 
deót nézni: erre szolgál a Generic 
Media új eszköze, a gMovie Maker 
És a gMovle Player. A gMedia Maker 
szoftver segítségével kódolható a v- 
doó, amely aztán minden, a PalmOSt 
futtató készüléken megtekinthető, be: 
leértve a nem színes képemyősőket 
15. Ez a komponens Madntosh-on vagy 
Windows alatt fut. és az AVI, DV, 
MPEG-1, valamint OuekTime formá- 
tumokon kívül a legtébb állókép-tör- 
átumból s. létre tud hozni olyan 
mozgóképet, ami megjelenítható a 
Palmon, a gMedia Pigyer sagítségé- 
vel. Ha a mozít letőttöttűk a Palma, 
akkor azok iníravőrös portján keresz- 
túl más készülékekre is eljuttatható az 
anyag, Egyetlen hátulútóje a dolog; 
nak, hogy hang nincs a képhez, és 
egyelőre nem ís lesz, mert a hangokat 
nem tudja kezelni a PalmOS. Ha az 
operációs rendszerbe beépül a hang 
támogatás, a Generic Media is támo- 
atni fogja azt, ígéri a vég, A vidsokó- 
oló 30 dollárba kerül, mig a lejátszó 
Szoftvor ingyenes. (IDGNS, Framin- 
oham 
További híreink: 
ny szanytastóchnika hu 
ke—— 


Újabb lemezvarázslatok 


Egy évvel ezelőtt mutattuk be a PowerOuest Partition Magic programjának 5.0-s ver: 
zlóját. Tavaly év végén jelent meg a számos új funkcióval kiegészített újabb, 6.0-s 


SZOFTVER 


dartition Maaic 6.( 


változat, amit szintén kipróbált Csórián Sándor. 


kezett a Partítion Magic (PM). 
amely tulajdonképpen egy egy- 
szerű és viszonylag ritkán szüksé 
ges feladatot lát el: kezeli a PC me. 
revlemezén található partíciókat. 

Népszerűségének egyik oka, hogy 
a DOS/Windows operációs rendsze: 
rek, az NT-t leszámítva, ehhez csak 
4 meglehetősen korlátozott 
funkcionalitású . FDISK-et 
adják. A másik ok a PM 
könnyen kezelhető felülete, 
továbbá az, hogy bőséges 
információval segíti a fel 
adatok végrehajtását. A Sú. 
BŐ és a több mint százol; 
dalas kézikönyv ártanulmá. 
nyozása kevéssé 
gyakorlott . felhasználó ís 
nekivághat a kényes műve. 
leteknek. Részletes infor 
mációra szükség is van, 
meni a partíciókkal való kí 
sérletezés-próbálgatás a leg. 
egyszerűbb módja az ada 
tok elvesztésének, és/vagy 
az operációs rendszer tönkretételé 
nek. Ezért az új verziónál beállítha 
tunk jelszóvédelmet a program indí- 
tásához, megakadályozva kísérlete. 
ző kedvű kollégánk vag; 

Kkünk véletlen károkozását 

Az FDISK csupán partíciók létre: 
hozására, törlésére és az aktív parti 
ció kijelölésére alkalmas. A. PM 
mel ezeken kívül másolhatunk, át. 
helyezhetűünk és  konvertálhatunk 
partíciókat. Olyan operációs rend 
szereket is telepíthetünk egy gépen 
más mellé, amelyek egyébként 
erre nincsenek felkészítve 

Elődjéhez hasonlóan a 3.K ver 
zión kívül valamennyi Windows. 
változat alá telepíthető. DOS, OS/2 
és Linux alá nem, de kezeli az álta 
luk használt partíciókat — ezeken a 
gépeken hajlékonylemezről indítv 
használható a program. ..Túlélő" le. 
mezt a Windows alatti telepítéshez 
is érdemes készíteni, arra az esetre. 
alamilyen okból a rendszer nem 
lenne elindítható. 

Az újdonságok közé tartozik, 
hogy nemcsak egyesíteni lehet FAT 
és FAT32 partíciókat, hanem ket 
téosztani ís, tetszőlegesen elosztva 
közöttük az eredeti tartalmat, Szin. 
tén űj a véletlenül törölt partíciói 
visszaállítási lehetősége, persze bi: 
zonyos korlátok között. Az ál 
lomány-visszaállításhoz hasonlóan 
ekkor ís az a legfontosabb, hogy a 
törlés után ne változtassunk a lemez 
szerkezetén. 

Mindebből. következik, hogy a 
partíciótörlés csak. érvényteleníti a 
bejegyzését, az adatait nem törli le. 

Az adatok fizikai törléséhez a 
Delete and Shred parancsot kell 
kiadni, ez szintén új lehetőség, 

Megújult az 7. ábrán látható ke: 
zelőfelület három ablakban, há. 
romféle módon is mutatja a le. 
mezlek) aktuális szerkezetét Az 
alapfeladatokat kétféle módon, köz. 
vetlenül, illetve varázslók segítsé 
gével lehet végrehajtani. Az utób- 


je a hatodik verziójához ér 


után. a 


Lábra 


gyerme. 


bínk a képernyő alján lévő ikonakra 
kattintva is elindíthatóak. A varázs 
lők általában több lépésre bontják a 
feladatot, magyarázzák a lépéseket, 
és figyelmeztetnek a lehetséges ve 
szélyekre. 

A program a kiadott parancsokat 
nem hajtja végre azonnal, hanem 
€gy listában gyűjti - egészen addíg 


amíg ki nem lépünk belőle, vagy ki 
nem adjuk az Apply parancsot. A 
lista. megtekinthető, 
teket ian 


s a művele- 


n vissza lehet 


n egysze: 
A merevlemez . szerkezetének 
átalakításához a programnak kizáró 
zzáférési jogot kell kapnia; 
és ezt a Windows nem engedi. A 
korábbi verziók ezért DOS-módban 
indították újra a gépet. és hajtották 


kat, kilép, és újraindítva a gép 
megszokott módon a W 
tódik be. Az operációs 
előtti induláshoz a PM ne 
rendszerállományakhoz. 
masterboot szektor átírásán 


dowai től 


remászer 


is a betöltési folyamat legelején ra 
gáhaz a vezérlést, Az eh 
kódot a nulladik sás 


ba, a masterboot után ki 


vetkező . szektorokba hi 


lyezi el. ezt az operáció 
tendszerek ugyanis üresen 
hagyják. E 
musok ellen a BIOS-te 
belyezett védelem kérdezi 
meg néhány 


szor a partíció- 


műveletek alatt hogy en 
gedélyezzük-e a master 
boot szektorba való írást 


A program Pro váltc 


val az el nóhoz ha 


sonlóan itt ís készíthe 


Iejátszható olyan par: 
állomány 
ASCII 
ban tartalmaz; 
tandó parancsokat, és a 


szovegformátum 


nélküli konfigurálást támogatja. Pa 


tancsállományt készíthetünk köz 
vetlen szerkesztéssel a ScniptButl 
der ablakban, vagy pedig — a Win 
dovss-alkalmazások  makrórógzít 


séhez hasonlóan 
amikor 
mányba 
kiadott para 
ny végrehajtható a pr 


a program 


zíti a szokása 


a parancsál 


módon 


" amból 


végre a változásokat. 
Mc-nek azonban nincs DOS 
ezért az 5.0-s verzió 
mítástechnika idi 
megjelent cikkben beszámoltunk — 
nem működik alatta, csük hajlé 
konylemezről indítva és u tülélőle 
mezről futtatva tudtuk használni a 
programot. A hatodik vorzió úgy se 
gít ezen. hogy miután beállítortuk a 
kívánt merevlemez-szetkezetet és 
kiadtuk az Apply parancsot, vagy 
kiléptünk a programból, az újraindi 
táskor az operációs rendszer előtt 
töltődik be, és a Windows Me-nek 
csupán a karakteres parancsértelme 
zőjét bívja be, Miután a kívánsá: 
kaink szerint átalakította a partíció. 


módi 
nt erről a 


6. számában 


ka P Magick 
negtalálható BoceMagicnek 
p bekapcsolás 

jós re A BootMagie a IX 

operációs. remiszerek többség 

DOS, Windows, Linux, SCO L 

Be OS a mdítani. Mind 
A Windows . elíndítva, vagy pedig a PM eyes operációs rendszerek 


tása nélkül, a parancssorába írva a mind podig az indítási k 
scriptállomány nevét áció megváltoztatása jelszábos 
köthető. A BootMagichez ís érd 
készíteni a túlélőlemezt, A 
T ny elkészíte 
Szintén a Pro változat újd dosításával teszi lehetőv 


hogy a PM képes távolról, TCP/IP nt meg 


hálózaton át konfigurálni egy másik 


operációs rendsz 
tódjön be. és kíni 
mában az indi 


látható fő opera 


számítógép. merev 
PC merevlemezének a particionálá zereket 

sakor általában még nincs operációs a partíciós táblát a Pat 
rendszer a gépen, ezért ehhez egy nlnfo  segédprogrammal lehet 
olyan. hajlékonytemezt kell készí: megnézni, Szerkesztemi, .készel 


beleími podig a Ptodit programmal 
hot, ezt nem 
telepíti, a CD-ről indítva lehet bi 


teni, amely a PM.kliens mellett az 
operációs rendszer indító állomá. 
nyait ís tartalmazza. Erre a Disk 
Builder parancs szolgál. 


nagyon helyesen 
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8 OAgE ban vannak-e az aktuális konfigurá. 
Az évezred első Norton Utilityje cióval, A talált hiányosságokról je. 
lentést készít, Ezeket kézzel ís javít. 
7 j W d hajuk, de érdemesebb a WinDoc. 
n re torra bízni a javítást, hár természe. 
v1 b - tesen nem minden hí or. 
vosol, például azzal, ha egy híva, 
Ma rendeznének szoítverismertségi . góriába sorolja a funkcióit: teljesít. nuális memóriaként használt lapozó- . nimáliara állítja Sajnos a gépet . kozott állomány nincs meg, nem tud 
felmérést, a Norton Whilíty biztosan ményoptimalizálás,  problémakere- . állomány (swapfile) töredezettség- ezek után újra kell indítani. Mmút kezdeni. 
szerepelne a tíz legömertebb PC-s  sés és -megoldás, rendszerkezelés. — mentesítését. A töredezettségmen- A Norton System Check a tösztek 
Program között, Valamikor a nyolc valamint a Registry kezelése. tes állapot általában gyorsan felbo- Doktorok a gépben gyűjteménye, bármelyik egy kattin. 
vunas évek elején. a legelső segéd Az első kategóriába két program . rul - persze erősen függ a használat. tással elindítható, 
Programok között tűnt fel, ésa DOS. tanozik, az állományok töredezett: tól -, ezt némileg késleltetheti az a A problémakereső és megoldó cso- 
hiányosságai évekig nélkülözhetet . ségmentesítését végző Speed Disk megoldás, amikor az állományok — portban három doktort is találunk: Hozd visszat 


lené tenék minden komoly PC-fel. 
használó számára. 

Számtalan, később az operációs 
rendszerek jellemzőt, illetve segéd- 
funkciói közé került lehetőség a 
Norton. Utilityben (NU) látott nap- 
ot állományok töredezettég- 
mentesítése, lemezgyorsítótár a me. 
móriában, törölt állományok vissza- 
állítása. merevlemez felületi tesztje 
stb. A program hosszú története so- 
rán jól és kevésbé jól sikerült ver 
váltogatták egymást. A sokáig 
telepítés nélkül, önállóan is használ: 
ható. programok kicsik voltak ér 
gyorsak. Például az 1988-ban kibo- 
csátott 4.5-ös verzió elfért három 
darab 360 kilobájtos hajlékonyle- 
mezen. Aztán az Norton Utilityt is 
elére a középkorú, befutott progra- 
mok sorsa: nehézkes lett és terjedet 
mes. A funkciók többségét már csak 
telepítés után lehetett futtatni, a kül- 
csín fontosabb lett a belbecsnél 
Háttérbe szorulásában a Windows 
operációs rendszer is szerepet ját- 
sok funkcióját magáévá tette, 
ként is kevés optiamalizálási 
kínált. 


Mindez Windowsra jó. 


Kíváncsiak voltunk, mit tud a leg- 
újabb változat, a Norton Utilíties 
2001. amely elődjével ellentétben 
közös kiadás mindem aktuális 
(9.24 NTP2O00/Me) Windows-válto- 
7atra. A próbapéldányt 2 Symantec 
hazai képviseletétől kaptuk. Kézi 
könyve részletes, de csak angol 
nyelvű. pedig korábban például a 
Windows 95-ös verzióhoz magyar 
nyelvű kézikönyv járt. idei szjtótá- 
jékozimtójukon a Symantec képvise- 
Imondrák, az eladások mértéke 
nem teszi lehetővé a kis piscokon 
való honosítást. 

A telepítés gyors és egyszerű, 
módjától és az operációs remdszertő 
függően 50-90 megabájt helyet igé- 
nyel a merevlemezen. Kezelőfelüle. 
te, mint az /. kép mutatja, egyszerű 
És könnyen áttekinthető. Négy kate. 


j.- ! 


ones Vontes —ZIN Find and Fix Problems 
tomi 9 Nerten gystem Doctor 
Tag ára Csramnsaty menáts vaz tampsáts to rvlterra 
Portenera 7 


Norton tilities 2001 


L.kép 


és az Opúmization Wizard; az utób- 
bi Windows 2000 alatt nem hasz- 
nálható. A töredezettségmentesítő, a 
Windows rutinjához hasonlóan az 
egymástól távoli lemezblokkokban 
elhelyezkedő állományokat folyto- 
nos területen helyezi el, és össze- 
gyűjti a szabad területeket ís. 

Miben md többet a Windows ru. 
tinjánál? A teljes optimalizáción 
kívül kérhetjük csak a szabad terű- 
letek, csak az állományok össze- 
gyűjtését, és a Windows által vir- 


mögött bizonyos mennyiségű (felte- 
betően egy klaszter, bár ezt nem jel- 
zi és állítani sem lehet) szabad he- 
lyet hagy, s ha az állomány növeke- 
dése ezen belül marad. nem kell 
széttördelni. 

Meghatározhatjuk a lemezen a 
"mappák és az állományok elhelyez- 
kedési sorrendjét típus vagy dátum 
szerint. Alaphelyzetben a rendszer- 
állományokat, illetve azokat, ame- 
lyeket gyakran használunk, a lemez 
elejére helyezi el, a gyakran módo- 
Sítottakat — ide tartoz- 
nak az átmeneti ál- 
lományok és TEMP- 
mappák — pedig a 
szabad terület előtt. 
A ritkán használatos 
állományok a lemez 
végére kerülnek. 

Beállítható a háttér. 
ben való optimalizá. 
lás, ha bizonyos ideig 
nem használjuk a gé 
Pűnket 

Az Optimzation 
Wizard a Registryt és 
a lapozóállományt tö. 
redezettségmentesíti , 
az utóbiti méretét mi. 


System Doctor, Disk Doctor és 
WinDoctor, A Syatem Doctorral a 
rendszer bizonyos paramétereit le- 
het figyelni, és különböző formában 
megjeleníteni: . funkciója . némileg 
hasonlít a Windows Rendszermoni 
toréhoz. A beállítható paraméterek 
száma kisebb, de van közöttük né- 
hány olyan, amelyik a Rendszermo- 
nitorból hiányzik, például a meg- 
nyitott állományok száma vagy a te 
lepek töltésének a szintje. A Rend- 
szermonítor paramétereit is beálllít- 
batjuk és megjeleníthetjük a System 
Doctor sokféle formájában. A. Sys- 
tem Doctorral a paraméter előre 
kiválasztott szintjének . elérésekor 
riasztást kérhetünk, ez lehet képer- 
nyőüzenet vagy egy hangállomány 
lejátszása, Néhány paramétert mind 
a Rendszermonítorban, mind a Sys- 
tem Doctorban beállítottunk, a ki- 
jelzett értékek viszonylag jól meg- 
egyeztek. 


A törölt állományok visszaállítása 
régi funkció a Norton Utilítiesben. 
A Windows Lorutára sokat segíteni 
a figyelmetlen felhasználóknak, de 
nem alkalmazható mindig, A DOS. 
ablakban vagy a hálózaton keresz. 
1ül törölt állományok nem kerülnek 
ide, és azok sem, amelyeket nem tő. 
röl, hanem felülír az alkalmazás. A 
Norton Utility telepítésekor a Win. 
dows Lomtárát (Recycle Bin) lecre. 
rélhetjük a Norton Protected Re. 
cyele Binre — ez utóbbi ugyanis 
gyűjti a DOS-ablakban, illetve a 
DOS-alkalmazások által törölt állo. 
mányokat is. Ugyanakkor a hálóza- 
ton át törölt, a Windows elindítása 
nélkül DOS-módban törölt, illetve 
az alkalmazások által fetűlírt ál 
Tományokat azonban ez sem tudja 
figyelni. A fokozott védelmet a tele 
pítés után is aktivizálhatjuk a Nor: 
ton Protection bekapcsolásával. 


A. kép 


A Norton Disk Doctor a korábban 
megszokott módon a kijelölt meg- 
hajtók. integritását ellenőrzi, meg. 
vizsgálja a partíciós táblát, a boot- 
szektort, az állományszerkezetet és 
felülettesztet ís végez. Mindez ter- 
mészetesen konfigurálható, 

A WinDoctor nevének megfele- 
lóen az operációs rendszert vízsgál- 
Ja, elsősorban a Registry állapotát, 
azt, hogy a bejegyzések összhang. 


Az Unerase Wizard azoknak az 
állományoknak a visszaállítására 
szolgál, amelyeket a Lomtár meg; 
kerülésével, illetve már a Lomtárból 
ús töröltünk. A legfontosabb szabály 
3. 2001-es változatnál is az, hogy a 
törlés után ne írjunk a lemezre, mi, 
vel az írások számának növekedé. 
sével a visszaállítás esélyei egyre 
csökkennek. 

Csórián Sándor 
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A Magyar Cetelem Bank Rt. pályázatot hirdet 


Office 2000 Proféssíonat OLP Ni informatikai munkatárs ii 
t Windows 2000 0LP Nt upgrade 5 I25 000. munkakör betöltésére. 
CoreIDRAWI IO upgrade 5 94 300.,- 
Norton Internet Secerity 2001 25 upgrade 5 9300.- A munkakör betőltőjének feladata: " Alapszintű programozói ismeretek 
Adobe Pudfishíng Collection 90 5 463300. ae] Közreműködés a társaság által használt (va, Visual Basic, 044) 
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egett gáz ro 104 900- dög (3 a MS Windows-ismeretek 
AP ORSI e e e ZAS0 Követelmények: " Francia nyelv ismerete 
Pidips ISOB IS" TFT ; 254 50a- " Intemetfintranet technológiai ismeretek 
EAJAVEZEZES MGYÉKI és mem tartalmaz rá 4 Z58-en $E30 káCI04 ENGYEZMÉNYTEBE att röntatót dasze " Oracle adatbázís-kezelői ismeretek Fényképes szakmai önéletrajzát kérjük, 
E 1087 8udapest. Berzseagi u. 3. Tat: (11 210-4835. 1 210-4836 . lekérdező imerete mt A számunkra 2001, március 23-í 
ZÁ] URDE esotari ámeretek begerégézamtetrtzettátetárérátd 
vár fi s teáé . 
6722 Szeged Bartók tér 3. Tel. (éz FESZ " TOP/P hálózati ismeretek €-mail: szalaigieetetem ha nme 
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Szüksége van szoftverre, de nem tudja ) 

honnan szerezze be? Hívjon minker! 
Külföldi termékek 
széles választéka! 


1055 Bp., Honvéd u 40. Fsz. 8. Fax, 269-3058 
1119 Bp., Etele út 10 Fsz. 1. Fax. 204-9292 
Teli.266-2233, 301-0429. 302-0913. 382-0314 


Megoldást szállítunk! 


" sírukturált hálózatok tervezése 


Mindent 


az informatikáról! 


és kivelezése (ECS1 5) 4 
fedem forralt andezstek 9 omantec. 
kiépítése 

- renszerkarbantartás, technikai . Adobe 
támogats : COREL 


384-7080, Fax: 384-7082. úamz 
F-mail: gemofisa gemofis.hu w 
GSM: (30) 9-428-132 
Budapcst, 1146 Hungária krt. 131. 

Tekintse meg árlístánkat a www.gemofis.hu 
oldalon Intemeten történő megrendelés esetén. 
47.ott feltüntetett árból, 2949 kedvezményt sdunk. 
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Tanácsadás! 
Jogísztasági audit 
- szottverkésztet 
bevizsgálás 
Neencgazdálkodási és 
beszerzési tanácsadás 


fagic eBusiness Platform 


Az eDeveloper magyarországi bejelentésére 
2001. március 29-én kerül sor. 


Kérje meghívónkat a sales 


magic-sw.hu címen! 


A leghatékonyabb és 
leggyorsabb interaktív 


Web alkalmazásfejlesztő technológia 


erőforrások hiányára, az üzleti 
élettel együtt járó dinamikus 
változások és a teljes integráció 
szükségességére a már meglévő 
rendszerek és az űj technológiák 


kereskedelmi megoldásaikat. 


/MAGIC 


www.magic-sw.hu 


PAK Rt. - 


Kérésére részletes listát küldünk e-maiiben. Regi 


Scott 


SVGA színes monitorok: 


NY EYIUYISJSEINUEZS MM 


PAK HARDWARE 


Nagykereskedés Viszonteladóknak 


15" 554 Amalog, 15" 570 OSD, 177 772 OSD, 17" 795 080 


143 Bi 


Tal 273. 0BSO 


7680 


Ezt a tapot az alábbi cine 
Mórjük borítkhan visszakülderi 


8. 


Web: wwwpak hu 
E- mait: info(gpak.hu 


Lapkiadó Kft. 


Cim: 1012 Budapest, 
Márvány utca 17. 


Postacím: 1537 Budapest, 


A Magic eDeveloper - díjnyertes. A Magic eBusiness Platform r 
Web alkalmazásfejlesztő techno- — tartalmazza továbbá a Magic ! 

lógia - a Magic egBusíness Plattorm Alkalmazás Szervert, mely egy ; 

része, melynek segítségével integrált és skálázható többszálú ) 

komplex eBusíness megoldások alkalmazás szerver és a Magic 1. Cégneve 

fejleszthetők, szabhatók testre és Aerchant-et, mely egy rendkívül pH) 

telepíthetők. jól konfigurálható eBusiness ! HBE 

A Magic eBusiness Platform  fel- alkalmazás sablon, melynek segít- ! 

hívja a figyelmet a mai IT csopor- . ségével a vállalatok gyorsan el- Hi 

KÖVITeGfEHbíproblérálra az íT. 7 közzthetikbonyolúltelektroniais —] !. rádenszás IDG Magyarorszá 


tekintetében, 


Magic Onyx Misgyeróráa Kft. 
e-mail; salesétmagic-sw.hu 


IDG 


Postafiók 386 
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Mert kell egy hely! 


A Számítástechnika online legújabb szolgáltatása a Fórum! 


Mit szól hozzá? 


www.szamitastechnika.hu 


(vagy rövidebben: www.szt.huj 


IDG REPRO 


HI. Védi 
pest — ] Internetet? 


Fire Wall-1 
RealSecure 
VPN-1 SNÉREZAA 


www.checkpoint.com 


00000 


jan) 
00000000000OOCO 


016 Budapest, Megyalja út 5. Telefon: 488 7700 Fo 488 7708 
web: http feverve Zfhal . e-emáltt inog 20ha 


(IC Mobile) részlege a HP-vel mobib- 
telefonos fizetési rendszer kidolgo- 
ására, A kétvállalat olyan konzorou- 
mot alapított, amely nyilt szabványt 
akar kilejleszteni a mobi fizetésre. A 
specifikáció első változata valamikor 
4 nyár közepén kerülhet nyilvános- 
ságra. A két vállalat már egyűttmű- 
ködik ezen a területen: dolgoznak 2 
PayBonce, a Siemens mobil fizetési 
rendszerének azon változatán, amely 
támogatja az E.Speakel, a HP elekt- 
ronikus szolgáltatási és alkalmazás- 
fejlesztési platformját. /OGNS, Bern) 


Már gyártásban van az Office XP- 
nek (az Office 2000 utódjának) vég- 
leges kódja, jelentette be a Micro- 
soft, A szottver, amelynek árát még 
Dem hozták nyilvánosságra, az év. má- 
-5odík negyedében kerül piacra, és gyár- 
tója szerint az Office eddigi legfontó- 
sabb vállozala Számos új funknó 
segíti a csoportos murkát, javítottak 
az Intégtáción a webbel, valamint az 
olyan Microsoht-szolgáltatásokkal, mint 
a Hotmail vagy az MSN Messenger 
azonnali üzenetküldés. Több új elem 
könnyít meg az intranetéken és az 
interneten lévő intormáció megtalálá- 
sát, lletve az oda történő pubiikálást 
Része a programnak a Smart Tags 
Tukció, amely automatikusan telismeri 
4 bevitt információt ha például Word- 
be kezdünk el belrni egy emat-cimet, 
3 program felajánlja az automatikus 
befejezést az Outook címiistája alap- 
Ján, (IDGNS, Amszterdam) 


A Microsoft közzétette XML for 
Analysis szoftverfejlesztó készleté- 
nok béta verzióját, valamint a fel: 
frissített XML for Analysis protokoll 
specifikációt Az XML for. Analysis 
online elemző protókol lehetővé te- 
421 az intormációátvítok az anaftikus 
adatbázisok és az ügyiólalkalmazár 
Sok közön, tüggetfenűl attól, hogy mi- 
lyen nyelven íródott az alkalmazás. A 
Szofver nem csupán az XMLA, ha 
0am a SOAP és a HTTP protokoltt is 


az OLAP vagy az adatbányászás, 
Több mint 50 cég járut hozzá a szott- 


ALKALMAZÁS 


COMPUTER D: 


Hierarchikus biztonság 


Feltehetően senki sem irigyli azt a rendszergazdát, akinek a felügyelete alá tartozó 
több száz felhasználó a szó legszorosabb értelmében az ország legtávolabbi sarkai 
ban van szétszórva. Márpedig az Országos Állat-egészségügyi Intézet hálózatát 
gondozó Dusek László és kollégái pontosan ebben a helyzetben vannak. Gondjaikat 
enyhítendő a ManageWise bevezetése mellett döntöttek. Schopp Attila írása. 


em is gondolná a hozzá nem 

értő, hogy micsoda hierar: 

chiában épül fel a magyar ál 
lategészségügy SZErvezete és szak. 
hatósági. hálózata. Végváraknak a 
határátkelők állat-egészségügyi íro- 
dá számítanak, im rögzítik az or. 
szágba belépő vagy onnan kilépő 
élőállatokat, illetve az állati eredetű 
termékeket, A megyei állat-egész 
ségügyi állomások az adott megye 
szakhatósági feladatait (például az 
Állatorvosok, vágóhidak felügyele. 
161) látják el; a következő szinten 
találjuk a regionális állat-egészség- 
ügyi intézeteket, majd eggyel fel. 
jebb az olyan országos hatáskörű im- 
térményeket, mint az Országos Ál 
lategészségügyi Intézet (OÁT) vagy 
az Országos Élelmiszer -vizsgáló In- 
tézet (OÉVI). A legfelső. irányító 
szerv pedig az FVM Állat-egészség. 
ügyi Főosztálya. 

Mindez komoly hierarchiát jelent, 
És szoros együttműködési tételez fel 
nemcsak az egymás felett elhelyez- 
kedő szintek között, hanem a színte- 
ken belül (például a határállomások 
között) is. A magyar mezőgazda- 
ság uniós csatlakozási felkészülés 
nek egyik fontos eleme; hogy az 
állat-egészségügyi . intézményrend- 
szer kellő informatikai támogatással 
bírjon, mert csak így tudja szolgál- 
talni a létfontosságú adatokat. Az 
[ az 1990-es évek elején ájánláso- 
kat fogalmazott meg: szerintük ér- 
demes országosan egységes rend 
szert bevezetni. A legfontosabb ki- 
kötés, hogy a szoftver a rekordok 
szintjéig kompatibilis legyen az 
Európai Unión belül hírközlésre ál 
talánosan használt Animo rendszer- 
rel. Ennek legkézenfekvőbb, bár 
nem egyedüli módja, hogy Ma: 
gyarországon is az Animót kezdik 
alkalmazni. A tagországok zöme sa- 
ját fejlesztésű rendszerrel oldja meg 
az adatfelvitelt, ezen belül egy 
funkció gondoskodik az Animónak 
megfelelő adatok továbbításáról, 

Az Országos Állat-egészségügyi 
Intézetnél a szállítási alrendszer 
nevű alkalmazás működik, ez tartal- 
mazza uz Animo-kódokat; ebbe a 
határállomáson szolgálatot teljesítő 
állatorvos bejegyzi a szállítmányok 
adatait, és azok azonnal a rendszer 
minden végpontján elérhetőek lesz. 
nek. Így, ha tranzitszállítmányról 
van szó, a kiléptető határállomáson 
tudják ellenőrizni, hogy a rikomány 
valóban, azonos-e azzal, mint amit 
behoztak az országba 


Megoldás 
a távoli beavatkozásra 


Nyen országos szintű informatikai 
rendszert azonban n kilencvenes 
évek közepéig — Magyarországon — 
a hiányos infrastruktúra, a magas 
bérleti díjak és a lassú X.25-ös vo- 
nalak mint semmiképpen neni lehe- 
tett költséghatékonyan üzemeltetni, 
A határállomások állatorvosi irodát. 
ban még PC sem akadt; a megyei ál- 
lomásokon és az intézetekben már 
voltak számítógépes hálózatok, ám 


ezek fejlesztése egymástól függetle. 
nül zajlott. A tervszerű rendszerki 
Építés 1993-ban kezdődött, az OÁI 
irányításával: a kiscbb állomásokra 
egy-két gépet, a nagyobb létszámú 
územelő központokba helyi hálózar 
tokan telepítettek, UnixWarc alatt fü 
tó Informix-adatbázisokkal. Az ada- 
tok szinkronizálása az Állat-egész- 
ségügyi Intézeten keresztül valósult 
meg (kapcsolattartásra X.25-ös háló- 
zat szolgált); emiatt viszont olyan 
nagy tömegű adatot kellett mozgat- 
ni, amú túlságosan leterhelte a háló- 
zatot. Áthidaló megoldásként az éj- 
Szákat órákban szinkronúzálták az 
adatokat, így viszont éppen a rend- 
szer lényege, a mindig percre kész 
aktualitás veszett el. 


A tapasztalatok alapján 1996-ban 
úgy döntött az intézet, hog 
kítja az informatikai infrastruktúrát: 
az adatokat központi adatbázisba 
vonják össze; az így fe 
vált. Unix Ware-kiszolgálókat Net. 
Ware 4.11-re cserélik le (a Novell 
hálózati operációs rendszerének ko- 
rábbi változatai már működtek az 
állat-egészségügyi intézetekben); a 
kommunikációt bérelt vonalra he 
lyezik át; és az ügyféloldalra is gra 
fikus alkalmazási fejlesztenek ki. 

Ez viszont a korábbinál élesebben 
vetette fel az üzembiztonság 
lamint a távoli munkahelyek 
gatásának, felügyeletének kérdését. 
Különösen az éjjel-nappal működő 
határállomásokon kritikus o helyzet: 
egy naposcsibe-szállítmányi nem le 
het órákig várakoztatni amiatt, mert 
lefagyott a rendszer. Mivel az or- 
szág egészére kiterjedő alkalma 
zásról van szó, mindenképpen 
voli beavatkozást ís lehetővé tévő 
megoldást kerestek az OÁI szakem- 
berei. Olyan szoftverre valt szűk- 
ségünk, amely egyaránt képes a 
szoftvertelepítésre, a felhasználó 
képernyőjének átvételére, a híbael- 
hárításra, a konfigurációs beállítá: 
sok megváltoztatására — és mindezt 
a távolból, hogy tényleg csak akkor 
kelljen kimenni a helyszínre, ha az 
elkerülhetetlen" — mondja Dusek 
László. A technológia annyiban volt 
érdekes, hogy a NetWare-kiszol 
álók miatt megkövetelték az IPX 
protokoll támogatását, az IP-re való 
későbbi áttérés lehetőségével együtt; 
akkor ugyanis már látható volt, 
hogy nem csupán a Novell, de az 


Ogész informatikai világ ebbe az 
Árányba tart. 

Egészen széles körben keresett 
megoldást az OÁL: egyaránt meg; 
nézték a neves gyártók (Tivoli, CA. 
Novell) termékeit és a shareware 
szoftvereket, S közülük a Novell 
ManageWisz túnt a legjobb válasz. 
tásnak. A Tivoli egyrészt nagyon 
sokba került, másrészt kevéssé lát 
szott alkalmasnak az ilyen szésszárt 
hálózat kezelésére; ágy éreztük, 
inkább arra találták ki, hogy egyet. 
len helyszínen nagyon sok PC-t 
szolgáljanak ki vele" — fejtene ki 
Duszk László. Más termékek he. 
lyi hálózaton és IP alapokon nagyon 
jól boldogultak, de már nehézsé- 
get okozott nekik az IPX. Ezekkel 


szemben a ManageWisz egyaránt 
képes volt az IP-és az IPX kiszolgá- 
lására, jól kezelte a távoli számító. 
gépeket, rásdásul kínálta mindazo- 
kat a funkciókat, amelyeket a szak 
emberek elvártak tőle. További fon 
tos szempont volt a kiválasztásakor 
hogy az NDS-sel karöltve nagyon jó 
anchikus 
zintek 


lehetőségeket kínált a h 


biztonsági. és jogos 
beállítására. 

Partner ís akadt a Novell Managc 
Wise telepítéséhez és beüzemelésé 
hez: a Comnetworxszel már évekkel 
korábban szakmai kapcsolatot ala: 
kított ki az OÁL A cég egyaránt 
otthoncsan mozog a hardverek és 
szoftverek világában, szakember: 
árdáját pedig nagyon jól felké 
szültnek ítélték meg. A projektfelc. 
lós azt is előnynek tartotta, hogy ki 
sebb, magyar cégról van szó: sze 
rinte így közvetlenebb, személye. 
sebb kontaktust lehet kiépíteni. és 
könnyebben meg lehet oldani a fel 
merülő problémákat. A rendszerfel. 
ügyeletet is megosztották: munka: 
időben az OÁI informatikusai ügyel: 
nek a zökkenőmentes működésre. 
éjszaka és hétvégeken pedig a Com. 
networx veszi ál az ügyeletet. 


Szottvertelepítés 
és -irissítés 


Három éve kezdett működni a Man. 
ageWise 2.5 távfelügyeleti rendszer 
az országos állat-egészségügyi há 
lózaton. A beüzemelés és a próba: 
időszak alatt csak kisebb problémák 
jelentkeztek: eleinte például gond 
Volt a végfelhasználók munkaállo- 
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SZÁMÍTÁSIEOBARA 


másainak 
hézv 


et. Bizo 


setekben az 
szűkéönnek biz: 


pacitás 1 


sxipenze  noveléséve 


uláskor 25 kiszolgálót € 
asználói munkaállomász sze 


gált ki a ManageWisz, 98 


kos rendelkezés 
szág teljes izr 
Warc-rends 
karban két rendszergazda és három 


operátor; utóbbtak szűk 
sultsággal. de szintén 
részüket a hibaelházítási 


szaki támogatásan kívül a 


állomáson az ügyinté 
egy űrlap kitöltése közben, felhív 
harja a help desket, amely 
katársai át tudják venni a képemi 
És így a konkn 
adhatnak tznáci 

Az eltelt két-három 


nyok útját nyomon követő, 


lített rendszemek számtalan frissi 


tése. továbbfeji valt ez idi 


alatt. A 


konzolról (akár az OÁJ-ból 
enworxben tuködkonzol 


Comi 


m kicsi, pár perc 
mber teljes 


lecse ásökon 
Windows 3. 
opersci 


lik az 
változásokra a. M. 
fel kell készíteni, 
újul maj 


Menct közben 
a ManageWise. is 
(azóta már ZENworks for Desktops 


illetve ZENworks for Servers néven 
eti a Novell mivel újabb fel- 
használói licenceket kellett vásárolni. 
és szükség volt a natív IP-támoga- 
tásra ís, áttérnek a legújabb, 2.7-es 
változatra. Dusek László biztos ben 
ne, hogy ez még hosszú ideig kielé 
gíti az Országos Állat-egészségügyi 
Intézet és a hozzá tartozó iütézmés 
nyek távkarbantartási és felügyeleti 
igényeit. x 


ÁB cowpurszworaD SZÁMÍTÁSTEOKNIKA 


kiadása adta hírül elsőként a 

WoridCom létszámcsökkenté- 
séről szóló hírt. amely senkit sem 
lepett meg kúlónösebben. Jó egy 
hónappal ezelőtt a társzsághoz kó- 
rel álló források, vagy még inkább 
az amerikai lapok. megszellőztet 
ték. hogy 10 ezer embert küldenek 
el; ehhez képest kifejezetten kelle- 
mes meglepetés a csak" 6-7 száza. 
lékos leépítés. 

Lapunk 2000/46-os számában, ta 
valy novemberben részletesen fog: 
talkoztunk azzal, hogy az MCI 
WortdCom két részre balog. Mint 
emlékezetes. november elsején a 
cég hivatalosan is bejelentette, hogy 
a továbbiakban két társaság keretei 
közt folytatja tevékenységét. Az űz. 
leti adatkommunikációs, intemetes 
és nemzetközi szolgáltatások to- 
vábbra ís WoridCom márkanéven 
futnak. az egyszerű egyéni felhasz: 
válóknak. illetve a kisvállalkozá 
soknak szám bangalapú és betár- 
csázással elérhető imternetszolgál; 
tatások pedig az MCI nevet viszik 
tovább. 

Akkor arról ís szó volt, hogy a 
daraboláson túlmenően más ár- 
is hamarosan sor kerül 
2 valamennyien jól tudjuk. 
ent, ha egy vállalatot , átszer. 
". Nagyjából azt. ami most a 


A The Wall Szreet Journal oaline 


ommal történik 


Kommentár híján 


elbocsátások várhatók, sem Bernie 
Ebbert elnök vezéngazgatótól, sem 
Dave Zelifftől, a UUNEet Tachnolo- 


ni. A belyzet azóta ís változatban 
lapzártátg nem adtak kí hivatalos 
közk 
Birom hora, a Mnozchuszti 
állambeli Cíga Indormatioa CGsoup 
ladkozta, bogy a 


elemzője 2 
WoetáCam (hrgp 
alószínűleg a részvényesek kedvé 
ben akar jámi- meg akarja mutsani 
nekik, hogy tud kemény És prodtuk. 
tív lenni, ha kell. Annyit biztosan 
lehet dni, hogy a keménység" el 
nban a technikusokat, a telepítő. 
ekben részt vevő szakembereket, 
továbbá zz üzleti égyfelek támogat. 
sáért felelős alkalmazoszukat éreti 
Nem lepte meg az amerikai táv. 
közlési elemzőket a 6-7 százalékos 
elbocsátás híre. Jeff Moore. a Virpi- 
min állambeli Sterfingben működő 
Current Amalysts hálózati szolgálta. 
tásokat iostató vezető elemzője sz 
tanotia fontosak megjegyezni a 
hírrel kapcsolatban, hogy valóságos 
csoda votna, ha — 60 felvásártássai a 
háta mógött — a WorlóCormak nem 
kellese redundanciávál számedsza, 
És nem kényszerülne rá ere a lé. 
pésre. A Tke Wall Street Joarnat 
nyomtatott kiadása és az Associztod 
Press hírügynőkvég csodának mó 
nősíti már magát a tényt ís, hogy 


Leépít a WorldCom 


Távlatok és tervek 


Valamennyien jól tudjuk, mit jelent ma, ha egy vállalatot ,átszerveznek". Nagyjából azt, ami most a 
WorldCommal történik. Március elsején jelentette be a WorldCom, hogy 6-7 százalékos létszámcsökkentést 
hajt vége. Először fordult elő a világ minden táján 90 ezer főt foglalkoztató vállalat történetében, hogy elbocsá- 
tásokra kerül sor. Zimányi Katalin szerint még sincs ok az aggodalomra. 


a WarldCom fennállása óta eddig 
még nem volt kénytelen senkit sem 
elküldeni. 

Kamárishna Kasargod, a mem- 
Phisi Morgan Kocgan dt Co. vezető 
elemzője bízik benne, hogy a World: 
Comnak sikerül Ieépítenie nyeresé- 
get nem hozó üzleti szektorait. Ka. 
sargod kiemelte: a múlt év közepe 
óta az egyesült államokbeli táv 
közlési társaságok folyamatosan ne- 
héz időket élnek. A WorldCom csak 
azt teszi, amit a többiek: , megpró- 
bál alkalmazkodni a mindennapi va. 
lósághoz" 

A Morgan Keegan szakértője va- 
lószínűnek tartja, hogy a vállalat 
minden eddiginél nagyobb hang- 
súlyt fektet majd az üzleti szolgálta. 
tásokra. az adatkommunikációra, a 
"web hosting szolgáltatásokra és ál- 
talában az internettel kapcsolatos 
zleti tevékenységekre, a mene- 
dizszít szolgáltatásokra, valamint a 
nemzetközi ügyvitelre. 

Moore, a Current Analysis mun- 
katírsa szerint a WorldCom nem 
panaszkodhat, igazán van mire épí- 
tenie — például a UUNet Technolo- 
gjes részlegtől származó intemetes 
gennctectnotágjára. 

A dél-amerikai piaci lehetőségek 
szm elhanyagolhatók. A jövő legna- 
gyobb kihívásai közt első helyen 
szerepel az ATAZT-vel és a Sprinttel 
való megmérkőzés a belföldi táv- 
közlési piscon. Moore úgy ítéli 
meg. hogy a WoridCom korántsem 
olyan jól pozicionált az amerikai 
piacon. mint vetélytársai. Az ATÁT 
határozottan előnyösebb helyzetben 
van a helyi szolgáltatások szegmen- 
sében, 2 Sprint pedig a lokális tele 
fonvonatak terén élvez előnyöket 


Sovány vígasz 


Nem csak a WortáComnak kell tar. 
tunás a konkurencia szorításától; más 
tánaság éppígy megszenvedi a piaci 
venenyt Az elmúlt hónapokban 
számos távközlési nagyvállalat bo- 
csátott el alkalmazottakat: a kény 
szerúségből távozók száma több 
ezette rúg, A The Industry Standard 
magazin úgy tudja, hogy az elmúlt 
hat hónapban nem kevesebb mint 
31 olyan mtermetes cég bocsátott el 
dolgozókat, amely kifejezeten táv. 
köziési termékekre és/vagy szolgál 
tatásokra szakovadott 

A New York4 Verízon Commu. 
miczten például február végén je. 
lemtette be, bogy 10 ezer álláshelyet 
sztmtet meg: a jövőben kevesebb 
szaktanácsadás alkalmaz, és jelentő- 
sen csökkenti a szép pénzt hozó 
túlórák számát ís. Az Államok nyu. 
gati partvidékén a Milpítas a közel: 
múltban I százalékkal csökkentet. 
te működési költségeit, és jó ideig 
nem hirdet meg új álláshelyeket. 

Richard Murphy. a Miamiban mű- 
ködő The Recruiters Group vezető- 
je arról tájékoztatta lapunkat, hogy 
az atóbbi hónapokban szokatlanul 
"agy számban kértek tőlük segítsé- 
tet. A The Recruíters Groapról any. 


nyit kell tudni, hogy elsősorban a 
telekommunikációs szektor szerep- 
lőinek közvetít állást. 

Peter Thonis, az említett Verizon 
Communications szóvívője elmond 
Ta, hogy igyekeznek kíméletesen le. 


Bernard J. Ebbers, a WorldCom 
elnöke (Foró: IDGNS Image Bank) 


bonyolítani a kellemetlen dolgokat, 
és mindenütt, ahol mód van rá, fel. 
kínálnak valamilyen más munkale. 
betőséget a távozó alkalmazortak- 
nak. A Verizon Wireless, amely je- 
lenleg 20 százalékos éves forgalom- 
növekedéssel dicsekedhet, kész át- 
venni a szakképzett munkaerő te. 
kintélyes hányadát 

Katrina Bawcom, a Sprint szóvi 
vője úgy tájékoztatott, hogy tavaly 
november óta 200-250 álláshelyet 
szüntettek meg a vállalaton belül, 
de szerencsére mód volt rá, hogy az 
alkalmazottak egy részének más 
részlegekben adjanak munkát. 

Brownice Thomas, a Giga Infor- 
matjon Group elemzője, úgy tekint 
az elbocsátási hullámra, mint va- 
lami gyermekbetegségre amilyen 
könnyen jött, épp olyan könnyen el 
s múlik. A cél: minél előbb meg 
győzni a részvényeseket arról, hogy 
Jól működő, és főként hogy az inter 
netgazdasághoz tartozó cégről van 
szó Thomas szerint óriási energiát 
emészt fel a cégek törekvése, hogy 
mindenkinek és minden szempont. 
ból egyszerre feleljenek meg. 

A WorldCom legutoljára február 
§-án tente közzé pénzügyi eredmé- 
nyét. A negyedik negyedévet 9.6 
milltárd dolláros konszolidált bevé- 
tellel zárta; az egy részvényen elér 
mertó hozam 0.25 dollár volt. Az 
eredmény 44 százalékkal múlta alul 
a vállalat tavaly ilyenkori teljesít. 
ményét 

Ami az elmúlt üzleti év egészé. 
mek számait illeti: az Összbevétel 
39.14 milliárd dollárt tett ki, ebből 
456 miliárd dollár (értékpapíron- 
ként 1.59 dollár) a tiszta nyereség. 


Útirányok 


Könnyen elvész az ember a száraz 
számok közt. épp ezért sokkal érde- 
kesebb és érdemesebb megnézni. 


milyen irányokba terjeszkedik a gór- 
cső alú vett cég, egyálralán van-e át- 
gondolt (terjeszkedési) stratégiája, 
Vagy csak felvásárol ezt-azt, aho. 
an úri gusztusa diktálja 

Ebbers, u WorldCom elnök-ve- 
zérigazgatója kemény ember; aki 
már látta a fényképét, tudja, nem 
olyan benyomást kelt, mint aki csak 
úgy vaktában vásárolgat. 

Ebberx akvizíciós és fúziós cél, 
pontjai ezzel együtt is meglehetősen 
változatosak; az alábbiakban csak 
egy-két közelmúltbeli példát idé- 
zünk, Februárban jelentette be a 
WorldCom, hogy egy lépéssel kö- 
zelebb került az összeolvadáshoz a 
Digex Incorporarion anyavállalatá- 
val. A Digexet birtokló Intermedia 
cég a WoridCom intemetes portfó- 
lióját erősítené, ha hagynák! Ed. 
díg a Digex részvényesei gördítet- 
tek akadályt a fúzió útjába. 

A delaware-i területi bíróságon 
végül is sikerült megegyeznie a 
WorláComnak és a Digex tulajdo- 
nosainak. akik korábban azért perel- 
tek. hogy előnyösebb üzletet köt- 
hessenek a kérővel. 

Idén februárban derült ki az is, 
hogy a WorláCom partnerkapcsóla- 
tok révén kívánja bővíteni VPN 
(Virtual Private Nztwork) szolgálta: 
tásait. Az első, e célra kiszemelt és 
megközelített partner a SmartPipes 
nevű kezdő vállalkozás. Az együtt- 
működés lehetővé teszi a World- 
Cormnak, hogy olyan szolgáltatást 
nyújtson ügyfeleinek, amelynek ke- 
retében könnyen módosíthatják, ked- 
vikre alakíthatják virtuálix magán 
hálózatukat. A végfelhasználók egy 
biztonságos webhelyről, a Warld 
Commal való közvetlen kapcsolat 
nélkül hajthatnak végre változtatáso- 
kat a VPN-hálózaton. Összehasontf- 
tásul: Frame Relay hálózaton az ef- 
féle módosítás hetekbe ís telhet. 

A SmanPipex üzleti modelljét 
úgy alakították ki. hogy lehetőség 
legyen mind a közvetlen, mind az 
intemetszolgáltató. (ISP) partnere. 
ken keresztül a szolgáltatásértékesi: 
tésre. Raymond Keneipp, a The Bur- 
ton Group elemzője szerint a World: 
Cor jó lóra tett a SmanPipesszal. 
időben és okosan lépett, amikor 
VPN-pártneréül választotta a kis 
kezdő vállalkozást 

$ végül egy utolsó példa: január 
30-án adta hírül a WorldCom. hogy 
az Egyesült Államok további négy 
városára terjesztette ki mobilinter- 
netes szolgáltatását. Phoenix, San 
Diego és Atlanta mellen ezentúl 
Dallasban, Houxtonban, New York. 
ban és Minneapoltsban is igénybe 
vehetők a szolgáltatások. 


Denise Pappataráo, az amerikai Ner- 
work World szakírója 

arról számolt be, hogy az ATAT és 
a WortdCom egymástól függetle. 
nül. de nagyjából egy időben veze- 
tett be VoIP rVoice-over4P) szol- 
gáltatásokat. Mindkét társaság célja. 


hogy csökkentse az ügyfelek költsé. 
gecit, s egyúttal kényolmes, egyszerű 
szolgáltatásokat nyújtson. 

A Network World megszólaltatot 
néhány új és leendő felhasználót. 
Mark Huang, a michígani Tower 
Automodve / WAN — projektmene 
"ízsere még csak a tesztelési fázisról 
adhatott számot: a gépkocsiforgal 
mazó cég eddig elégedett az ered 
ménnyel, és komolyan fontolgatja, 
bogy — a könnyebb kezelhetőség re. 
ményében — egyetlen hálózaton fog- 
Ja bonyolítani beszédhang- és adat. 
forgalmát. A szaksajtóban egyelőre 
kevés szó csik arról, konkrétan mi. 
lyen árpolítikár alkalmaz, illetve 
tervez alkalmazni az ATXT. 

A WordCom a ComNe12001 ki- 
állításon jelentkezett új, költségkí- 
mélő VolP-kínálatával. David Pass- 
more, a The Burton Group kutatási 
igazgatója szerint a WorldCom jól 
döntöm, amikor az új kínálattal a 
Cisco Systems átjárói mellett tette 
le a voksot, A Cisco átjárói ugyanis 
a SIP (Session Iníttation Protocol) 
protokollt támogatják, ami rugal- 
masságot kínál a felhasználóknak 
És a fájdalommentes bővítés lehető- 
ségét. 

Fred Briggs, a WorldCom tech 
nológiai igazgatója hangsúlyozta, a 
SIP szerverek használatával a válla 
latok tetemes költségeket takaríthat- 
nák meg, ráadásul számos értéknö. 
velt szolgáltatással lehetnek gazda 
gabbak. Briggx sem tagadja, hogy a 
ComNet2001-en bejelentett megol 
dásokkal a WorldCom elsődleges 
célja, hogy ne maradjon le az ATÁT 
és a Sprint megfelelő szolgáltatásai 
műgőtt 

Talán akadnak olvasóink között 
olyanok, akik emlékeznek rá, hogy 
Boges tavaly novemberben fenn 
hangon deklarálta: ő mint technoló: 
giai főnök a tiszta megoldások híve, 
így csak üdvözölni tudja az MCI-ág 
leválasztását. Nos, a leválasztás meg. 
történt, vállalati szinten egyértelmű 
Különbséget tettek a magas növeke- 
dési arányt mutató és az egyenletes, 
szolid bevételt termelő üzletágak 
közöt. Briggy szerint a fogyasztók- 
nak szánt hangalapú szolgáltatások 
hosszú távon biztos bevételforrás 
nak tekinthetők, különösen, hu más 
típusú szolgáltatásokkal együtt kí- 
nálják őket 

Annak idején, tavaly november: 
ben a letisztított portfolió iránti 
ígény eléggé meggyőzően hangzott 
a WarlóCam technológiai igazgató: 
Járól. A jelentegi tervek, illetve a fo- 
Iyamatban lévő akvizíciós és egyéb 
projektek azonban inkább azt mu- 
tatják, hogy a vállalat — megszabar 
dulva az MCI-balllaszttól — raham 
léptekkei bővíti a porfolióját. A jó- 
vő majd megmutatja, miképp és 
merre halad tovább a cég ezen a 
tászta úton. x 
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HÍREK 


Az Idón várhatóan mindőssze 20 
százalókkal nő áz európai online 
hirdotési plóc a tavalyi 100 százalé. 
kos bővűlés után, A növeködés mér. 
sáklódést Az átkattntási arányok 
esökkenésének ós a dolcom cégek át- 
pondoltabb pénzgázdálkodásának tv. 
lajdonítható, A szakértók az európai 
online hirdetési piac nagyságát 610 
s 695 milló dollár közölire becsülik, 
az megközelítőleg az 1999-es ada. 
tok kétszerese. Az IDC szakértőjének 
becslése szerint az idel év végére a 
Piac mérete 940 milió dollárra tehető 
majd, (www techweb com) 


A mobil helymeghatározásra épülő 
mCommerce megoldások piaca az 
Ovum tanácsadó cég szakértői sze- 
rint 2006-ra elérheti a 20 milliárd 
dollárt. A mobil helymeghatározási 
szolgáltatások egy sor más szolgálta: 
tást tesznek lehetővé a telelontársz- 
ságokkal szerződésben álló alkalma- 
zásszolgáltató cégeknek. Ilyen érték; 
növelt szolgáltatás lehet a felhasználó 
aktuális helyéhez kapcsolódó ínfor- 
mációk szolgáltatása, a felhasználók 
nyomon követése, hívások átirányítá 
5a más vonalakra, valamint a mabi- 
reklámozás és az műommeroe. Az 
Ovum szerint a mobil íntormációszol- 
gáltatások piaca 2004-re elérheti 2 4.7 
miliárd dolláros nagyságot, mig az 
ehhez és az mCommeroe megoldá: 
Ssokhoz kapcsolódó mobiireklámozás 
piacát 8 millárd dollárra teszik a szak: 
értők 2005-re, (www.ovum.com) 


Négy év múlva a nagy sávszélessé- 
gű internetkapcsolattal rendelkező 
távmunkások számának . megkét- 
szereződése várható. A Jupiter Me- 
"a Metrix szerint a 2000. évi 24 milbó- 
ról 2005-re 55 millió tőre emelkedik a 
távmunkások száma. Mg jelenleg a 
munkahelyűkön . intemet-hozzátérés- 
sel rendelkező alkalmazottak 57 szá: 
zalékának van jelenleg nagy sávszó- 
lességű intemetkapcsoláta, addig ez 
az arány az elkövetkező 4 évben 87. 
százalékra emelkedik az Egyesült Ál- 
lamokban, A nagy sávszélességű in- 
temetkapcsolat terjedésével együtt a 
Cab up előíizetők száma 2005-re mint 
egy a telére, az 1999-es 182 millióról 
82 milióra ésik vissza. fnww.emarke- 
tec.comj 


Az amerikai, európai és ázsiai válla- 
latok döntéshozói körében végzett 
felmérés szerint a vezetők jelentős 
kihívást látnak az internet nyújtotta 
fehetőségekben — áll az Accenture 
tanulmányában. A tavaly végzeti vizs- 
gálat során 506 vezetőt kérdeztek meg 
15 iparágban arról, hogy milyen fő pia- 
Ci és menedzsmenicélokat tűztek Hi 
maguk elé a 2001-es évre. A ló piao 
tórökvés, amelyet a vezetők 41 száza- 
Véka vallott magáónak, hogy növeljék 
a piadi verseny intonzítását és minő. 
Gágút, míg 38 százalékuk célja, hogy 


zálják. A harmadik logtóbbször em 
Tett törükvés az iparági konszoldáció 
Magtóromtósa, ozt a vozetók 37 szét 
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ÚJ GAZDASÁG 


JAZETI 


IDC-konferencia az outsourcingról 


A tevékenységet márpedig 
ki kell helyezni 


A tevékenységkihelyezés témakörében rendezett nemrégiben konferenciát Buda- 
pesten az IDC. A rendezvény megvizsgálta az ezen a területen létező különböző le- 
hetőségeket, bemutatta az outsourcing előnyett, illetve szólt a vele kapcsolatos ag 
gályokról ís. Áttekíntést nyújtott a mai magyarországi gyakorlatról, az internet alapú 
tevékenységkihelyezés lehetőségeiről hazánkban, s egyidejűleg rávilágított az eset. 
leges veszélyekre is. A konferencia tanulságait Mártonffy Attila szűrte le 


konferencia célja mindenek; 

előtt az volt, hogy. informá; 

ciókkal szolgáljon a cégveze. 
tóknek a világpiaci trendekról, ki: 
emelve közülük mindazokat, ame. 
lyek különösen meghatározók Kö- 
zép- és Kelet-Európa jövőjének 
szempontjából. A szervezők külö. 
nös figyelmet szenteltek a tevékeny 
ségkihelyezés gyakorlati bemutató. 
sának annak érdekében, hogy a 
résztvevők az új információk birto- 
kában hatékony piaci stratégiát tud- 
janak kialakítani cégüknél. Az elő. 
adók az IDC-n kívül olyan neves 
cégeket képviseltek, mint az Acccn- 
ture, az Atos Origin, az E.on, a 
Gedos, a Hewlett-Packard, az IBM. 
a.Kirowski és a Mol. 


Jelen és jövő 


A globalizáció és a privatizáció je- 
lentősen megnövelte a piaci ver: 
senyt a gazdaság számos területén. 
Ugyanakkor az IT-környezet nő. 
vekvő komplexitása ís komoly ter: 
het ró a csúcsvezetőkre, és jelentős 
energiákat és erőforrásokat köt le. 
Az erősödő piaci verseny ösztönzi a 
cégeket, hogy átcsoportosítsák erő- 
forrásaikat, és fő tevékenységükre 
koncentráljanak, illetve új lehetősé 
gek után kutassanak. Mindezek a 
tényezők arra késztetik a vezetőket, 
hogy egyes, nem a fő profiljukba 
tartozó feladataikat ne házon belül 
oldják meg. hanem kihelyezzék más 
cégekhez. A nagyobb vállalatok 
már érzékelik annak előnyeit, hogy 
külső cégeket bíztak meg egyes te 
vékenységcik elvégzésével 
Szakértők szerint az elmúlt négy 
év a web felfedezésének korszaka 
volt. A következő négy esztendő az 
ipari konszolidáció és verseny idő- 
szakn lesz, midőn útjára indul az 
€-business második generációja, Az 
intemetgazdaság fejlődésével elke- 
rülhetetlenné válnak a stratégiai vál; 
fozások annak érdekében, hogy a 
cégek megfeleljenek a kor elvárá 


sainak. Az íntemet fejlődésének 
üzleti életre gyakorolt jelentős hai 
sár figyelembe véve a konferencia 
az alábbi kérdésekre igyekezett vá. 
Jaszt találni: 


Iz 


Andrew Milroy 


4 Hogyan juthatnak a cégek straté- 
gini előnyhöz a 
lyezés segítség 
4. Aze-business mely elemeit lehet 
majd hatékonyan kihelyezni? 

4 Milyen előnyhöz juttatja a céj 
ket az alkalmazásszolgáltatá 
webhosting kihelyezése, illetve mi- 
kor és milyen mértékben várható 
ezen megoldások elterjedése a ma: 
gyarorszás 


Amiről szó van 


A tevékenységkihelyezés az elmúlt 
évtized legtöbb érzelmi vihart ka: 
vart informatikai kérdése — véli az 


vékenységkihe: 


piacon? 


Accentune egyik szakértője. A mel 
lette és az ellene szóló érvek. vajda. 
mint a köztes magyarázatok 
széles. skálán mozognak. Vannak 
olyan vélemények, vek lerme 


ame 


szetesnek tekintik 
informatikai 
kihelyezé 
sét, mondván, n 


kenység 


den cég számára lét 


fontosságú a villany 


áram, mégsem épít 
mindenki erőművet 
Mások úgy 
ják. az. informatika 


olyannyira stratégi: 


gondol. 


ágazat. hogy a v 


minden — kincséért 
scm adnák ki a ke 
zük közűl. Az out, 
sourcing minden 
csetre stratégiai dön 
tést igényel. s pi 
kusan hosszú távú. 
szolgáltatói . szintű, 
egyedi megállapodá 
son. alapul, mik: 
ben az ügyfél folya. 
matc 

helyezet 

gben érintett sze 
mélyzei 

tatónak. 

A kihelyezett tevé 
kenység 


stratégiai fontosságú 
vezet jövőj 

leg a siker zálogának sz 
díul új termékek fejlesztése. B 
szélhetünk a napi működés 
pontjából kritikus . tevékenységről 
ia, ilyen lehet példát 
jegy-vásárlási rendszer, L 
lyamat csupán taktikai szempontból 
fontos, mint a reklamációk feldol 


ogy repülő. 
gy rep 


het a fo. 


gozása. 
Végül lehet a kihelyezett tev 
kenység hozzáadott érték nélküli ú 


ilyen, mondjuk, a takarítás. Akármi 
ís helyezünk ki, cserébe mérhető 
minőségű szolgáltatást kapunk 


előre meghatározott áron. 

Ezek után nem nehéz választ adni 
arra kérdésre, hogyha a szervezetek 
miért 


áz outsourcingot választják, 
döntenek így. Elsősorban amiatt, 
hogy minél jobban összpontosítbass 
sanak fő tevékenységükre, továbbá 
hogy 
Hozzájárul még az is, hogy világ 
te komoly hiány eutatkozik infor: 
matíkusokban. Ha az öutsourcing 
mellett döntünk, az IDC azt ajánlja. 
fontoljuk meg. hogy ennek melyik 
típusát válasszuk, vessük össze ké. 
pességeinket a lehetőségekkel, illet: 
ve használjuk ki a helyi partnerkap. 
csolátokban rejlő előnyöket 

Persze, dönthet egy cég úgy ís, 
hogy inkább továbbra és házon belül 
csinálja azt. amit más kihelyez. En. 


költséget. takarítsanak  m 


gáltatások piaca 5.72 
tárról 12.43 milkárdra bóvűl. Eur 


pában az informatikai 


44 millió dollárral 
csodtek. 
Vizdimir Kros szerint hazánkban 


lációban. a tu 


versenyben, a 
lajdonviszonyok változásában, a kös 
vetlen külföldi befektetésekben és 
az informatikai munkaerő növekvő 
yában kell keresni, ugyanakkor 


m 


álló tényezők közé 
hiánya. a piac telítettsége, a viszony 
lag alacsony fizetések és a jogi sza 
zerepe tartozik. 
igyobb tevékeny 
szolgáltatói közé az 


bályozási rendszer 


ségkihelyezés 
IBM, az EDS, a MÁV Iaformati: 


Gados, az Accenture, a SZÜV 
az. Atos Origin. a Kopint-Datorg, 
a Goometria GIS, a debis Datswanc 
és a Synergon tartozik x 
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Kik a felkészültek az e-gazdaságra? 


A magyarországi cégek mintegy kétharmada tisztában van az e-business előnyeivel, 


előnyeivel, ismeri a szükséges infrastrukturális feltételeket és a szó. 
ba jöhető megoldásokat, s ennek megfelelően már áttekintette erre vonatkozó stratégiáját. A legfelkészültebbek már részletes e-stratégiáj. 


juk 


van, részben átalakították üzleti modelljüket, s működnek az illeszkedő internet alapú alkalmazások — állapítja meg a KPMG Net Readiness ci. 
mű, 70 hazai közepes és nagyvállalat megkérdezésével készült felmérése. 


valt ítélve, hiszen csak vázlatos üz- 
let tervvel és életképtelen bevételi 
madellel vágod bele a vállalkozás 
ba. Ugyanakkor az áltziak kifejlesz- 
tet tecAnológiák ós üzleti modellek 
egyre mkabb beszrvárognak a min. 
dennaps céggyakortatba 

Azok a vállalanok, amelyek ki. 
használják az iatemet előnyeit. 
megvetherik lábakat a pizcom. és 
növelhetik nyereségességíket. A sz 
ker elsősorban mem az IT-hánér 
megteremtésével érhető el, hanem a 
cégen belül általánosan eltfogadoz. 
koherens miometstratégia kialakítá 
sával. Azok a cégek lesznek a leg: 
ukeresebbek amelyek munkatársai 
rugatmasak. mogváltak, forsoszzak 
tartják 2 folyamzaos továbbképzést 
Ésa tudás Szadását. A fogyasztók és 
a szállítók partnerekké válnak. szó- 
vetséget alkotnak. és széles körben 
elterjed 24 Out soran. 

Ez a netfelkészültségit (Net 
Readiness) tandmány azt a fejló- 
déss szándékozik bemuzzeni, amát 
a magyarországi cégek jámak be. 
bogy alkalmazkodjanak az éj gaz. 
aság követelményeihez. A kérdőív 
segítségével a KPMG 70 magyar 
xszági küzepes és nagyvállalat ve. 
tetőit kérdezte cégük felkészültsé- 
éről. A tanácsadó ség olyan szraté. 
Da jelemőségű területeket vizsgál. 
amelyek lehetőséget adnak az egyes 
iparágak összehasontítására ís. Az 
elemzésben szereptő kilenc terület 
c-aszategia a felső vezetés elkötete 
tersége. vállalati kulhára, Énanszt. 
rozán, e-orojektek megvalósítása. a 
venemtárak énéketee. tectmoló. 
Da. partnerkapcsolatok és ember 
eróforrások. A felmérésben részt 
vevő cégeket nyak iparágba sorok 
ták: pénzimézetek, vegyipar. gyógy 
szerípar. epészségégy mint egy 
tomex informatika teletommuniká 
só és média, elektromska. fogyasz. 
tási cikkek, szállítás és logisztika. 
járzsázgar, illetve szolgáltatások. A 
Pénzügyi szektoe váltalatai, a vegy 


előnyeit a pincszerzésben és a ható- 
konyság növelésében. Noha a felké- 
szültségben előbbre tartó cégeknek 
van valamiféle e-stratégiája, cz fit- 
kán jelent részletes, dokumentál 
stratégiát Az új gazdaság szinte 
minden cégnél téma, ám annak je- 
lentősége és az egész vállalat szer. 
vezetére gyakorolt hatása még nem 
kellően ismert. 

A cégek felső vezetése általában 
usztában van az átalakulás szüksé. 
Sgességével, és elkötelezett azok 
ránt. Ugyanakkor az e-gazdaságot 
jellemző új vállalati kulnúra még 
nem honosodott meg: ennek leg- 
főbb oka az, hogy az e-stratégiai lé. 
pések nem jelennek meg a vállala- 
ton belüli kommunikációban. 

Alig akad olyan cég a megkér- 
dczettek között, amelyik az e-busi- 
mess-tervekhez igazítva megkezdte 
volna az emben eróforrások és a 
"vállalati struktúra átalakítását, A tár- 
saságok kevés energiát fordítanak a 
venenytárak  €-business-terveinek 
és szvékenységének elemzésére. Ez 
azt jelzi, bogy az e-business-fek 
készültséget nem tekintik azonnali 
venenyelőnyt nyújtó tényezőnek. A 
technológia ugyanakkor nem aka- 
úly az c-busincss-fejlesztések előd 
A társaságok ezen a téren tekintik 
magukat a legfelkészültebbnek az új 
santaságra A megkérdezett cégek 
nagy hányada viszont nem fordít 
elegendő pénzügyi forrást a fejlesz- 
sésekre. Ez azt jelenti hogy az 
€-business valódi stratégiai jelen. 
séségét még nem mmerték fel. és 
az alkalmazásához kapcsolódó költ- 
régeredmmeny elemzések használata 
még nem izrjedt el. 


Az eredmények alapján kialakított 
64 csoport jól elkülönül egymástól. 
A tem tudatos cégek még nem m- 
merték fel az e-gazdaságban rejló 
lehetőségeket. mer határoztak meg 
alapos és részletesen kidolgozon 
erstratégiát. A tudatos vállalatok 
már felmzmerték az internet akapú 
alkalmazások előnyeit, ugyanakkor 
még ők sem határozták meg átfogó 
coszratégsájukaat, nem akakították át a 
cég üzlet; modelljét. Ezeknél a vál, 
lalatoknál olykor más műkökk né 
hány imernet alapú megoíkáás, ám 
azok csak egyes részlegekre, illetve 
folyamatokra érvényesek. és mem 
terjednek 3 a vállalat egészére. 

A felkészült cégekre jellemző. 
hogy csztában vanak az €-beustnesm 


az egyes iparágak c-felkészültsége 
közön — derül ki a felmérés eredmé- 
nyeiből. Összességében három ipar- 
4g (a pénzügyi szektor, az informa- 
tikai, kommunikációs és szórakoz- 
tató ipar, illetve az elektronikai 


Ezek a vállalatok már az új gaz 
aság követelményei szerint építik 
szervezetüket, és alakítják működé. 
süket. Két íparág (az autógyártás és 
a szállítás-logisztika) . netfelkészült 
sége összteljesítménye ugyanakkor 
elmarad az átlagtól. 


A mai gazdaságban a trendek 
gyorsan változnak. ezért a hosszú 


felelő stratégiai terveket kell készí- 
tenfük, és ehhez kell igazítaniuk a 
vállalat trányítását. Az e-busincss 
átvételéhez alapjaiban kell átalaki 
tana az üzleti modell és a minden 
napi működést. A legfőbb kérdések. 


ég elkészítetle-e saját e-baniness- 
menyet szerves része-e a vál. 

latati szratégjának, illetve a cégve- 
axtéx kellően elkötelezette a stra. 
tégia megvakínítása iránt. Siratégua 
vállalanrányításról akkor beszélhe- 
tűnk, ha a cégvezetés a stratégia 
szellemében hozza meg dömtészit. 
azaz az előrőleg rögzített alapelvek: 
nek megfelelően irányítja a vállalat 
működését. 

Még a legkevésbé felkészült cso. 
portok vállatatas is világosan látják, 
hogy az e hunmess stratégiai kérdés. 
Ugyanakkor nem mindegyik cég 


ac az üzleti célok eléréséhez Ennek 
ka az lehet, hogy az e-businesz je- 
kenténége még mem teljesen ismert, 


szült és aktív, azaz nem hátráltatja 
az átalakulást. A vegyipari és gyógy- 
szengyántó cégek felső vezetése erő- 
sen elkötelezet jáltazások iránt — 
az iparág ebben a kategónában kap- 


1a a legmagasabb osztályzatot, 
A vállalatok e-kultúrája. tükrözi, 
hogy az e-busíness kérdései milyen 
formában jelennek meg a vállalaton 
beluli kommunikációban, illetve ho- 
gyan kezelik az e-business fejlődé 
sével jelentkező változásokat. A fej- 
lett c-kultúrájú vállalatok rendszere- 
sen figyelik a korábbi e-projcktek 
alakulását, tanulnak a tapasztalatok 
ból, és az információkat azonnal 


hozzáférhetővé teszik munkatársaik 
számára. A hazai cégek saját e-kul- 
túrájuk fejlettségét általában megle- 
hetősen alacsonynak ítélték a többi 
szemponttal összehasonlítva. 

Az elektronikai ipar, illetve az ím- 
formatikai. kommunikációs és szó. 
rakoztató ipar vállalatai rendelkez- 
nek leginkább olyan vállalati kulrú. 
tával. amely megfelel az új gazda. 
ság követelményeinek. Ennek egyik 
6 oka az lehet, hogy ezeknél a cé- 
geknél a munkatársak a vállalat 


e-szakértők általában nehezen íj. 
leszkednek be a hagyományos kul. 
szervezetekbe. 


túrájú 

Mivel az új gazdaságban az üzleti 
verseny egyik legfőbb znponiók 
az e-busincss alkalmazásának szint. 
Je, ezén csak akkor lehot verseny. 
előnyt szerezni, ha a vállalat ismeri 
az aktuális €-busíness-trendeket, va. 
lamint tisztában van a versenytársak 
hasonló terveivel És tevékenységé- 
vel is. A felmérés jól tükrözi, hogy 
a versenytársak elemzésében még 
a legfelkészültebb csoport, az alkal. 
mazó kategória vállalatai ís gyen. 
gébben teljesítenek, mint a többi te. 
rületen. A legtöbb vállalatvezető 
úgy véli, felmérések, kutatások nél- 
kül ís üsztában van a versenytársak 
kezdeményezéseivel 

A KPMG megvizsgálta a vállala- 
tok kapcsolatát tágabb üzleti partne- 
reikkel — a vásárlókkal, a beszáll. 
tókkal stb. A felmérésben szerep- 
1ő iparágak meglehetősen egységes 
képet mutatnak a partnerkapcsola- 
tok kezelésében. 


Az e-technológia vizsgálata választ 
d arra, hogy a végrehajtott infra- 
strukturális fejlesztések  megfele- 
lőek-e internet alapú programok be- 
indítására, illetve az új technológiá- 
nak vannak-e e-alkalmazásai. Az itt 
szerzett osztályzatok bizonyultak a 
legmagasabbnak a többi vizsgált te- 
rülethez képest, A megkérdezettek 
minden felkészültségi kategóriában 
úgy vélik. hogy infrastruktúrájuk lé- 
nyegében jól fejlett. Erre a terület. 
re ís jellemző, hogy a különbségek 
nem jelentősek az egyes iparágak 
között, bár a pénzügyi szektor és az 
elektronikai ipar előnye egyértelmű 

Az c-busíness átvételének kulcs 
kérdése, hogy a cég rögzíti-e straté. 
iájában a fejlesztési folyamatot, il 
letve kidolgozza-e annak gyakorla- 
ti lépéseit ís. Az e-projektek csak 
akkor lehetnek sikeresek, ha a vál 
lalatnál pontosan meghatározzák a 
szerepeket és a felelősségeket, illet: 
"e a tervezés és a megvalósítás gör 
dülékenyen, zökkenők nélkül halad 
Meglepő módon, azok az iparágak. 
amelyekben a technológia fejlettsé 
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Ugye nem építene így áruházat 
a valóságban? 
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Momizt € Miért tenné ezt az Interneten? 
Kedvező ár, 

Ostikai kábelek, rugalmas kialakítás, 
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JÓ REGGELT 


Megint itt egy új nap. S újra itt vannak a megszokott 
problémák ís - többnyire a megszokott megoldásokkal 
Valami azonban megváltozott: az üzleti életben egyre 
nagyobb szerepet kap az a bizonyos e betű. A hatékony 
menedzsment alapelvei most ís ugyanazok, ma már 


azonban az üzlet sikeréhez elengedhetetlen, hogy 


vállalkozásunk bárhonnan, bármikor és bárki számára 
elérhető legyen. Ehhez pedig minden eddiginél fontosabb, hogy megfelelő 
szoftvert alkalmazzunk. Olyan szoftvert, ami felügyeli és összehangolja az 
üzlet irányításának valamennyi területét - a beszállítóktól a megrendelőkig. 
Olyan szoftvert, ami felügyeli és összehangolja az üzletmenetről és 
a partnerekről folyamatosan begyűjtött információtömeg tárolását, 
feldolgozását és hasznosítását. Olyan szoftvert, ami felügyeli és összehangolja 
a cég infrastruktúráját, megbízhatóan kezeli a vállalati erőforrásokat, 
bármikor átfogó képet ad az aktuális helyzetről és biztosítja, hogy 
minden olajozottan működjön. A dolgok kétségtelenül megváltoznak, 
de ez csak annyit jelent, hogy a régi problémákra új megoldások 


születnek. És szerintünk ez egy igazán pozitív változás. 


HELLÓ, HOLNAP 


EZ A COMPUTER ASSOCIATES 
AZ eBUSINESS MENEDZSMENT SZOFTVER 


ca) 


Computer Associates" 
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A megosztott és megosztható tudás 


A tudásmenedzsment gurui szerint az alkalmazottak tapasztalatainak publikálásával jelentősen növelhető a vál- 
lalat reakcióképessége. Csakhogy az elvek technológia központú alkalmazásával könnyen pórul járhatunk. 
Megoldásunk ellenőrző központtá válik, a kreativitásnak pedig búcsút mondhatunk. Kelemen Zoltán összeállítása. 


azonban nem lehet jobb szóval illetni 

a tudásmenedzsmenítel kapcsolatos el- 
képzeléseket Általánosan elterjedi képzet a 
tudásmenedzsmentról, hogy az új információs 
tochnológiák révén kó tudjuk bányászni a 
mindennapi gyakorlatban elsajátított tudást, 
jobban fel tudjuk használni az egyének kap 
Csolatrendszerét, gyorsabbak és hatékonyab- 
bak leszünk. mint addig. Ennyire talán még- 
sem egyszerű a dolog; kár a tudásmenedzs. 
örökbe rejtett, közös rudásbázis. 
ként" emlegetett fogalmat egy az egyben há. 
lózati eszközökre és alatbázsokra leképezni, 
"unt ahogy azt egyes cégeknél teszik 

Egy olyan világcégnél, mint péktául a Ge- 

neral Electric, az eddig levelezésre, film. és 
prezentációs állományok küldözgetésére hasz. 
vált vállalati intrzneteken már olyan adatbázi. 
sok 5 találhatók. amelyek a dolgozók egér. 
kattntásast számolgatják. mérik az egyes ál: 
lományok elolvasására fordított időt, sőt mi 
több, igyekezni a dolgozók évek során meg- 
szerzett tapasztalatait közkinccsé tenni 


Ne a technológiával kezdjük 


Elméletileg az ilyen . jól behálózog, a legjab- 
ban bevált szzkmai trákköket és módszereket 
kznoozrajó kultúrák arra ösztökélik az embe- 

reket, ők legyenek. Valójában 
sk. 2 csímákó jobban tudás 
tőkmél. 


N- Szép szó a totalitarizmus. Néha 


hogy jó do 
erek a mérőeszkő 
bázssok nem többek puszta szamárvi 


Ha úgy gondoljuk, ideje megreformálni cé- 
ünk kommunikációs rendszerét, amit kur- 
rens, BPR- és tudásmenedzsment-elvekkel fű- 
szerezünk, akkor elvileg könnyen építhetünk 
Jól működő kommunikációs rendszert. Csak 
egy baj lesz vele: nem használja majd senki 
sem, Reggel csak két másodpercig nézte a 
Mai Okosságok mappát! Nem érdekli talán? 
És mi van az új ötletével? Beküldte már a Kö- 
zös Szatyorba? Hogyhogy nem? Javasoltuk a 
Kis Hasznos Tanácsok Tyúkeszűeknek levél- 
ben! Osapatjátékos maga?" 

A tudásmenedzsmenttel egyelőre ugyanaz a 
baj, mint az elektronikus kereskedelemmel, 
vagy az utópisztikus társadalmi formákkal: az 
ideák megvalósítása közben kidorűl, hogy az 
eszméket múltbeli modellek mentén szeret- 
nék működtetni. Csúnya párhuzamot vonni 
előző rendszerünk alapeszméjével, de meg- 
döbbentő a hasonlóság: a piaci mechanizmus 
hibáit tervutasításokkal — központosított ía- 
formációkkal — próbálták megoldani; a nudás- 
menedzsment némely szakértője podiít a rosz; 
szul definiálható rejtett tudást közös adatbá- 
zisok segítségével igyekszik mindennapi gya- 
kortattá tenni Az adatbázisok felőltésekor 
viszont újabb problémák merülnek fel. Elő- 
szőr is, az információkat nem lehet össze- 
hasonlítani. Másodszor, nehéz elkerülni, hogy 
a tárolt információk ne váljanak széntírássá 
Hogyan lehet a lefágyaszton mindennapi 
gyakoriatot" később megkérdőjelezni és űj. 
tervezni egy állandóan változó környezet- 


Unatkozó programozó 


A nyű loráskód ebe erjedksa mogjagne a vág 
EGPAGKEE !T-vezetőt 5. A Vcrosztt első ertere 
Sdeve Bzdmer nemrégen azt nyiztkazta, togy 
2001-08N 08 EGYOTOSZEK IyerrJÓje a Laza lekür 


SZBTE EZ VATTET MEGJGDÓ NEZ a NyiZA eg. 
"ara tag ) 


Dapert) ét, 5 azgátan a nyit tortskóds vál eu. 
taszerezéset Hosszatb tása közűl az eb 
sú a Cztagral aról 


szemét venet. és az sraáltekább gaz. mindig 
Tetszem Az mt TOKOT KÖRBE - Na 


ben? Bármennyire is jó szándékkal születnek 
a fentihez hasonló kezdeményezések, a rejtett 
tudás megdermed hivatalossá válásának pilla 
narában, A közös tárház nem ösztönzőként, 
hanem regulaként, vagy ami még rosszabb: 
fenyegetésként működik. 


Egészséges egoizmus 


Hasonlóan, bizalmi kérdések merülnek fel a 
virtuális szervezetek megvalósítása kapcsán 
ís. A vírtvális szervezetek alapötlete szerint 
az információ-központú iparágakban a szer. 
vezet hatékonysága jelentősen javulhat, t0- 
vábbá számottevő 6x költség takarítható meg, 
ha a szervezet tagjait nem. kényszerítik be 
munkahelyükre, ehelyett lehetővé teszik az 
információ szabad áramlását közöttük. (Álta- 
lános példaként kizárólag virtuális fiókokkal 
működő bankokat, iroda nélküli szerkesztősé- 
geket, tanácsadókat, utazó ügynököket vagy 
programozókat szokás emlegetni.) E modell 
gyakorlati megvalósítására láthatunk pár pél- 
dát. A Linux operációs rendszer fejlesztői kö- 
zül sokan nem is ismerik egymást, a , termék" 
sikerességét nem kell különösebben ragozni. 

Eric $. Raymond, az Open Source mozga- 
lom egyik szószólója szerint szemben a hagyo- 
mányos felügyeleti elvekkel. a virtuális kö- 
zösségek szervező ereje az eltérő motivációs 
szerkezetben rejlik. A tehetséges emberek 
többre becsülik az elismerést, mint a pénzt. A 
Linux programozói azért versenyeznek, hogy 
"megoldásaikkal hírnevet szerezzenek maguk- 
nak. Az eredmény: jól működő rendszer, kri- 
tikus hibakeresés, ennek minőségét a verseny- 
társak igazolják, (Meg kell jegyezni, hogy az 
osztott munkavégzés egyeztetése és a szab- 
ványosítás viszoni sokkal nehezebb, mint egy 
hagyományos hierarchikus szervezetben.) 

A virtuális szervezetekben a technológia 
módot ad a szervezet tagjainak szoros fel 
ügyeletére: a felelős beosztásúak — ha ked: 
vűk tartja - nyomon követhetik alárendeltjeik 
minden egyes gombnyomását — és ezt pár 
helyen meg is teszik. A szoros felügyeletnek 
azonban ára vanc bizalmatlanság és a kreati- 
vitás csökkenése. Szemben a felügyeleten és 
uasmításokon alapuló modellel, mind a rejtett 
tudás kihasználása, mind a virtuális szerve- 
tetek műköztetése erőteljes együttműködést 
igényei, s ezt közös értékekkel lehet elérni. A 
Linux-világban ilyen érték a versenyszellem. 
a szabadságvágy és a monópofísztikus törek- 
vések elleni lázadás. Egyes szervezetekben a 
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nagyfokú önállóságot tekintik elsőrendű ér. 
téknek, de megemlíthető az ázsiai vállalati 
munkafilozófia, a .klánuralom" is, amelynek 
Értékvilága leginkább a családi értékekhez ha. 
Soalítható (és mellesleg nehezen lehetne ho. 
nosítani az európai kultúrában), 


Értékközpontú kultúra 


Kérdés, hogy lehet-e ötvözni a nagyobb sza; 
badságot adó elveket és a hagyományosakat. 
Néhány cég megpróbálja dolgozóit érdekelné 
tenni a vállalat sikerében. A Microsoft részvé. 
nyeket oszt ki dolgozói között, az IBM újab- 
ban a Linuxéhoz hasonló stratégia szerint ver- 
senyezteti programozóit, pár autógyártó még 
az összeszerelő munkásoknak is elmagyaráz- 
za a cég pénzügyi adatait, Az információ 
megosztása és a döntéshozatal szempontjából 
a virtuális szervezet viszont több hatalomról 
mond le, és ez kevesebb hierarchikus szintet 
eredményez: a virtuális szervezetben — felte- 
hetően — nincs szükség középvezetői rétegre. 
Eléggé zavaros még, hogyan lehet az egyre 
fejlenebb kommunikációs technológiákat ha- 
tékonyan használni. Amellett, hogy sok cég 
komoly pénzeket ől a kommunikációs infra- 
struktúra fejlesztésébe, sőt a kínálat is kezd 
elébe menni az egységes vállalati kommuni- 
kációs rendszerek igényének: egyre tőbb web 
alapú portálszolgáltatás jelent meg a piacon 
Szakértők szerint azonban ez még nem ele 
gendő. Sokkal fontosabb, hogy a technológia 
mellett megfelelő vállalati kultúra alakuljon 
ki. A tudásmenedzsment képviselői szerint ez 
a kulrúra nagymértékben bizalmon alapul, 
ami azt jelenti, hogy nem lehet vakon bízni 
senkiben. A virtuális kapcsolatokban kevésbé 
ismerik egymást az egymással kommunikáló 
felek. Így megbizható kommunikációs for. 
mákra. jól definiált , ánterfészekre" és szígo- 
rúbb követelményekre van szükség. (A már 
említett programozói közösségekben a köve- 
telményt a verseny hozza, az ázsiai modellben 
a feljebbvaló és a cég iránti feltétlen hűség.) 
Az érnék alapú közös tudásbázis természe: 
tesen nem olyan nagy információhalmaz, 
amelyből mindenki egyaránt vehet", hanem 
inkább olyan kommunikációs háló, amelynek 
tagjai nagyobb függetlenséget élveznek és na 
gyobb felelősség ís hárul rájuk x 


oktatási központ 


KIADVÁNYOK áz 
LEMEZE za ér is zmámml 


XEROX 5750 típusú 
színes fénymásoló 
és kalibrálható 
j nyomtató 
j RIP-pel 
! és edítpaddal eladó. 


Érdeklődni lehet 
a 36/412-422-es telefonon, 
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A biztonság virtuális boltíve 


Az internetes és az egyéb hálózati szolgáltatások világában a biztonság hovatovább ugyanolyan fontos. 
mint maga a szolgáltatás, hiszen egy projekt, egy beruházás üzleti sikere — és sok-sok pénz — foroghat koc- 
kán. Különösen a pénzügyi szolgáltatások lehetnek sérülékenyek, védelmük megteremtése kiemelt feladat 


az infrastruktúrát létrehozó — és esetleg üzemeltető — csapat számára 


A. fenti problémákról hasonlóan 
ÚÉ gondolkodik Hídvégi Zoltán, a 
BF HP Magyarország Kít, vezető 
biztonsági tanácsadója és Bartók Nagy 
János, a HP szoftvermegöldásokkal 
foglalkozó. üzletágának. termékme- 
nedzsere is, 

A biztonsági  tanácsadóknál  — 
ahogy a HP pénzügyi üzletágának 
tagjainál is — ött kezdődik a szólgál- 
tatás, hogy megismerkednek az Úgy 
fél üzletmenetével, és felmérik a fo- 
lyamatokból fakadó tényleges És 
potenciális biztonsági kockázatokat, 
illetve veszélyeket. Mindezek isme- 
retében a tanácsadók felvázolják a 
megoldást; ennek alapján már ki; 
bontakoznak a biztonsági archítek- 
túra körvonalai ís. Ez után kerül sor 
annak megvizsgálására, hogy ezt az 
architektúrát milyen  hardver- és 
szoftvereszközökkel lehet megvaló: 
sítani, mondta Hídvégi Zoltán. A 
HP szakértői azonban a konzultá: 
ciós szolgáltatásban nem feltétlenül 
állnak meg a szűkebb értelemben 
adott esetben a 
teljes informatikai infrastruktúra át 
világítását, illetve az ezzel kapcso- 
latos kockázatelemzést is felkínál- 
ják az ügyfélnek. Ha szükség van 
rá, mindez teljes informatikai audit 
tal is kiegészíthető. 

A HP csak akkor tudja hitelesen 


vett. biztonságnál 


Hi 


képviselni új vízióját (Always 
on"), ha nemcsak üzemeltetési, de 
biztonsági szempontból. it. mene- 
ázselt infrastruktúrát kínál. Hiszen 
az ötkilences rendelkezésre állás té. 
nye sem vigasztalja egy feltört gép 
rendszergazdáját, mondta a bizton; 
ság nélküli rendszerekről Bartók 
Nagy János, Ugyanakkor a felügye 
leti és biztonsági megoldások csak a 


szükséges alapot biztosítják a rájuk 
épülő szoftvermegoldásokhoz, ame 
lyek az internetalápó szolgáltatások 
gját képezik. A HP 
s. szoftvermegol 


az e-services maj 
éppen az egyséj 
dások jobb támogatása érdekében 
hozta létre globálís szoftverkereske: 
delmi részlegét, Softwarc Solutión 
Organisation (550) néven. 

Termékismertetőjében 


Hídvégi 


Engedét 
CGiprog, 


A VirtualVault szabványra partícionált futtatási környezet 


ZÁMÍTÁSTEGHNIKA 


www.szamitastechnika.hu 


2001. január 9: 


2001. március 15-től 


ige 


metikusan elzár 
alakítottak ki, 


Zoltán elmondta, 
kínált biztonsi 
leghangsályosabb szerep 
ulmak és a HP PK 
irnzalvault 
vül szígorú bízta 


ya HP által galewsycn" át folyik a k 


nyek alapján módos 
sítésű HP-UX os 


alatt futó web 


Irányvonalak címmel megjelent 
a Computerworid-Számítástectnika 
CD-ROM-összeállítása. 


Egy héten át várjuk véleményüket, ötletűket, 
hogy milyen tartalommal jelentkezzen 
a következő ingyenes melléklet! 


a rigorózus tesztelés 
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Előzetes 


Az igazi mérce a játéktudás 


Nem lehet azt állítani, hogy tesztla. 
borunkat általában valamiféle meg- 
hitt csend jellemezné, de a szokásos 
alapzaj semmiség ahhoz a zencbo- 
nához képcst, ami egy-egy multi. 
méódia-eszköz tesztelésekor jellem. 
ző. A mai korszerű videokártyák 
adta képi lehetőségek révén a gé. 
Pekben a hangok m életre kelnek 
egy-egy jól megkonstruált program 
furratásakor. Lejátszáskor pedig bi 
7ony néha elakadnak a képsorok. s 
akadozik a hang, mint annak idején 


a gramofoné. Kollégánk feladata a 
képsorok folytonosságának úgyelé 
s volt: meg kellett állapítania, hogy 
melyik térbeli (3D) gyorsító megje. 
lenítőkártya mire képes 


Amióta számítógépek vannak a vi 
lágon, azóta kudarcba fulladt számi. 
tógépes projektekről ís tudni lehet 
Manapság azontan. amikor a cégek 
zöme olyan ingatag, mint bájtjaik s 
bitjeik sorsa, az információtechno- 
lógiai gubancok már takargathatók. 
nem simíthatók el könnyedén — ha. 
mar megmutatkoznak a negyedéves 
pénzügyi beszámolókban 


Időben és térben meglehetősen nagy 
szórást mutatnak a mobilinternet. 


lyre szabott és a hely 
hez kapcsolódó szolgáltatások lesz. 
nek a legsakább 


100 bonyolított keres: 
zerepel a magyaror. 
5. és közepes vállalkozások 
jában — derül ki egy 
a Nextra internetes kommumkációs 
szolgáltató megbízásából a Citigate 
Technology által a közelmúltban el; 
végzen piackutatásból. A Nextra má. 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


Elő zetésset Megrendmorn a 


Computerworid-Számítástechnika 


TAETABÜT JÉONTANNA Mata pdágányban 


ae etármány ese 


tm 


USERNAME 


6IDG 
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egy em 17000 nemért 
] téme 9000 toztmtárt 
veze 300 keretét 


AZ CWE SZT CNLINE Massznátamtápet Mór az máté seyokat 4 sabááre 


A me WTMÉIZDET EZ EDE CAVE ÁLYA vaaT MÉNE 


JOG Lagiisóó XM. 
9537 Budapest, Poztzfék 388 a Fax 396771 


"dik európai felmérése során a ma- 
gyar kis és középvállalkozások veze- 
tőinek csupán 6 százaléka említette 
az m:kereskedelmet cége üzleti te. 
Vvékenységének fontos eszközeként 


Logisztika 
az online boltokban 


Az intemetes kereskedelem kényel- 
mi vonzerejének egyik fő Összete. 
vője — a megrendelés mellett — a 
termékek házhozszállítása, A Store 
Wizard munkatársai 20 hazai inter 
netes bolt kiszállítási feltételeit 
vizsgálták meg, Kiderült, hogy a Io- 
gisztika a hazai c-cammerce egyik 
legfejletlenebb összetevője 


Az internet technológiája VIII. 


Sorozatunk legutóbb megjelent cik- 
kében áttekintettük a jelenleg hasz 

nálatos IPvá protokoll, majd pedig a 
következő generációnak szánt IPvé 
protokoll működését és legfontosabb 


Fellemzőit. Most feljebb lépünk a 
hálózati struktúrán, és a TCP/IP 
protokollkészlet másik névadójával. 
2 TCP-vel ismerkedünk meg 


Személyre szabott pénzügyi szol- 
gáltatásokat kínál a tehetős tömeg. 
piac" számára a Unisys nemrégiben 
bejelentett e-detion Wealth Manage- 
ment Solution nevű, közvetlen (end 
10 end) vagyonkezelést nyújtó prog. 
ramja. (A DataMonítor a 150 ezer 
és 1 millió dollár közötti összeget 
befektető magánszemélyekre alkal; 
mazza a Jebetős tömegpiac" meg. 
határozást ) A megoldási csotnag le. 
hetúvé teszi, hogy a felhasználók több 
csatamán kereszrül férjenek hozzá 
pénzügyi információkhoz az általuk 
kívánt időben, helyen és módon 


Eszt 


245 millió dollár, a nettó veszte- 
ség 135-145 millió dollár lesz. A 


ság lassulása és a távközlési szek- 
tor gyenge teljesítménye okolha- 


16 a nehézségekén (IDGNS$, San 
Francisco 
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HIRDETÉS 


KI FIGYELI 
A SZERVERT? 


A SZERVER 
MAGA! 


hogy c 
mellett úl! Akik a Cormnpag Proliant 
ML300-as és 500-as szervercsaládját 
választották, már erre a kérdésre ís 
választ tudnak adni. A web-alapú 
Insight Manager révén börmityen 
probléma esetén a rendszer emailt 
küld Önnek vagy üzenetet hagy, így 
a Remote-insíght-Lights-Out-Edítion 
manogement adapter segítségével 
Ön távolról is, közvetett módon 
képes belépni a szerverbe és elhá- 
ritani a problémát. 

További információkért hivja 
a 06-80-266-727 telefonszámot, 
vagy látogasson el honlapunkra: 
www.compag hu/Proliant 

A Proliant szerverek olyan 
előnyöket nyújtanak, amít mós 
szerverek nem 

Például egy 
kis szabadságot 


munka közben is! 


COMPAGa 


inspiration Technology 


s. A 795 FT típusú monitort a Magyar Optikus 


4 Ipartestület tesztelte, a célvizsgálat kiváló 
Km — eredményeként a monitor kiérdemelte 
, a"MAGYAR OPTIKUS IPARTESTÜLET 


ajánlásával" címet. 


A Flatron monitor elismerései 


A Compfair 1999-es szakkiállításon a 15-177-os kategóriában az LG 795FT elnyerte 
a kiállítás I. díját, amelyet a Computer Panoráma adományozott a sikeres teszt- 
eredmények után. A győzelmet a Flatron monitor a Magyarországon forgalmazott 

zinte valamennyi monitor közül érte el. A PC Format novemberi számában 
Aa Flatron monitor több konfigurációban is aranyérmet nyert. 


A Flatron monitor 


A Flatron egy igazán sík monitor mind a belső panelt, mind a külső felületet 
tekintve. Alacsony fény-visszaverődési ráta jellemzi, valamint csökkentett 
a szem kimerülésének lehetősége azok számára, akik hosszú időn keresz- 
tül kénytelenek számítógépük és monitoruk előtt ülni, 

Többek között a fenti jellemzők miatt vált igen népszerűvé az LG Flatron 
monitor a közbeszerzési tendereken. Ezek elbírálásánál már jelentős 
hangsúlyt kapott a maximálisan 6 órás munkaidő, amelyet a Flatron 
monitor előtt biztonságosan és kifáradás nélkül tölthetnek el a felhasználók, 

A Flatron monitor belső érzékelője automatikusan észleli a környezet 
mágneses erőterében történő változásokat, tehát a monitor automatikusan 
észleli a környezet mágneses erőterében történő változásokat, így 

a monitor automatikusan optimális minőségű képet ad, képernyő korrekció 
nélkül. Mindemellett TCO"99 tanúsítvánnyal rendelkezik, környezet- 
édelmi szempontból ember- és felhasználóbarát. Szigorúan szabályozza 

a legalacsonyabb értékre csökkenti a veszélyes elektromágneses 
mokat. 


Az LG Electronics Fully-Flat képcső gyára 


Az LG Electronics 1999. január 11-én megnyitotta Fully-Flat képcső 
gyárát Kumiban, amely évente 1 millió képcső előállítására képes. 
Új lépcsőfokot jelent ez az LG számára a világ sik monitor piacán (8 LG Electronics Magyar Kít. 

5 pozíciójának megerősítésében, Az LG fully-flat katódsugaras http://www.tlatron.com 
képcső földi és nemzetközi elismerésben részesült TEL: 36-1-455-6060 


Kiváló jellemvonásainak köszönhetően sikeresen növekedett a piaci részesedés. Az LG Flatron monitor a világpiacon elért 
jét az LG forradalmian új technológiájának köszönheti, amely biztosítja a sík képfelületet, mind a külső mind 
panel tekintetében. Az LG Electronics sik Flatron monítora egy csúcstechnológiájú monitor, amely a világon az egyik 
jontást és minimális fényvisszaverődést nyújtja. 


Minősítések 


tépszer 


Az LG valóban sík monitora, a Flatron a monitor iparban az első, ami megkapta 

az EU Eco minősítését, a környezetbarát termékek jelét. Ez a megjelölés 

18 európai ország által elismert. A minősítés segíteni fog, hogy az LG Electronics 

Flatronja megerősítse image-t mint "zöld" monitor az európai sík monitorok piacán 

ami még csak most kezd körvonalazódni. Ez versenyterületet fog biztosítani 

a piacon, ahol a "zóld áruk" - környezetbarát termékek - előnyben részesülnek. 

Az EU Eco minősítés Európa hivatalos jelzése a zöld árukra, amelyet 18 európai 

országban használnak közösen. Habár jelenleg az EU Eco címke csatolása nem 

szükséges, az európai országok azon dolgoznak, hogy kötelező legyen a jelzés 

feltüntetése. Tavaly októberben a Flatron megszerezte a TCO "99 svéd szabvány 

minősítést, a káros elektromágneses tér megfelelő minimalizásáért. Az LG Electronics 

úton van a "Norvég Hattyú", a zőld termékek szímbóluma - amit 5 európai országban 

használnak - és a "Kék Angyal" jel megszerzéséhez, amely a Németországban 
használt zöld termékek szimbóluma. 


A XE dol koli 


NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP 


WWW.SZAMITASTECHNIKA.HU 
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Koncentrált érdekképviselet 


A Compag-felhasználók magyaror 
szági szervezete évenle két alka- 
lommal tart DECUS konferenciát; a 
nagyobb jelentőségű tavaszi három, 
az őszi másfél-két napig tart — ad ál 
talános áttekintést a rendezvényről 
Haraszlín Gábor. a DECUS elnöke, 
egyébként a Fővárosi Gázművek 
hálózatberuházási osztályának cso. 
portvezetője. 

Mind, a Compag, mind pedig a 
DECUS vezetősége arra törekszik. 
hogy a felhasználók minél nagyobb 
számban tartsanak előadást, ezt az 
elvet szem előtt tartva álakították ki 
az idei balatonfüredi programot 
Előadások hangzanak el a hang- és 
videointegrációról, az elektronikus 
kereskedelem biztonságáról, vala- 
mint az informatika jelenlegi hely- 
zetéről, trendekről. A plenáris ülést 
szekciómunka követi, a technoló- 
£ia, az alkalmazások, az üzemelte- 
tés, a CRM köréből, továbbá külön 
szekciót kap a Microsoft és a háló: 
zati téma. Számos előadás várható a 
két főszponzor, a Microsoft és az 
Oracle szakembereitől, de termé 
szetesen ott lesznek az , anyaválla 
lat" képviselői ís. Haraszlin Gábor 
reméli, hogy a konferencia résztve 
inek száma megközelíti a 250. 
300 főt 

A DECUS Magyarország célja, 
hogy a felhasználók érdekeit képvi 
selje, úgy, hogy az anyacéggel szo- 
rós kapcsolatot tart fenn. Nem mint- 
ha komoly ellentétek merülnének 
egymás közt, de előfordulhai 
például. kisebb szoítverhiányossi 
gok, vagy csak az észrevételeket, Ia: 
pasztalatokat akarják közvetíteni. Itt 
van például a VMS-felhasználók tá- 
bora, amely azért egyelőre nem akar 
lemondani e kürrensnek éppen nem 
nevezhi 
ezén 


operációs rendszerről, s 
igyekeznek minden követ 
megmozgatni . annak érdekében, 
hogy a Compag továbbra is figyel 
met fordítson az 


ezt uz operációs 
rendszert használók számára. A vi 
lágcég e kitartásnak köszönhetően 
oda ís figyel e csoportra; a mostani 
DECUS-on ís hangzanak el előadá 
sok a régi Unix, Digital és VMS 
tendszerekről 

Amikor a Compag t 
4 Digítalt. világszerte megörökölte 
a felhasználói csoportokat is. Ha: 
miszlin Gábor szerint a Compag 


gvásárolta 


A Csmputorwortók Számítástoehaka 
DECUS-meddtóetének 
elkészítésében közreműöteke 
felelős szerkesztő: Szadig Anóroa 
Szerkesztő: Varga János 


Tervezőszerkesztő: Fuoo Öyula 
Felelős kiadó: Biró letván. 
2 1DG Magyarországi Lapkíóó Kh. 
gyveztőjó 


eleinte nem fordított nagy figyelmet 
€ csoportokra, mível számára e te 
vékenység azelőtt ismeretlen volt: u 
PC-ket és a szervereket nagykeres; 
kedelmi hálózatokon át értékesítet 
te, közvetlen kapcsolata nemigen 
volt a felhasználókkal. A Tandem. 
És a Digítal-gépek jóvoltából, illetve 
az ezekkel kapcsolatos rendszerin 


tegrációnak köszönhetően a felhasz; 
nálók köre jelentősen kiszélesedett 
olyan fontos ágazatok. 
ban, mint a bankok és a távközlés 
ráadásul az ítt bevezetett rendsze 
rekkel szemben magas fokú bízton. 
sági és megbízhatósági elvárásokat 
fogalmaznak meg a felhasználók. 
A. nemzetközi DECUS-szervezetek 
hosszú, 
hogy a Compag komolyan vegye 
munkájukat; ez olyannyira sikerült 
hogy a cégnél már kijelölt, függetle. 
nített szakemberek foglalkoznak az 
európai, ázsiai és amerikai felhasz- 
nálói csoportokkal. 

A DECUS a Compagkal együtt 


szívós munkával érték el, 


arra törekszik. hogy a felhasználók 
minél alacsonyabb részvételi díjakat 
fizessenek a konferenciákon, hiszen 
a vállalatok egyre érzékenyebben 
reagálnak minden kiadásra. Erre 
szolgálnak például a szponzori szer- 
ződések: az ezekből származó bevé 
tel csökkenti a díjat. A Compag to- 


Jóször — a rendezvé. 
nyen vendégül lát tíz egyetemistát 
ez azt jelenti, hogy nekik nem kell 
részvételi díjat fizetniük. A befekte 
tés minden bízonnyal megtérül, ta. 
lán éppen közülük kerülnek majd ki 
a jövő Compag-felhasználói — mutat 
rá Haraszlin Gábor arra, hogy ma 
már nem lehet elég korán kezdeni a 
jövő ügyfélbázisának építését 

A DECUS magyarországi egye 
sületének körülbelül 150 fizető tagi 
van, ez a szám világ; 


erte 50 ezerre 


tehető. A honi szervezet a létszám 
bővítésére . törekszik, a mostani 
összejövetelen is biztosítanak lehe 
tőséget a belépésre, Ezt azzal is 
tönzik, hogy az éves tagdíj igen j 


képes összeg, m ze 50 forint 


A DECUS Magyarorsz; elhe 
zik saját honlappal, s elektronikus 
levelezési rendszert is kialakított a 


felhasználók egymás közti komm 

mikációjának megkő 

gok persze nem áll 

latban egymással és 
i ké 


érdekek koncentrált képviseletére 
A DECUS 
szervezet, bevé 


vébként. nonprofit 


le csak 


zetmie a m 


dezi. 
Haraszlin Gábor 1998 óta tagja a 


DECUS elnők: 
valy v 


nek, elnökké ta 
ztották. Munkahe 
zművek méj 


Fővárosi Gá 
nak adott m 
rendszerek €. 
A cég nyerte meg 


ebízást 


számít 
hálózatok kiéj 


SAPR Mártonffy Attila 


Az ügyfelet az üzleti megoldás érdekli 


Tovább a nagyvállalati úton 


dotcomok, a vállalatok egymás után jelentették be, hogy nyereségük elmarad a várakoz 
Iyamok pedig évek óta nem látott mélységekbe zuhantak. Mindeközben a Compag Magyarország ismét rek 
vétellel zárta az évet, és továbbra ís tartja vezető helyét a magyar informatikai piacon. Mi van a 
— tettük fel az első kérdést Szalay Imrének, a professzionális szolgáltatásokkal foglalkozó üzlet 


v 
ez sok mindenre váli 
mi 


gy érdekes arányszám, és 
zt adhat. A 
ó bevétel 


szolgáltatásokból s: 
aránya a Compagnál mint világcég: 
nél és a leányvállalatok döntő több- 
ségénél is 15-17 százalék körül 


kul, a Compag Magyarországnál vi 
szont ez a szám 33 százalék. Ez az a 
színt. amit az anyavállalat célként 
kijelölt a Compag egésze számára 


A szolgáltatások magas aránya ott 


van az okok között, s ennek révén 
tavaly ís sikeresek tudtunk lenni 

Adódik a kérdés: hogyan tud a 
magyar leányvállalat ennyivel a töb. 
biek előtt járni 


Ennek több oka van. Az egyik, 
etszik, történelmi: Magyar 
rős volt a Digital, 


ha úgy 


országon nagyon 
ésez a Comj 


ugkal történt egyesülés 
A Digital. 
itatások aránya a forga 
lomban 50 százalék körüli volt, é 


után is éreztette hatását 


nál a szol; 


ennek egy jó részét sikerült átmen 
ült vállalatba ís. Ezzel 
függ össze, hogy a cégben már ak 


teni az 


kor is volt projektvezetési tapaszta 
lát, amikor a projektszemléletről 
Magyarországon még csak kezdet 


leges szinten lehetett beszélni, Nyu. 
godran hogy ma M 
gyarországon a Compagó az egyik 


íthatom, 


A DECUS konferencia résztvevői 
már hozzászokhattak ahhoz, hogy a 
rendezvény egyik napján egy-egy 
témában . kerekasztal-beszélgetésre 

gyűlnek össze. 
Idén is folytatódik a hagyomány 
czűttal a konferencia nyitónapján, a 
szer 


vacsorát követően ínvítálják 


vezők hatóan az éjszakába 


Kis esti beszélgetés ús 


nyúló — eszmecserére a konferencia 
látogatóit. Ezúttal ki slá 
gergyanús" témák kerülnek teríték 
re. Így az elektronikus piacterekkel 
kapcsolatos lehetőségek megvitatá 
a hazai erőforrás-kihelye 
ek értékelése ís szere 
pei a témák között 

A beszélgetés szervezőinek tervel 


jezetten 


któl, 


legerősebb projektvezet( Egyébként k 
így nyugodtan vághatunk bele nagy nk. A g! 
bevezetésekbe, jól tudjuk integrálni . bális 
az alvállalkozók munkáját. Egy má-  pul. hogy mik 
sik eleme a sikernek a vett $-k 3] 
kétól eltérő hozzáállás: mi már évek Nek 
óta azt a stratégiát jük, b 35 k 
az ügyfelet az üzleti megoldás. m artani 5 
pedig a technikai részletkérdések ari 4 st 
érdeklik. Értékesítési csapatunk nem nyel. Így r k 
megahertzeket és megabi nunk a nemzetközi 
eladni az ügyfélnek. hanc h 1, hog: unk belőle haszr 
lévő üzleti igényeket kielé tani, és mit kellen Na 
oldásokat. A rendszemek von jól lárszik a különbség 
technikai kiválóságait ecsetelik, ha- a vállalatirányítá 1. 
nem s gazdasági előnyei etén. 
hogy infrastrukturális elemek 
(hardvert, remiszerfetüg; 
iket, hálózatot) szállít a projek:; 
rendszerint egy másik 

partnereként vagy alvállalkozóként. 

szerint napjuink egyik leginkább re- Mi ítthom viszont már kon 


ménytelinek tekintett szolgáltatói . pasztalatokat szereztünk főv 
szolgáltatási körének, az ASP-knek  zóként, és a fentiek mellett s 
a magyarországi kilátásait ís megvi- vállaljuk a tényle 
tatják majd. Oracie-bevezetést ís. V 

A kerckasztal-beszélgetést lapunk kevésbé számíthatunk az anyaválla 
munkatársai vezetik, s az asztal kó- lat külföldi szakembereinek segítsé 


orainak kép. 
nak 


rül a rendezvény szpon 


viselői ís helyet fog 


3 
8 
3 
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A LEGÚJABB GAZDASÁG 
MEGOLDÁSSZÁLLÍTÓJA. 


(TUDJA, A NYERESÉGES GAZDASÁGÉ.) 


rőre kaptak. Köszöntjük al 


felkészült voln. 


elebbről: www.sap.com 


THE BEST-RUN E-BUSINESSES RUN SAP SAPd 
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DECUS 


Tovább a nagyvállalati 


40 Folytatás az I. oldalról 


tozást, Milyen módon próbálnak al; 
kalmazkodni az új piari helyzethez 


kebb területre. fokuszálunk 
nagyon jó felkészültséget 


abban 
zerzünk 


úton 


mi Minisztérium Mk 


zerén 


gére, hiszen ezen a téren ott még - Régebben ha megszereztünk egy majd gyors döntéshozatallal ígyek: . teri rendszert. Az előbbih 1 á 
Bem halmozódott fel annyi ismeret, . üzletet, és ha több évre elhúzódott a. szünk megnyerni a projekteket zeretnék elmondani, hogy a ( 
Érzékelhetőze valamilyen válto: munka, megalapozottan lehetett elő. fógyan néz. ki eza fokuazáláz a . "pan Magyan megnyer ; 


ás az elmúlt évekhez képest a válla; 


re tervezni és teljesíteni, A mostani 


Compag stratégiai piacain: a ter 


lati piacon. kis projektek nem jelentenek ekkora. melővállalatok, a közművek, a banki. kal re 1 pályázatot. Leti 
A tavalyi visszncsés után egy — biztonságot, viszont nagyobb rugal szektor, az államigazgatás és a táv. országban isa NATO előírá: M. ú 
kicsit megélénkült a piac, ismér másságot biztosítanak. Kialakítot- közlés esetéhen árásai alapján akarják kiépítem 
megnőtt a kereslet a nagyvállalati tunk egy komoly, 15-20 elemből ál Vegyűk őket sorra. Az elsőről ztikát. az ott szerzi 
rendszerek iránt. Ug: kor tény- ló projektportfóliót, ezzel könnyebb már beszéltem; ott a CRM és az ztalatainkai f 


leg több. változás ís tapasztalható. 
Nz egyik, hogy már nem a 


irányítási (ERP) rendszerek számi elyiken, viszonylag egyszerűen  jcs vállalatirányítási rendszerek be- gok is komoly lehetőségeket tart 

tanak slágemek, hanem inkább az tudunk erőforrásokat átcsoportosíta vezetése, inkább a speciális modu-  gatnak a számunkra Talán nem Pp 
ezeket kiegészítő olyan megoldá- ni egyik munkáról a másikra. Itt jut . lok telepítése folyik. Ezért is vállal  denki tudja, hogy a ( Ma 

sok, mint az adattárházak, az úgy- nagy szerep annak, amit már koráb- koztunk az SAP PP (termelésirá ár 


félkapcsolat-kezelés (CRM) vagy 


gazdálkodni. Ha az egyikkel gond 
y éppen gyorsítani kell va 


említettem: kíváló projektveze 


danárházak jelentik a (ő 
nyokat. Kevésbé jellen 


apásirá: 
már a tel 


nyítási) moduljának  beveze 


Egyébkén 


kár az elektronikus kereskedelem tői csapatunk van, s erre nyugodtan Ilyel már szép sikereket értünk 

mel összefüggő alkalmazások. A — lehet alapozni egy ilyen sok elem- el a gyógyszergyárak körében, Még 4 
másik különbség az, hogy míg pár. ből álló projekrportfóliót azok között is vannak lehetősé k 
évvel ezelőtt szép számban hirdet —— Egyébként a nagy munkák köz-  gcink, de az ítt megszerzett ta 

tek meg három-, öt- vagy akár tíz. . ben sem felejtettük el, milyenek isa — talatainkat egy másik ipari § 
millió dolláros projekteket ís, ezek kisebbnek mondható (egymillió dol- . mensben, a vegyiparban is karna 

mára már megritkultak. lár körüli) projektek, hiszen a Dígi-  toztatni szeretnénk 


Manapság az egy-másfél millió 
dolláros projektek számítanak az iga 
zán nagy projekteknek, Ennek több 
oka is van; Az egyik, hogy többé. 
5 alap- 


a kor 


kevésbé lezárult a nagy átfos 
rendszerek bevezetésének 
zaka: a, célközönségünket jelentő 
nagyvállalatok többségénél már mű: 
ködnek. a vállalatirányítási rendsze- 


tal-időkben ilyeneken tanultuk ki a 
szakma fogásait, a projektvezetés 
trükkjeit. Nem új 
donság számunkra a kisebb projekt 


a konzultációt 


mi nem csak óriási mérc 

dunk gondolkodni. 
Mindenképpen nagyobb vá 

ra lesz viszont szükség az értékesí. 


kben ku. 


tés, az úgynevezett pre-sales munka 


Szintén az SAP R/3-hoz kötődnek 
a közművállalatok 
SAP-val kötött szerződé 


mi kínáljuk az ipa 


számukra (az 
apján) 
15-L 


specifik 
modult. 
m 


sikereket, és vá 


tavaly már értünk el 
pt 


a piac, de 


óan idén ís té 


közmű dönt emellett. Lárszik az i 


hogy a néhány közműnél 


rek álapmoduljai, és az infrastruktú- területén, Egy tízmillió dolláros pro- . nagygépes alapó R/2 lassan megérik 
ra elemei is szinte mindenütt a he- . jektn -at, ha fél évig hú- . a cserére; ezekből is szeretnénk ki at k 
lyűkön vannak. Most az előbb emlí-  zódott a döntés-előkészítés; venni a részünket. Sralay Imre m al 
tett kiegészítő megoldások ideje jött. egymillió dollárosnál nyilvánvalk Érdekesen alakul a pénzügyi szek 
cl, és ezek már értelemszerűen ki- nem lehet ilyen sokáig várni. Gyor- tor: a bankok tavaly év végén. de  gyarország k pe k 
sebb volumenűek. san, határozottan kell döntenünk, még 2001 elején is inkább egymás- a BDG-régi kapjuk 
Változott a cégek gondolkodás- és ha a vevő nem dönt ugyanilyen sal vannak elfoglalva, ahogy folyta k k 
módja is, és ez már az új gazdasági . gyorsan és határozottan, akkor azt ís  tódik a piac átrendeződése, folynak kban a BD( M. 
környezet eredménye, Az e-busi- vállalnunk kell, hogy kiszállunk a a felvásárlások, a fúziók, a kívonu. hol a 
ness korában már nehéz előre ter- . munkából, Meg kell lennie a bátor- . lások. Valószínű azonban, hogy az a ( a 
ezni egy hároméves gigaprojektet, — ságunknak ahhoz, hogy kijelentsük: év folyamán lesznek nagyobb meg mé M 
hiszen ki tudja, hogy három év múl- nem várunk egy éven keresztül k, és itt még várhatóak inf-  nágyobb ndszerinteg a 
va milyen körülmények között kell . ekkora munkára, mert egyszerűen  rustruktúrális beruházások is, hiszen . tora — vállalkozik a nagy p k- ma 
helyt állni? A cégek ma már hama- nem tudunk előzetesen annyit bele- a fiókrendszer integrálása kc re. Ezek az országok hasonló h kt 
rabb akarnak eredményt látni, minél fektetni, hogy a későbbiekben az  hálózatépítést kíván meg. Ezen túl-  zetben vannak, mint Mag k 
lóbb használatba akarják venni a megtérülne a számunkra. Az értéke- menően a bankok is az alaprendsze- volt úgy el ezelőtt: most va 
rendszert, gyorsabban kell felmutat sítési csapatnak fel kel készülnie az reket kiegészítő funkcionalitást — a — napirenden a ír k s 
ni az előnyöket a tulajdonosok, a éles döntési helyzetekre, hogy ki  treasuryt, az intemet bankingot — hálózatok, a vállak § a k 
részvényesek, a tőzsde számára. Nem tudják jelenteni: erre megyünk, erre. keresik. zerek, a banki alaprendszerek k á: 
ngedhetik meg, hogy jövőjük egy pedig nem megyünk. Általában Az államigazgatásban komoly fel-  pítése. Ezekben itthon már komi iz 
hosszabb projekt sikerén vagy sí- minden területre kiválasztunk egy futást várunk ebben az évben. hi. reztünk PC-k 
kertelen múljon. Ezért még gyártót, és annak a termékeit kínál- . szen meghirdették a Széchenyi ter hogy külföldör tú 
zt is feldarabolják több kisebb juk, például az adattárházakat az vet, ráadásul alig egy év múlva vás mi néhány nagy pr 
zletre, amit korábban esetleg egy — Oracle szoftverekre alapozva épít:  lasztások is lesznek. A Széchenyi 
agy projektként hírdettek volna. jük ki. Nem állítjuk magunkról, hi terv. számos kis projektet jelent ávközlé 


Feltehetően ez a Compagtól is 


ényel valamilyen szemléletbeli vál: 


mindenhez értünk, mert hiszünk ab. 
ban, hogy aki sokat markol, az ke 


veset fog; A stratégia az, hogy szű. 


majd, de ahogy mondtam, ezek s 
idegenek tőlünk 
Érdeklődéssel várjuk a Honvédet 


Www.szamitastechnika.hu 
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szt.hu) legújabb szolgáltatása által kí- 


Haéla 


nált elő Az Önt érdeklő legfrissebb hírek — cím- 


szavakban 
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XVI. ÉVFOLYAM 11. SZÁM 


Alkalmazás és e-business 


Mélyen meglehető- 
en szorvs a Compag és a BMC 
együttműködése — mondja Á vág Zol: 
án, a BMC magyarországi igazga. 
aki korábban vekig 
anál dolgozott, s így 


gyökerezik és 


tója, kosazú 


ppen a Comp 


elemszerűen ma is Jó kapcsolato- 
kat ápol a Compag magyar me. 
nedzsmentjével 

Minthogy mindkét houstoni 


közös tevékenység számára kínált 
alkalmat: a Compagnál BMC fej 
lesztők, a BMC-aél pedig Corapag: 
fejlesztők dolgoznak. Közös marke 
ös k jelzik az együttmű. 
ödést; például a Corpag szerverek 
artozékának, az Inght Manager 
ek beépített Patrol. funkcionalitásai 
nnak ak létezik ín 
a BMC által biztosított felügyeleti 

köz alól teljes mértékben látha 
ka Compag handverfelügyeleti 


Vállalati szintű menedzsmentrends; 


A piaci szegmens értékzátszkot Avéd Zot- 
tán előrebocsátotta: a számok egy kicsit 
csziri tagnak. Az elerzések azt mutat 
fék, hogy a válzízó szraj menedzsment. 
rendszerek magyarországi paca met 
egy 15 milló dotáros nagyságú, az ek 
múlt évében ettől a BMC mirázgy félő. 
E diutáros részi tudatot 2 rszgádnzk 

igyzsszkikze ez 2 télmilkó csak a dsz- 


Talán a legszélesebb körben is: 
mert BMC-tormék, a BMC Patrol 
legújabb. verziója a Patrol 2000 
három különböző felügyeleti meg: 
oldást kínál: az online monitaringot, 
amely folyamatósan figyeli a fel 
ügyelt rendszerek, alkalmazások pa. 
raméteteit; a Performot (az 
vűjtött adatok alapján képes tel 
jesítményelemzésekrej: valamint a 


Predictet (előrejelezhető általa, mi 
nénik akkor, ha egy-egy pat 
tert. megváltoztatunk, meddig ele. 
gendő az adott hardver az alkalma: 
áshoz, és mi ha nem változta: 


tunk semmit). 
A termékek integrác 
ágszerte és Magyarországon 


ján túl — vi; 
egy 
sor szakmai területen meghatározó 
partnere a BMC-nek a Compag, s 
bből következik, hogy a Compag 
gyübb eseménye 

ágú a BMC szá. 
a mostani rendezvényen két 
Lévén 


felhasználók te 
a kiemelt fontos 


mára. 


BMC-előadás ís elhangzik 
újonnan 


Magyarországon induló 


terei várhatóan a nettó félmilkó dolláros 
ésszeg magháromszorozódását irányoz- 
zák elő a BMC Magyarország számára 


cég. a BMC fokozott jelentőséget 
tulajdonít az idei DECÚS-nak, jól 
lehet nem először szereplője ennek 
a seregszemlének 

A BMC az űzleüleg kritikus al 
kalmazások felügyeletét tekinti alap. 
vető feladatának. Operációs rend. 
szert, adatbázist, magát az alkalmi 
zást — ha hálózatban van az alka 
mazás, akkor az alkalmazások háló. 
zati viselkedését -, a szolgáltatási 
szint rendelkezésre állását felügyeli 
az a mintegy 600-féle eszköz, amely 
a BMC portfólióját alkotja. 

Adottak tehát az együttműködés 
főbb kapcsolódási pontjai a Com, 

üszen a BMC által preferált 
alkalmazásfelügyelet 
és az c-business-felügyelet — talál 
kozik a Compag stratégiai elképze 
A BMC értelmezésében az 

galtmába nagyon sok 
len beletartozik, így magának 
az e-businessnek, az intemetbizton 
ságnak, valamint a CRM nek, illet 
ve az SAN-nek felügyelete. Utóbbi 
ra a Patrol for Storage Resource 
Mas Patrol for. Server 
Works a BMC terméke. 

Ávéd Zoltán a keresztplatformos 
idásban látja a BMC-termékek 
fejét. A különböző felügyeleti 
mudulok gyakorlatilag minden plat 
formon futnak: NT-re, Unixra, Tan 
demre és mainframe-ekre is létez 
nek felügyeleti megoldásaik. 

Az osztott rendszerek 
Magyarországon két 
tnere volt a BMC 


pagka 
f6 irány — az 


er és 


tradicic 
nek: a Com 


Pág és a FrocsSoft. Ennek következ 
tében a BMC rendszeresen részt vett 
a Compag rendezvényein, csakúgy. 
mint ahogy — platformfüggetlen cég 
lévén — más partnereinek rendezvé 
nyein ís állandó szereplőnek számít. 

Valamelyest kibővült az. utóbbi 
időben a BMC part 


eri köre: a vi. 


Ávéd Zoltán 


lágméretű partneri megállapodások 
leképezéseként a Pricewaterhouse: 
Coopers magyarországi vállalatával 
is kiépült a kapcsolat. Új partnere a 
BMC-nek a mainframe-körben az 
Emerald Software, az osztott rend: 
szerek területén pedig a VT-. 

Lévén a DECUS alapvető 
használói konferencia, felvet 
a felhasználói 


kérdés, melyik az 


A szerver operációs rendsz 


va, ez a teljes rendelke; 


nem csak olvas 


naolnát Kép 


Mm kell többé elképzelnie 


az Ön 


ökkor a megbízta 


kiesést jelent évente!" A 99.9995 


számítástochnikai rendszerek kiváltsága Köz 


Ha a Microsoft Windows 2000 Server csatádot vála 


2001. MÁRCIUS 1; 


kör, amelyik most különleges fon, 
tosságú a BMC számára, Ávéd Zu. 
tán szerint azokat a felhasználókai 
célozzák meg — miután hatékony 
felügyeleti rendszert tudnak biztosi 
tani számukra —, akiknek üzletileg 
kritikus. alkalmazásaik vannak, é 
fontos, hogy ezeknek az alkalmazá, 
nak a működése folyamatos le 
gyen. Égy olyan vállalatnál például, 
ahol a teljes termelésírányítás rá. 
épül egy számítógépes rendszer 
egy apró zavar ís a termelés telje 


leállását eredményezheti. A BMC 
nem feltétlenül csak a legnagyobb 
felhasználókra koncentrál, elsősor 


ban nem a cég mérete, még csak 
nem ís az általa működtetett rend. 
szer nagysága a meghatá 
mára, hanem a rendszer jellege: vi, 
szonylag kis vállalatnak is lehet 
ugyanús üzletileg kritikus alkalma. 
ása. Ilyen lehet például egy inter 
netszolgáltató vagy egy 
áruház. Ha nem képes — vagy nem 
képes m teljesítménnyel 
rendelkezésre állni egy ilyen rend, 
az ügyfél egyetlen kattintással 
átpártolhat a konkurenciához. 

A BMC tervezett ügyfélköre Ma. 
gyarországon meglehetősen tág, s c 
a már megkötött szerződések nö. 
vekvő számában is tükröződik. A 
Compag globálisan több üzleti te 
rületen deklarálta, hogy szái 
BMC stratégiai partner, $ ei 
globális együttműködésnek 
nyesülnie kell a magyar piacon i. 
Ilyen terület például a forráskih. 
lyezés vagy a távfelügyelet. Ávéd 
Zoltán biztos benne, hogy a koráb. 


SZÓ a szú, 


femete 


felel 


érvé 


ban elkezdődött együttműködés (ő 
retlen marad. 
Varga János 


atóság legfelsőbb fokát jetzi. Gyakortati nyelvre lefordít 


-ox megbizhatósági mutató 


Már 


sak a méregárága 


Képzelje e 
ható! Képzelje el, hogy 


számára is valóssággá válhat! 


súcsát vátasztja. 
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Az Oracle hagyományos résztvevője a DECUS-konferenciáknak. A rendezvény egyik főszponzoraként 
ben az évben három területre összpontosít a konferencián, lényegében ezek képezik az együttműködés 
és a 91-hez kapcsolódó adatbázisok és ezek használata Compag platformon, 


DECUS 


47 


Adattárházak és a CRM 


Oracle-alkalmazás Compag platformon 


Tamás, az Oracle Hungary ügyvezető igazgatója. 


2 Oracle már több évtizede jó 
A kapcsolatokat ápol a Compag 

kal. E kapcsolatok bővültek a 
Digítallal való egyesülés után, azóta 
még több közös projekten di 
nak, Az elmúlt esztendő különösen 
gazdag volt projektekben, mind vi: 
lágviszonylatban, mind Magyaror: 
szágon. Ebben az időszakban négy 
öt közös bejelentés is történt; ezek 
egyértelműen azt jelentik, hogy a 
Compagé az egyik legmeghatáro- 
zóbb platform az Oracie fejleszté. 
ben, Az együttműködés azonban 
nem csak kifelé, harmadik fél írá- 
nyába nyilvánul meg: a Compag sa- 
ját rendszerébe is az Oracle Procu- 
rement beszerzési megoldását integ- 
rálta. 

A legutóbbi, februári közös beje. 
lentésben az Oracle azért választotta 
a Compagot, mert az egyébként plat: 
formfüggetlen 91 adatbázis-, illetve 
alkalmazásszervert csak a Compag 
Truó4 Unix fürtözési technológiá- 
ján lehetett jól tesztelni. A bejelen. 
tés szerint a két cég szorosan integ- 


rálja a Compag Truó4 Unix förtözé 
si technológiáját az Oracle 9i Real 
Application Clusterx megoldásába, 
s ezzel a remények szerint méretez- 
hetőbb, kezelhetőbb, megbízható és 
költséghatékony  fürtözött  adatbá. 
zis-platformot alakítanak ki. Ezt 
megelőzően, tavaly az Oracle a Com- 
Pag Alphaserver GS sorozaton tesz: 
telte xikerrel az E-business Sujte-ot, 
s közös lépés volt az Oracle 91 al. 
kalmazásszerveren és a Compag 
Prolsant DL 360-on alapuló új ge- 
nerációs intemeteszköz-szoftver, E 
bejelentések természetesen itthon ís 
elhangzottak. 

Szintén hazai fejlemény, hogy a 
két vállalat szorosabbra fűzte az 
együttműködést az adattárházak és 
a CRM területén. Az ügyfélkap- 
csolat-menedzsment egyébként az 
egyik legdinamikusabban növekvő 
terület a szoftveriparban — mutatott 
rá Laufer Tamás. Az IDC szerint a 
nemzetközi CRM-piac értéke az 
1999-es 3.2 milliárd dollárról 2004. 
re 121 milliárd dollárra fog emel- 


kedni. s ez évi 30 százalékos növe: 
kedési ütemnek felel meg. 

A Compag és az Örucle között ja 
nuárban életbe lépett megállapodás 
4 következő konkrét lépéseket tar. 
talmazza: 

-CRM solution centert hoznak 
létre a Compag Magyarországnál 
és in a cég szakemberei részlete. 
sen megismerkedhetnek az Omcle 
CRM-megoldásaival, tesztelhetik és 
demonstrációs célokra használják a 
rendszert 

-a Compag szakemberei folya 
matos funkcionális és technikai kép 
zésben részesülnek az Oracle ősszes 
CRM-moduljait és adattárház-esz 
közeit illetően; 

az Oracle Hungary nagyteljesít 
ményű Alpha-gépet kap tesztelési 
És demonstrációs célokra; 

-a Compag aktívan részt vállal 
az Oracle CRM- és adartárház 
megoldásainak hazai elterjesztésé. 
ben, illetve ezeket a megoldásokat 
preferálja a stratégiai fontosságú 
iparágakban. 


tartjuk fontosnak, hogy részt vegyünk a DECUS-on. Másrészt pedig a Compag és a Cisco között nagyon szoros kapc: 


A CRM- és az adattárház-terüle 
ten megvalósuló együttműködi 
az esetek többségében a Compag a 


Laufer Tamás 


fővállalkozó 
edzsmeni 


me. 


és esetleg néhány 


Továbbra is az internet 


intelligens szolgáltatások nagyvállalatoknak 


"A Cisco a DECUS-t olyan nagy hálózati konferenciának tekinti, amelyre figyel az ország szakmai közvéleménye. Egyrészt ezért 


megjelenő szoftverház eb- 
s alapját: a portálok, a e: 
illetve a CRM és az adattárház — mondja 


Mártonffy Attila 


lat alakult 


ki. Korábban — amikor a Compag illetve egyik elődje, a Digital hálózati eszközöket ís gyártott — voltak ellentétek a két cég közői 
de már akkor is látszott, hogy a DECUS jelentősége túlnő egy céges rendezvény keretein" — jellemezte cége szempontjából a ren- 
dezvényt Budafoki Róbert, a Cisco Magyarország ügyvezetője. 


Udafoki Róbert a tervezett szak 
mai tartalomról előzetesen any- 
nyit mondott el, hogy elsősör 
ban a hang-, adat- és videátvítel 
integrációját nyújtó AVVID tech 
tológia pillanatnyi helyzetével sze. 
remék megismertetni a DECUS 
hullgatóságát, de ezen belül termé. 
icsen szót ejtenek legújabb ter. 
mékeikről "és  megoldásaikról is 
A konferencián elhangzó  előadá- 
szikban és bemutatóikon fontos sze: 
rep jut az TP-telefőniás megoldásaik. 
nak, illetve a köréjük építhető intel. 
Jigens híváskezelő központjaiknak. 
Mindemellett több más újdonságról 
is szót ejtenek majd. Ezek közül 
egyrészt a CDN — Content Delívery 
Norworking — emelhető ki, amellyel 
! nagyvállalati illetve szolgáltatói 
"endszerek webalapú információke. 
zelését tervezik. gyorsítani, illetve 
költséghatékonnyá tenni. Azt ugyan 
" látják, hogy a rendelkezésre álló 
adatátviteli. lehetőségek. sohasem 
"lég gyorsak. és sohasem elég ol 
Sók. A másik fontos a Metró- 
Hon Nevezett megoldás, amely az 
Gatközpontok közötti nagysebessé. 
eü A ennunik ációr szolgálja. 
ompag és a Cisco világa több 
Ponton kapcsolódik egymáshoz, A 


két cég azért lehet egymás termé. 
Szeles szövetségese, mert nincs 
semmiféle termékszíntű átfedés a 
két cég között. Ebből következően 
harmonikus keréskedelmi/rendszer 
integrátori kapcsolat alakult ki a két 
cég között. A Cisco könnyen be tud 
kapcsolódni azokba a Compag-pro- 
jektekbe, amelyek adatátviteli meg: 
oldásokat ís igényelnek, és teljessé 
tudja tenni azokat. 


Tradíciók 


A tradicionális területek közül a lo- 
kális, valamint a nagyterületű háló- 
zatok kiépítésében eddig ís nagy sí. 
kereket ért el a két cég közösen, 
ésegy sor új területeken is felmerült 
az együttműködés lehetősége. Ez — 
amellett. hogy mindkét cégnek 10- 
vábbi bevételi forrást jelent 
lalatok számára ix. új lehetőséi 
teremt. A közelmúltban két ilyen 
projekt ís befejezéséhez érkezett 
Az egyik a Közgazdasági 
informatikai központjában kiépített 
IP-telefőnúús rendszer, a másik pe 
dig a Büdapest Bank két adatkóz. 
pontjának DWDM-Metro technoló: 
iával megvalósított . összekötése 
volt. Az egyetemen a Compág 250 


darab [P-telefe 
matikai hálózatba. Ez azért előre. 
mutató megoldás, mert az ügyféllel 
közösen végzett felmérésből egyér 
telművé vált, hogy 


t integrált az infor 


telefonalköz. 


Budafoki Róbert 


pont-vásárlás a Cisco által ajánlott 
megoldásnál magasabb költséggel 
járt volna. Az előzetes számítások 
egyértelművé tették, hogy az IP. 
telefonrendszer beruházási költsé 


geci az alacsonyabb fenntartási k 
ségek következményeképpen 9-I( 
hónap alatt megtérülnek. 
Másrészt a két cég köz 
működés sikere: 
ja, hogy a Cisco alaptochne 
Sokféle alkalmazást lehet fe 
Így az AVVID alapját 
CRM rendszereknek. 
központoknak. de ehhe 
megfelelő dobozok; 
területen komoly 
ciós feladatok várak a cégekr 


adhatja 
a híváskez 


Ihelye: 


ben pedig a Compag komoly ta: 
pasztalattal rendelkezik 
A két rendszer közül a Metr 


technológia számít újdonságnak. E. 
4 DWDM technológ 
változata, és nem elst 
közlési piacot cél 

nológia célpiac: 
kör. amelynek egy vás 
van 
közpo 
köttetés célja lehot például a na- 
on gyors adatmentés lehetóségé. 
nek megteremtése, amit elméle 

a meglevő Gvegszál-bálózat bővíté 
sével ís el lehet émi. Ennél azonban 
sokkal költséghatékonyabb a Metro 
in alkalmazása, amely 100 


nagysebességű 


ti összek 


technoló 
kilométeres körön belül mindazokat 


DIWDM tezttnológin alapvetés 
Plattormok 


Ennek mi 5en a cég soha nem 
tett különbséget a há att 


Üzenetként a Ciso szeretné 
elvinni a vőknek. hogy 
vábbra ix az internet az a 


latok 


ersenykepess 
valaki me 
akkor ezáltal olyan költ 


ségcsökkentésre és ezzel profi 
amely alapv 
epét. 


kedésre tesz sze 
zharja piaci szer 


Révész Gábar 
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Szoftverek azonos technológiai alapokról 


A Micrcnaft- és a Digital-világ kap. 
Csolata arra az időne datálódik, 
amikor a Windows NT az Intel pro- 
cesszor mellett megjelent más pro. 
ceszszorokon is. Így ez a kapcsolat 
már több mint tízéves, 


és azóta a 
Microsoft folyamatosan részt ve 
a DECUS ke 


változások ellenére a ci 


renciákon. 


mert a 


Pontfólió- 
jában mindíg benne voltak és benne 


vannak ma is a Microsoft szoftv 


reit támogató rendszerek — foglalta 
asz cége DECUS-os jelenlétének 
indokait Vitw Péter. a Microsoft 
Magyaror 

A Microsolt számára azért ís na 
on értékes a DECUS, mert min. 
dig komoly érdeklődést váltott ki a 
akmai közönségből. Másrészt az 
Intet-alapú k.k; bben 
a világban nagyon erős a Microsoft. 


mdekeltség - 30 lékos a Com, 
Pag részesedése. Összefoglalóan el. 
mondható, hogy az a hely. ahol a 
Compag találkozik a nagyfelhasz 


ilá 
A T Assax al 


mint 18 ezer főt fogi 
rte több mint száj 
ködik úja, te, és 
lenk belyi pi 


helyzet, amikor s Computer 
entek a paletz xon, NT 
lletve PC-a futó megoldások. 


nyitás eredmények; 
környezet került a CA 
zhatott. épp 
gon ís megjelk 


ben nyit 
rodár 


€ 3 magyarországi 
Molnár 
marosan fejlős 


vre jelentő 
felmutatva, egyn 
mul. dolgozunk 


ma fejlesztett ki, és amely a koráb- 
ban ís létező fürtözési megoldás 
továbbfejlesztésével, a különösen 


nagy terheléssel működő és magas 


Vityi Péter 


rendelkezésre állást biztosító alkal: 
mazói rendszerek számára minden 
eddiginél biztosabb alapot nyújt 

n érdekes a két cég szakmai 


erős 
híd húzódik. hiszen a ké 


főkonstuktőre. ugyanaz a személy 
Dave Cutler volt, aki jelenleg ís a 
Windows  NT-kernelen dolgozik. 
Így aki belülről ismeri a VM$-t, az 
az NT-ben, illetve utódjában, a 
Windows 2000-ben sok hasonló 
elemet talál. Nyilván sok minden 
megváltozott a két rendszerben, dé 
sok fogalom és funkció változatlan 
marudt, és a technológiai együttmű; 


ködés ma is megvan a két rendszer 
között. Mindezek az összekapcsoló. 
dási pontok azóta ís megmaradtak, 

gygépes, de nei 
Windows alapú világába ís igen jól 
teilleszkednek a Mici 
Jelzés énékű az ís, ha 
VMS rendszerek helyihálóz 
lése 


így a Compag n 


soft megol. 
gy 
keze. 
épül, 
A. Unix-oldalon nincs szükség és 


dásai 


Microsoft-technológiár: 


nincs is szó semmiféle speci 
elemről, mert a Windows 2000 min 
den olyan intemetes szabványt tá- 
mogat, amely szükséges a két rend. 
szer közötti együttműködéshez. 
Nyilvánvaló, 
kus rendszerek fel. 
futásával megvalósuló mindenki 
mindenkivel" jellegű összeköttetés 


az elektroni. 
kereskedelm 


kikényszerít a gyártóktól egy olyan. 
fajta együttműködést, amely eddig 
nem volt jellemző, nevezetesen 


azt a fajta multivendor-kapcsola 
tot, amellyel a nagy gyártók már 
évek óta küszködtek. A megoldást 


az intemettechnológiák jelentették, 
ezek közül ís az XML. a UDDI, és a 
SOAP, Ezek a szabványok autora: 
tízálják azt a tevékenységet, amely 
nek során üzleti alkalmazói szoftve. 
rek egymással összekapcsolódnak, 
akár az intemeten keresztül, A Mic 
rosoft egyértelműen az XML mel; 
lett tette le a voksát, és ettől nem, 
csak az adatszíntű együttműködés 
megvalósulása várható, hanem az al 
kalmazások XML-sémákon keresz. 
tüli kommunikációja ís. Ehhez az 
kell, hogy minden gyártó felkészül 
jón az XML-nek való megfelelésre 
És kommunikációra. A kormunúká. 
ciót a Microsoft részéről a BizTalk 
Server biztosítja, automatizálva. a 
különböző platformok és alkalma 
zások közötti integrációt. 

Ugyancsak nagyon fontos kérdés 
a vegyes hálózatok üzemeltetésé. 
nél a közös biztonsági adminiszt 
ráció ügye. A közös felhasználói 
beléptetés alapja a Kerberos ipari 
szabvány, amelyet a Windows 2000. 
től kezdve támogat a Microsoft. 
A közös címtáralapú adminisztráció 
LDAP-on keresztűl elérhető, illetve 
általánosabb esetben a Microsoft Me. 
ta Directory Services terméke ad 
kapcsolatot. 

Minden kiszolgálóoldali megol: 
dáshoz valamilyen ügyfélrendszer 
tartozik. A klasszikus nagygépes 


köm 


ezetben - még az ügyfélgépek 
40 előtt — karakteres ter 
eltek hasonló céllal, ezi 
a megoldást a Windowson futó ter 
lemulációs . szoftverek 
gatják 
A nagygépes alkalmazói rendsze 
rek e-businessbe váló hatékony be. 
kapcsolására a Microsoft. NET -meg. 
rendszere az alkalmas. In 
ugyanis az történik. hogy a nagygé. 
pes alkalmazások úgynevezett web. 
szervizek formájában . működnek 
Ilyen webszerviz lehet például a hi. 
telkártyarellenőrzés És -hitelosítés, 
ennek kimenő üzenetét egy POS ter 
minál ugyanúgy hasznosítani tudja, 
mint egy elektronikus kereskedelmi 
webhely. Ebbe az architektúrába min. 
den nagygép — beleértve az Intel és a 
m Intel alapúakat ís — beleillesz 
kedhet, és ezzel új értelmet nyemek 
a több éve, több évtizede 
Azt 


oldás 


alkalmazások. 


ugyanis 
nem gondolhatja komolyan, hogy a 


ek bevált és jól működő alkal 
mazásoktól egy csapásra megválni; 
nak. A legjobb módja a továbbélés. 
nek az, hogy ezeket az alkalmazáso 
kat a MicrosoftNet megoldásnak 
megfelelő új csatolóval látják el, 
hogy ily módon beilleszkedjenek a 
webes világba. 


Révész Gábor 


A Compag és CA 


szintű együttműködés 


űködünk 
sokkal res 


akik jelentős 
keznek, és ké 
a piacon forgal 
és támogassák megoldá. 


ben megváltozott a c 


a január elejétől érvényes új 


lenési forma által 


zni a Computer 
a ka 

gyértelműen az 

sokra 


áltozott 


e-bu megold. összpon. 
c A Computer Associates az a 
Ég. amely megoldásokat fejleszt é 
mékesít, amely az e-busíness kör. 

zetet menedzseli", mondja a CA 


Három fő csoportra 


megoldások: az 


folyamatkezelésére, az 

e hez kapcsolódó informá 
ik kezelésére, és végül. de nem 
tolsósorban: a kapcsolódó infra 


úra kézbentartására 
Az infrastruktúramenedzsment te 
ületén a CA Já 
TNG. 


rendszerfelügyeleti 


óshajói 


a Uni 


amely átfogó, integrált 
megoldás. A 


Uricenter nem mai termék, már öt 


jelen van a piacon, de ebben az 
idószakban folyamatosan fejlődött, 

És több opciója, lehe 
tősége jelent meg. Molnár szerint 


mára már de facto sza 
kinthető, és tekintélyes. 
lenti referenciával rendelkezik szerte 


a világon 


ványnak te 


$ ezer fe 


Ar elmúlt öt év során folyamato: 
san vezettünk be ilyen rendszereket 
Mm: n ís, és számos nagy 
nevű referenciat 


gyaronszági 
yfelünk van. gya. 


kortatilag minden piaci szegmens 


ben zügyi szféra, a bankok és 
a kormányzat, 
a kereskedelem, az ener. 
5, valamint a telekom. 
mondja Mol. 
Emellett biztonsági meg. 
okat ís kínálunk az ügyfelek 
vagy igetmegoldi 

ként. vagy pedig központi, egy pont: 
ból. irányíth: 


megoldás részeként. 


a pén 
biztosítók, 
és gyártás 


a termelés 


munikáció területén, 


ir Imre: 


Az infrastruktúramenedzsmenthez 
tartoznak a CA tárolómegoldásai; a 
ég e téren ís jelentős ügyfélbázissal 


rendelkezik Magyarorszá 
A másik két terület 
ess folyamatki 
mációkezelé 
Magyarországon. 
mensekben 
mékkel 


z e-busi 
zelése és az infor. 


tekben 
ét meghatározó 
entkez 
A Jasmine II olyan ín 


inylag új 


ter 


Computer 


ns platform, mely az €-busi 


ness környezet különböző rendsze 
reit képes integrálni, a Jasmine 
Poral segítségével pedig személyre 


zabott e-busíness (BZE, B2B, B2C) 
kahelyek készíthetők 


Stratégiai partnerek 


Magyarországon nagyon sok refe 


renciaügyfelünk van szinte minden 
területen; ezeket a referenciákat az 
esetek 90 százalékában partnereken 


keresztül valósítottuk meg", mondja 
Molnár Imre. , Megoldásainik érté 
kesítésében és kiszolgálásában, te. 


hát a megoldás elkészítésében ís 
partnerekkel működünk együtt 
AC ig világszintű stratégi: 


partnc. ek 
és ez azt jelenti, hogy együttműköd. 


Computer Associate: 


nek bizonyos megoldások kifejlesz 
ht Ma. 
gyarországon is szorosan e 
működik a két cég", h 
a CA magyarországi 
Számos jónevű 


tésében és értékesítésében. 


yütt 


ngsúlyozza 


igazi 


atója, 


ÖzÖS nciánk 


van, ahol a nagy Compag-projektek 


Molnár Imre 
részeként Unicenter 
nedzsment valósult meg. Jelenleg ís 
folynak ilyen projektek és úgy gon. 
dolom, hogy a jövőben, hosszú tá 
van ís fennmarad ez a tenc 

A CA Compagkal közös referen; 


ciái között szerepel például a Ma- 
a kormányzati szférában a Hon. 
védelmi Minisztérium vagy a pénz: 
ügyi szektorban a Magyar Külke. 
reskedelmi Bank RL Mindezek a 
példák a Compag számára is jelen. 
tős projektek voltak, ezek részeként 
valósult meg a rendszerfelügyelet. 


Világszerte folyik az együttműkö 


dés," mondja Molnár Imre. , Bizo. 
nyos országokban jobban, bizonyos 
országokban kevésbé, attól fi 


miképp tudják helyi 
szinten megvalósítani az együttmű 
ködést, de úgy érzem, hogy itt, Ma 
en sikerült 


gyarors 
közös nevezőre jutni, és nagyon jó 
összmunka alakult ki a CA és a 


Compag között 
A regionális kooperáció lehetősé 


geiről szólva Molnár Imre elmond: 
ta: február közepén találkozott a CA 
regionális igazgatója Beck György 
gyel, aki a Compag magyarországi 


vezérigazgatói posztja mellett betöl 
ti a regionális igazgatói állást ís 
A két cég mű n 


rének megbeszélé 


enedzse 
arról szólt. hi 
gyan még hatékonyabbá 
tenni a térségbeli együttműködést 
Születnek. olyan megállapodások 
nelyek mindenképpen jó irányba 
1" a teszi hoz 


lehetne 


viszik ezt a folyamat 


z4 a CA magyarországi igazgatója 

A jövőbeni közös projektekkel 
kapcsolatban a következőket mond 
Jelenleg ís együtt dol 


ta Molnár 


gozunk bizonyos projekteken, ame 
lyek a jövőbe mutatók és a jövőbeni 
lehetnek. Elsősorban 


és a pénzügyi szek 


referenctáink 


torra gondolok, de terme 
giaszolgáltató cégeknél ís ogyüttmű 
ködürk. Végül is, ahogyan magó: 
nak a CA-nak a referenciá 15 szek 
torfüggetlenek, úgy vélem, mindez 
a Compagkal való együttműködésre 
ís érvényes 
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Triplázza meg 
teljesítményét 
az Oracle9i 
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A szupergyors 
Oracle cache 
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megháromszorozza 
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